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Производственно-торговый холдинг С2 ГРУПП – крупнейшее предприятие по 
выпуску утеплителей и наполнителей из натуральных и синтетических воло-
кон, работающее на рынок России и СНГ. Компания занималась модернизаци-
ей производства все последние годы, о чем мы неоднократно и с большим удо-
вольствием рассказывали. В этом году ожидается запуск новой линии по выпу-
ску модульных утеплителей. Наш сегодняшний разговор – с директором пред-
приятия Натальей Ощепковой.

Наталья Николаевна, готовясь к разговору, подняла 
несколько наших интервью и обнаружила, что, начиная 
с 2020 года, мы каждый раз говорим: год был непростым 
для российского легпрома. Действительно, испытаний 
было немало, начиная с пандемии коронавируса… А ка-
ким был для компании 2023 год?

2023 год для нашей компании был продуктивным. Мы 
многое успели сделать. 

В частности, наши специалисты разработали новую тор-
говую марку утеплителя АТМО, которая предлагается для 
производства повседневной, детской одежды, сегментов 
fashion и outdoor.

Также мы доработали модульный утеплитель WARMSET 
с точки зрения улучшения технических характеристик. Эти 
разработки шли достаточно давно, но мы не выпускали на 
рынок продукт до тех пор, пока он нас не устроил полностью. 

Сейчас можно с уверенностью сказать, что это материал, зна-
чительно превосходящий существующие аналоги по цело-
му ряду важных для клиентов характеристик.

По направлению специальной одежды у нас расшири-
лась клиентская база, мы отгрузили первые объемы утепли-
телей для спецодежды, используемой в компаниях «Газпром» 
и «Газпромнефть». 

Вы знаете, что подготовка этих костюмов, предназначен-
ных для 4-го климатического пояса, материалов для них, – 
это очень серьезная работа, которую мы выполнили совмест-
но с нашими партнерами. В пакет материалов для компании 
«Газпромнефть»  включен наш материал Слайтекс ТЕРМОПАН, 
который соответствует и третьему индексу защиты от горе-
ния и четвертому климатическому поясу. Конечно, основная 
нагрузка в таком изделии ложится на ткань, но и утеплитель –  
это очень важная составляющая.

НАТАЛЬЯ 
ОЩЕПКОВА, 
С2 ГРУПП: 
«ОБЪЕДИНЯЕМ 
ПЛЮСЫ КАЖДОГО 
МАТЕРИАЛА И 
НИВЕЛИРУЕМ 
МИНУСЫ»

Беседовала  
Ольга  

ЯКОВЕНКО
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В процессе работы совместно с на-
шим партнером была отшита первая 
партия таких костюмов, она прошла не-
обходимые испытания. Тестирование 
показало эффективность материала. 
И вот эта работа успешно завершена.

Для компании «Газпром» также раз-
работали и сертифицировали материал 
Слайтекс Про.

Кроме того, в 2023 году мы приняли решение 
по покупке еще одной высокотехнологической линии 
по производству утеплителей.

В целом в этом году мы занимались повышением эконо-
мической эффективности предприятия.

На какие показатели удалось выйти?
Мы показали стабильный прирост по производству и про-

дажам высокотехнологических утеплителей, сократили низ-
корентабельные сегменты. Общий объем производства уте-
плителей составил 30 млн погонных метров. Производство 
постельных принадлежностей – около 1 млн изделий.

Новая разработка в сегменте высокотехнологич-
ных утеплителей, которую сейчас продвигает компа-
ния, – модульный утеплитель WARMSET. Давайте еще 
раз остановимся на том, чем отличается этот матери-
ал. Как его принимает рынок? Где WARMSET уже успеш-
но используется?

Мы поставили для себя цель – улучшить сильные свой-
ства или нейтрализовать «слабые» стороны утеплителей, 
производимых нашим предприятием. Модульная техноло-
гия дает такую возможность. Как вы знаете, она позволя-
ет изготовить полотно, состоящее из двух и более частей, 
каждая из которых будет обладать своими техническими 
характеристиками. То есть модулирование позволяет скон-
струировать полотно с индивидуальными параметрами, 
объединив плюсы каждого используемого материала и ни-
велировав его минусы.

Что касается модульного утеплителя Слайтекс WARMSET, 
очень важно, что в нем имеют высокие значения три принци-
пиально важных для потребителя параметра: теплоизоляция, 
восстанавливаемость и прочность. Он продемонстрировал 
показатели теплового сопротивления выше, чем у обычных 
микроволоконных утеплителей. Также выше и показатели по 

разрывной нагрузке. К тому же материал 
обладает устойчивостью к многократно-
му сжатию. Именно восстанавливаемость 
формы является важным преимуществом, 
поскольку все нетканые объемные мате-
риалы вакуумируются при транспорти-
ровке, но далеко не все восстанавливают 

изначальную форму. Слайтекс WARMSET 
восстанавливается равномерно по всей по-

верхности полотна, а значит, равномерно распре-
делится в готовом изделии и более длительное время 

сохранит свои характеристики и свойства.
Именно эти параметры наиболее актуальны для про-

изводителей, как в сегменте спецодежды, так и в сегменте 
fashion, поскольку изделие не только получается теплым и 
прочным, но и сохраняет привлекательный для покупате-
ля внешний вид.

Мы активно представляем наши новые материалы кли-
ентам. Конечно, нужно время для принятия нового про-
дукта. Однако уже есть поклонники и покупатели Слайтекс 
WARMSET.

Еще одна новая марка – утеплитель АТМО. Как идет 
его продвижение, в каких сегментах он востребован?

Утеплитель АТМО разработан для верхней fashion одеж-
ды, рассчитанной на российские погодные условия. Одежда 
с этим наполнителем хороша как во влажном Питере, так и 
в холодной Сибири. При разработке концепции новой мар-
ки утеплителя мы опирались, прежде всего, на потребности 
известных брендов одежды, которые используют  в изде-
лиях импортные утеплители высокого ценового сегмента.

Мы представили нашу новую коллекцию ATMO в 2023 
году. В марте предложили этот утеплитель для пошива ди-
зайнерских коллекций на конкурсе PROfashion Masters. Это 
позволяет показать возможности материала в деле, и в то 
же время поддержать молодых дизайнеров. Специальный 
приз от нашей компании получил дизайнер Никита Баранов 
из Екатеринбурга. Он создал и показал мужскую монохром-
ную коллекцию, в которой объединил классические и спор-
тивные силуэты с элементами ручной работы. 

Также мы проводили конкурс для наших клиентов 
#Атмосфератеплатвнутри.

В целом могу отметить, что, поскольку коллекция предлага-
ется для рынка fashion, выход на рынок зависит от множества 

объективных и субъективных факторов. 
Сейчас мы находимся на этапе знаком-
ства рынка с новым утеплителем. 

В марте на предприятии планиру-
ется запуск девятой линии. На про-
изводство какой продукции она бу-
дет нацелена? Насколько позволит 
увеличить объемы?

Действительно, в марте 2024 года мы за-
пускаем еще одну линию. Ее технические возмож-
ности позволяют выпускать современный технологич-
ный продукт с высоким содержанием микроволокон для 
разных потребностей наших клиентов: это и специаль-
ная одежда, и форменная одежда, детская, спортивная 
и outdoor. На новой линии будут производиться мате-
риалы торговой марки Слайтекс, и, конечно, мы рас-
считываем производить на ней новые материалы тор-
говой марки АТМО.

Запуск новой линии позволит увеличить объем произ-
водства на 20 %.

Использовались ли при закупке оборудования для 
линии меры господдержки?

Нет, мы их не использовали. Мы готовились к этому проекту 
достаточно давно и исходили из собственных возможностей.

В портфеле предприятия – несколько направлений. 
Что нового в производстве дублированных тканей, по-
стельных принадлежностей?

Производство дублированных полотен традиционно 
расширяет наш пакет услуг для клиентов – мы можем пре-
доставить не только утеплитель для одежды, но и утепли-
тель, соединенный с тканью, например с таффетой. Тем са-
мым наш клиент получает возможность сократить расходы 
при пошиве изделия. Это самая простая продукция, кото-
рую мы можем выпускать. 

Также мы предлагаем более интересный продукт – стежку 
ткани верха и утеплителя. Мы можем работать с различны-
ми видами ткани, использовать разные виды стежки: ниточ-
ную или термостежку. Для расширения ассортимента про-
дукции в прошлом году было закуплено два новых станка. 
В 2024 году планируем произвести замену двух станков из 
существующего парка. 

Производство постельных принад-
лежностей не претерпело никаких суще-
ственных изменений. В 2023 году мы пла-
номерно двигались в сторону увеличения 
продаж маржинальных марок, увеличи-
вали конкурентоспособность продукции 
«Сонотерра» путем обновления коллек-

ций и упаковки. Мы работаем со всеми сег-
ментами рынка. Основную долю в продажах 

занимают, конечно, торговые сети. Кроме того, по-
степенно выходим на онлайн-площадки, маркетплейсы. 

Какие задачи поставлены на 2024 год?
Прежде всего – стабильная, устойчивая работа. Есть ряд 

новых проектов, связанных с расширением клиентской базы.
С точки зрения модернизации производства планируем 

установку новой линии, о которой мы с вами уже поговори-
ли. Запуск намечен под расширение сбыта. 

Основная модернизация швейного производства про-
изведена в 2022-2023 годах, так что закупка оборудования 
будет точечной.

В целом мы продолжим работать для наших клиентов, 
разрабатывать новые материалы, прислушиваясь к потреб-
ностям рынка.  � w

Пока мы знакомим рынок с 
нашими новыми утеплите-
лями WARMSET и АТМО, но 
у них уже есть поклонники 

и покупатели

Мы отгру зи ли  первые 
объемы утеплителей для 
спецодежды, используе-
мой в компаниях «Газпром»  

и «Газпромнефть»

Производственно-торговый холдинг С2 ГРУПП является круп-
нейшим предприятием на рынке России и СНГ. Предприятие исполь-
зует высокотехнологичное оборудование, производит и реализу-
ет современные утеплители и наполнители из синтетических, 
искусственных и натуральных волокон, а также изделия из них. 

Производственный потенциал холдинга определяют три ос-
новных направления: производство и реализация нетканых мате-
риалов, дублированных стегальных полотен и постельных при-
надлежностей.

История С2 ГРУПП началась в 2000 году с небольшого цеха с од-
ной производственной линией.

Сейчас в структуру холдинга входят мощный производствен-
ный блок, отделы продаж по трем направлениям, развитые транс-
портно-логистическая служба и складской комплекс. Слаженная 
работа специалистов холдинга позволила развить географиче-
ски широкую покупательскую сеть от Москвы до Урала, Сибири 
и Дальнего Востока, а также привлечь зарубежных партнеров.

СПРАВКА О ПРЕДПРИЯТИИ:
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Для привлечения сотрудни-
ков в нашем городе работает  
так называемое «сарафан-

ное радио»

Ферхат Дениз, расскажите, с какими результатами, успе-
хами компания подошла к юбилейной дате? 

«ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ» отметила 15-летний юбилей со дня осно-
вания 6 ноября 2023 года. Думаю, главный результат для нас – это 
как раз достижение такого, на мой взгляд, солидного возраста. 

Фирма одной из первых открыла производство трикотажного 
полотна в России. Наша фабрика находится в Ивановской области, в 
небольшом городе Родники. Именно «ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ» стал пер-
вым предприятием по производству трикотажного полотна в реги-
оне. За годы работы компания добилась признания профессиона-
лов рынка и заслужила репутацию надежного и сильного партнера.

Наша организация заметно выросла по многим показателям. За 
время существования нашей фабрики мы значительно расширили 
линейку продукции, на данный момент ООО «ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ» 
производит практически все возможные виды трикотажных поло-
тен. В их числе кулирная гладь, рибана, кашкорсе, лакост (пике), 
интерлок, махра, футеры двухниточные (начёс и петля), а также 
аксессуары к пике (лакосту) – воротники и манжеты. Кроме того, 
недавно наши технологи разработали новые виды материалов, 
которые уже пользуются большой популярностью у наших заказ-
чиков. Таких результатов удалось достичь в том числе благодаря 
современному оборудованию от лучших мировых производите-
лей, которым оснащена наша фабрика. 

Беседовала  
Марина 

Москалева 

Значимый юбилей – 15 лет со дня начала работы в России – отметила компания 
«ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ», один из лидеров производства трикотажа. За эти годы ком-
пания приобрела безупречную репутацию у клиентов и деловых партнеров бла-
годаря качеству продукции, постоянным исследованиям и разработкам, а также 
вниманию к модным тенденциям. Наш собеседник – генеральный директор ООО 
«ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ» Ферхат Дениз.

Но самый дорогой капитал, который 
приобрела за эти годы компания, – наш 
коллектив, очень сплочённый и друж-
ный. С начала работы он вырос втрое. 
Люди трудятся на предприятии годами. 
Есть сотрудники, которые работают на 
фабрике с момента её основания. Сейчас 
они приводят детей и родственников. Как-то 
мы посчитали, что у нас работает 21 семья. Наши 
сотрудники уверены в завтрашнем дне!

Вы позиционируете свою продукцию как «доступ-
ную роскошь», что подразумевает соотношение до-
ступной цены и высокого качества. За счет чего вы 
обеспечиваете соотношение цена/качество, интерес-
ное клиентам? 

Действительно, мы позиционируем себя не с точки 
зрения объёмов производства, а с точки зрения каче-
ства, и на это делаем упор. Мы работаем для искушен-
ных клиентов, которые хотят отшивать высококлассные 
изделия. И стараемся обеспечить разумное соотноше-
ние цены и качества. 

Получить прекрасный результат удается, в первую оче-
редь, за счет сырья. Мы закупаем его у ведущих произво-
дителей, а затем наши специалисты проверяют каждую по-
ступившую партию на прочность пряжи, равномерность, 
параметры крутки. Для этого на предприятии оборудова-
на собственная лаборатория. 

Затем на каждом этапе производства полотно проходит 
жёсткий контроль на наличие брака, устойчивость цвета, 
усадку и т. д. в соответствии с ГОСТами. При выявлении от-
клонений от нормативных показателей полотно выбрако-
вывается. Клиенты получают только товар высшего сорта.

Практически каждый год мы демонстрируем свою про-
дукцию на выставках, представляя её клиентам, заказчикам 
и просто заинтересованным людям.

У вас предприятие полного цикла, начиная с вязания 
полотна. Насколько процессы вязания, отделки, окраши-
вания, принтования соответствуют мировым стандар-
там? Какое оборудование установлено на производстве? 

У нас выстроены процессы от вязания 
полотен до упаковки готовой продукции. 

На нашей производственной линии 
используется новейшие оборудование: 
кругловязальные, плосковязальные, су-
шильные, ворсовальные машины евро-

пейских, корейских, турецких производите-
лей, что позволяет делать полотно наивысшего 

качества. Также мы используем вспомогательное 
оборудование отечественного производства. 
В отделке используются активные красители, которые по-

зволяют получить яркие и стойкие цвета. Закупаем их в Индии. 
Они обладают хорошей ровняющей способностью и совмести-
мостью – их можно комбинировать друг с другом, что позво-
ляет значительно расширить гамму цветов. Данные красите-
ли вступают в химическую реакцию с волокнами и становятся 
их частью, что объясняет высокую устойчивость окрасок к мо-
крым обработкам и хорошую устойчивость цвета.

После крашения полотно отправляется на печать, кото-
рая выполняется пигментами. Для создания яркого и чёткого 
принта пигмент смешивают с биндером – специальным поли-
меризирующимся компонентом клеевой консистенции. Это 
позволяет рисунку быстро высохнуть, а краске лучше впитать-
ся в ткань. Пигментная печать имеет высокий уровень универ-
сальности, так как подходит для синтетических и натуральных 
материалов. Пигменты мы также закупаем в Индии и Турции, 
они дают возможность получить большое количество оттен-
ков и узоров, особые состав и консистенция красок являют-
ся гарантией долговечности и высокой стойкости рисунков. 

После окраски и печати полотно поступает на сушиль-
ную машину, а затем на упаковку. На последнем этапе про-
дукция проверяется контролёрами качества на влажность, 
усадку и плотность, отглаживается и упаковывается в ру-
лоны или пачки. 

Сколько человек работает на фабрике, как привле-
каете персонал?

На фабрике трудится около 300 человек. Я считаю, 
что лучше всего для привлечения сотрудников в на-
шем городе работает так называемое «сарафанное ра-
дио», персонал приходит к нам по рекомендации наших 

«ДИЛАН-ТЕКСТИЛЬ»: 
«НАША ПРОДУКЦИЯ ОБЛАДАЕТ 
ГИПНОТИЧЕСКИМ ЭФФЕКТОМ»
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значительное количество рабочей силы 
для производства, начиная с дизайне-
ра и заканчивая оператором печатной 
машины. Наша компания может изго-
товить валы абсолютно для любого за-
казчика не важно крупный он или нет, 
для нас это выгодно и целесообразно 
так как в дальнейшем данный рисунок 
может так же быть использованным другим 
заказчиком. Само изготовление вала занимает до 
4 недель с момента заказа. Принимаем заказ на 1 вал 
если клиент готов приобрести от 750 кг полотна. С Турцией 
у нас дружеские отношения, и своя логистика, поэтому нам 
выгодно заказывать валы именно там. 

Вы предлагаете своим клиентам такую услугу, как 
разработка материала по образцу. И не только по име-
ющемуся кусочку полотна, но даже по фотографии! Как 
у вас происходит разработка материала? Неужели мож-
но восстановить состав полотна, не видя его «вживую»?

По желанию клиентов наши специалисты действительно 
могут разработать материал по представленному образцу.

Для наших технологов, работающих в своей отрасли уже 
много лет и любящих свою профессию, которая является для 
них не только работой, но и хобби, это во многом творческая 
задача. Им нравится развиваться, расширять свои возмож-
ности, совершенствоваться в своем мастерстве. 

Со стороны это кажется волшебством, но наши спе-
циалисты с улыбкой говорят, что, глядя на материал, ви-
дят, как через стекло, и состав, и процесс производства. 
Наверное, это опыт, который приходит с годами. В бу-
дущем, возможно, появится роботизированная система 
определения состава материала, которая будет оснащена 
лазерной системой наведения, многоугольными камера-
ми и манипуляторами, функцией замера радиационного 
фона, но наши специалисты уже превзошли этих фанта-
стических роботов, так что нам, думаю, эта новая техно-
логия не потребуется.

Разработка нового материала включает этапы проек-
тирования, анализа и испытаний. Проектирование – наи-
более ответственный этап, поскольку здесь определяются 

технические характеристики изделия 
и оценивается сама осуществимость 
идеи. Наши специалисты предлагают 
несколько вариантов на выбор, а заказ-
чик уже принимает решение.

Мы всегда ставим себя на место заказ-
чика и пытаемся ему помочь. Приятно, 

когда клиенты остаются довольны, а в 
дальнейшем начинают всё больше доверять 

нам, становятся для нас ещё и друзьями.

Какие новинки вы будете представлять в 2024 году?
Мы уверены, что наступивший 2024 год должен быть бо-

гат на яркие премьеры. Мы предложим клиентам новый вид 
материала, который обладает высокой плотностью (до 420 
г/м2) и хорошей износоустойчивостью. 

По составу это может быть как 100 % хлопок, так и по-
лотно с добавлением синтетики (можем использовать бе-
лый или цветной полиэстер). Отличительная особенность 
материала в том, что он двусторонний: с лицевой сторо-
ны применяется одно плетение, а с изнаночной – другое. 

работников, не зря же на нашем пред-
приятии трудятся целыми семьями. 
Даже несмотря на то, что у нас в го-
роде открылось ещё несколько фа-
брик, наши сотрудники не сменили 
место работы. Зарплаты у нас выше 
среднего уровня в регионе, кроме 
того, работники получают полный соц-
пакет, бесплатное питание и транспорт (он 
курсирует от ближайших к городу населённых 
пунктов до места работы и обратно). Новых сотруд-
ников обучают на рабочем месте опытные наставники, 
и часто еще до окончания испытательного срока сотруд-
ник становится профессионалом и начинает работать в 
полную силу за достойную оплату.

Какие объемы трикотажного полотна вы сегодня по-
ставляете на российский рынок? Планируете ли увели-
чение поставок?

На российский рынок мы поставляем около 6000 тонн 
трикотажного полотна в год. Все полотна производятся в 

России. По результатам техперевоо-
ружения в течение двух лет мы ожида-
ем увеличения объёма до 10 000 тонн 
полотна в год.

Какое у вас соотношение материа-
лов, выпускаемых под заказ и посту-

пающих в продажу? С полотнами под 
заказ все относительно понятно: клиенты 

сами заказывают рисунки и сами продают го-
товые изделия. Хотят они полоску или цветочки – 

воля их. А как вы разрабатываете новые дизайны, вы-
бираете цвета для полотен, которые пойдут на продажу? 

Соотношение составляет примерно 80/20. То есть 80 % 
нашей продукции выпускается под заказ. Мы ведём мони-
торинг рынка, изучаем тенденции моды, на постоянной ос-
нове поддерживаем коммуникацию с партнёрами, узнавая 
их потребности, пожелания и замечания.

Лаборатория также занимается разработкой цветовой па-
литры (сейчас в ассортименте более 2000 цветов), выполняет 
выкрасы клиентам по образцам и трём пантонам (TCX, TPX, 
TPG). Технологи предприятия могут выпустить материал та-
кого плетения и такой фактуры, который заказывает клиент. 

Кроме того, на одном полотне может быть напечатано до 
шести рисунков (при печати используются от одного до ше-
сти валов). Рисунок на полотно наносится печатными валами, 
которые изготавливаются специально по эскизам компании в 
Турции. Также клиент может сам сделать заказ рисунка и отдать 
нашим дизайнерам. В таких случаях они предлагают несколь-
ко вариантов, клиент выбирает, и под этот рисунок в Турции 
изготавливают вал, который в дальнейшем поставляется к нам 
на фабрику и позволяет воспроизвести этот рисунок на тка-
ни. Если клиент захочет, чтобы его рисунок не использовали 
другие заказчики, то мы тоже предоставляем ему эту услугу.

Достаточно трудоемкий процесс – изготавливать 
валы в Турции, потом еще дорога занимает время. 
Получается, это выгодно и целесообразно только для 
крупных заказчиков?

Да, это трудоёмкий процесс, который требует спло-
чения трудовых и финансовых ресурсов. Задействовано 

В 2024 году мы порадуем на-
ших клиентов новыми кол-
лекциями трикотажных по-
лотен, которые, мы уверены, 
будут настоящими хитами 

Мы обеспечиваем высокое 
качество полотна, так как 
сотрудничаем только с про-
веренными поставщиками 

сырья и материалов
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Многие к лиенты за эти 
годы с тали для нас не 
только заказчиками, но и  

друзьями

Полотно имеет интересную фактуру, не 
похожую на какую-то другую. Она по-
зволяет не наносить дополнительный 
рисунок с помощью печати. Такой ма-
териал можно использовать для поши-
ва верхней одежды, например, юбок, жен-
ских и мужских костюмов, жакетов, спортивной 
одежды и т. д. Наши постоянные клиенты проявля-
ют большой интерес к новой коллекции ткани и уже сдела-
ли свои первые заказы. 

Мы уверены, что новый вид материала будет востребо-
ван и будет пользоваться большой популярностью у поку-
пателей. Мы уже отшили изделия из нашей новинки и про-
демонстрируем их на наших сотрудниках на выставке. Таким 
образом, клиенты смогут увидеть, как материал смотрится 
в изделии. Надеемся их приятно удивить.

Также мы начали реализовывать 
трикотажное полотно в рулонах ши-
риной 185 см, что упрощает работу 
крупных фабрик по пошиву трикотаж-
ных изделий. 
С 2024 года мы предлагаем клиентам 

футер-трёхнитку. Он более плотный (300 г/м2) и 
износостойкий, чем футер-двухнитка. Такой матери-

ал подходит для создания более теплой одежды: спортив-
ных костюмов, худи, толстовок.

В 2024 году мы планируем порадовать наших клиентов 
новыми коллекциями трикотажных полотен, которые, мы 
уверены, будут настоящими хитами в этом году.

Наши специалисты работают над этим: создают трико-
тажные новинки и с помощью разных плетений, и подбо-
ра игл, и посредством специальной настройки машины. 

Сейчас, по нашим наблюдениям, популярны смелые реше-
ния в трикотаже: неординарные принты, яркие тона. Наши 
опытные технологи обязательно учтут это при разработке 
новых материалов. 

В подборке новинок 2024 года мы планируем продемон-
стрировать изделия, которые можно назвать хитами сезона: 
это шесть самых модных трикотажных полотен сезона осень-
зима 2024 и восемь полотен сезона весна/лето 2024 года. 

Открою небольшой секрет: наше модное трикотажное 
полотно будет обладать легким «гипнотическим» эффектом, 
который появляется за счет перехода одного цвета в другой.  
А также уже на выставке «Интерткань-2024» в марте мы пред-
ставим 40 новинок рисунков на разных видах полотен, в том 
числе на полотнах, на которые раньше не наносили печать. 

Сейчас очень важна скорость получения заказа. Как 
у вас строится логистика?

Да, скорость получения заказа очень важна для клиен-
та, согласен. Система логистики нашей компании отлажена и 
позволяет поставлять продукцию в самые отдалённые угол-
ки России. Для наших клиентов при определённом объеме 
заказа доставка осуществляется транспортом ООО «Дилан 
Текстиль». Все расходы мы берём на себя!

Ваши основные клиенты – это крупные производи-
тели? Работаете ли с небольшими фирмами? Насколько 
вы открыты для общения с клиентами, приглашаете ли 
к себе в гости на производство?

Наша компания отзывается на любой запрос, не важно, 
исходит ли он от крупного заказчика, или нет. Среди наших 
клиентов – предприятия малого, среднего и крупного бизне-
са. Мы ни в коем случае не выделяем наших заказчиков, для 
нас они все равны. Мы всех рады видеть в гостях на нашем 
производстве. В 2023 году мы организовали транспорт из го-
рода Иваново и Москвы на нашу фабрику в Родниках, чтобы 
клиенты, которые проявляют интерес к нашей продукции, 

могли ознакомиться не только с образцами полотен, но и с 
процессом производства.

А профессиональная команда менеджеров всегда по-
может в выборе полотна для ваших будущих изделий. Как 
я уже говорил, за годы работы многие наши клиенты стали 
нашими настоящими друзьями.

Есть ли у вас планы по модернизации производства 
в 2024 году? Или это постоянный процесс?

У нашей фирмы большие планы по модернизации в 2024 
году. На данный момент мы определяемся с выбором обо-
рудования и планируем его расстановку в производствен-
ных помещениях. По результатам модернизации прогнози-
руется высокий рост производительности труда и серьёзное 
увеличение объёма выпуска готовой продукции. 

И мы уверены, что у нас всё получится!  � w
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Сергей Михайлович, оглядываясь на пройденный путь, 
что можете сказать? Вы довольны своими результатами? 
Можете отметить самые важные события компании, на-
чиная с ее создания?

Нашей станкостроительной компании в этом году испол-
няется восемь лет. За этот срок мы прошли путь от произ-
водителя вспомогательных устройств для оборудования по 
производству нитей, шнуров, веревок и канатов, выросли в 
компанию, которая выпускает несколько серий производ-
ственных машин. Прежде всего это модели шнуровязальных 
машин серии ШВМ-3 и КШВМ и вспомогательное перемоточ-
ное оборудование, которые востребованы для малого и ми-
кробизнеса, и на данный момент мы доросли до серийного 
производства. А также это канатные машины серии КМ-33 
и кольцекрутильные (тростильно-крутильные) машины се-
рии ККМ, которые мы выпускаем малыми партиями под за-
каз, для предприятий текстильной промышленности. Сейчас 
для нас открылись рынки, где нашими потребителями явля-
ются достаточно крепкие предприятия. Не секрет, что лег-
пром активно развивается, очень хорошо прирастает. И во 
многих технологических процессах требуется кручение ни-
тей. Я уверен, что на базе наших машин вырастет генерация 
оборудования для многих технологических процессов при 

производстве пряжи, нитей и тканей, а также изделий из 
них. Естественно, растет и ассортимент вспомогательного 
оборудования, поскольку у каждой основной машины есть 
несколько вспомогательных производственных процессов.

Одна из наших стратегических целей – постоянно усо-
вершенствовать и улучшать свойства и характеристики соз-
данных нами видов оборудования. Мы для себя уже давно 
обозначили, какие виды оборудования изготавливаем се-
рийно, и что готовы делать по индивидуальным заданиям 
заказчика. В части пополнения нашего ассортимента и соз-
дания машин, соответствующих требованиям современно-
го рынка, мы наши планы выполняем.

В России пока мало производителей оборудования. 
На мероприятиях, посвященных легпрому, слышала 
разные мнения о том, нужно ли заниматься производ-
ством оборудования в России. Такое впечатление, что 
даже в Минпромторге нет единства по этому поводу.  
А как вы думаете?

Все зависит от поставленной задачи. Если это развитие 
отрасли (причем любой), я бы в первую очередь ставил себе 
задачу развития станкостроения для этой отрасли, чтобы 
быть независимыми, быстро осваивать новые технологии. И 

«ТМ СИРЕНКО»:  
ОТ ВЫПУСКА 

ВСПОМОГАТЕЛЬНОГО 
ОБОРУДОВАНИЯ  

ДО ТЕКСТИЛЬНОГО

Несмотря на бурное развитие легпрома, производителей оборудования для лег-
кой промышленности в России все еще очень мало. Один из успешных примеров –  
компания «Текстильные машины Сиренко», которая работает с 2016 года. Она 
фактически выросла из другого предприятия тех же собственников – «Челябин-
ский канатно-веревочный завод» (ранее «Фабрика шнуров») и начинала с выпу-
ска вспомогательного оборудования для собственного производства. О том, как 
компания развивается сейчас, мы поговорили с ее основателем и директором 
Сергеем Сиренко.

насыщать свой рынок оборудованием отечественного произ-
водства, не тратя валютные ресурсы страны. Трудно ли это? 
Очень. Тем более, сейчас уже отсутствует база, от которой 
можно оттолкнуться, утрачена преемственность кадров. Но 
это основа экономической независимость любой отрасли. 
Для этого нужно управлять развитием отрасли, первые пе-
ределы должно контролировать государство, обеспечивая 
базовые конкурентные преимущества, и лишь последую-
щие переделы можно отдавать на откуп свободному рынку. 

По нашим оценкам, в стране появляются новые произ-
водители оборудования для легкой промышленности, но 
их все равно критически мало и этот процесс несистемный. 
Конечно, это субъективная оценка: мы занимаемся своими 
задачами и узнаем о существовании коллег только в те мо-
менты, когда так или иначе с ними пересекаемся. Знаю, что 
есть пара новых предприятий, которые начали деятельность 
в этом направлении. Надеюсь, они будут успешны. Рынок 
оборудования для легкой промышленности очень емкий, 
и по-прежнему основная часть оборудования импортиру-
ется, так что места хватит всем.

Вы производите довольно широкий спектр машин. 
Какие направления наиболее важны, для каких подо-
траслей, кто покупает? 

Особое внимание хочу обратить на нашу линейку коль-
цекрутильных машин ККМ. Они предназначены для пред-
приятий легкой промышленности, которые создают нити, 
пряжи, ткани, как из синтетических, так и из натуральных 
материалов (полипропилен, полиэфир, шерсть, хлопок и 
так далее). Этот рынок нам очень интересен, мы только на-
чинаем на него выходить, и пока сложно оценить его общую 
емкость и перспективу, но мы понимаем, что она достаточ-
на для того, чтобы мы выпускали эти машины ежемесячно. 

Значительная часть выпускаемого нами оборудования 
подходит для очень широкого круга предприятий отрасли, 
например, мы создаем шпулярники различных видов, раз-
меров и комплектаций. Они служат для подачи нитей на раз-
личные виды производственного оборудования. Это важней-
шая часть многих производственных процессов, где нужны 
точные настройки по регулировке и контролю натяжения, 
обрыва (окончания) нити, световая и звуковая сигнализа-
ция для оператора или остановка основного оборудования. 

Высокотехнологичные шпулярники разного типа востребо-
ваны при работе с синтетическими и натуральными волок-
нами, а также с такими специальными материалами как стек-
ло, углеродные, кремнеземные, арамидные (кевларовые) и 
СВМПЭ нити. Мы оснащаем шпулярники такими устройства-
ми как контроль натяжения нити, датчики обрыва, подтор-
маживающее устройства и приводами подачи. И заказчика-
ми порой являются предприятия совершенно неожиданных 
и неизвестных для нас видов деятельности. 

Существенную долю в обороте у нас по-прежнему зани-
мает малый бизнес и микробизнес. Постоянным спросом 
пользуются шнуровязальные, перемоточные и намоточные 
машины. Покупая наше оборудование, люди начинают про-
изводственную деятельность, и это является отправной точ-
кой для рождения нового предприятия. У нас даже слоган 
компании звучит так: «Помогаем создавать бизнес!». 

Насколько часто обновляется и совершенствуется 
модельный ряд?

Изменения в конструкцию, в отдельные узлы и элемен-
ты вносятся практически постоянно. Выпуск новой модели 
происходит раз в один-два года.

Увеличился ли в последние годы спрос на ваше обо-
рудование в связи с уходом европейских производите-
лей, сложностями с логистикой?

Нам пока сложно это оценить, потому что работу по обо-
рудованию для малого бизнеса мы выстраивали с учетом 
конкуренции с китайскими производителями и сейчас ра-
ботаем с оглядкой на них. Этот рынок и ранее представлял 
серьезную конкуренцию для отечественных производите-
лей, не закрылся он и сейчас.

Нам приходится конкурировать с нашими китайскими 
коллегами за счет отличительных свойств наших машин и 
сервисного обслуживания. Наши плюсы – это близость, воз-
можность быстро отреагировать на запрос, скорость пре-
доставления информации и комплектующих. Простой для 
производителей является критичным фактором. С нами у 
них есть возможность быстро получить все необходимое, 
им не нужно вкладывать огромные деньги, чтобы держать 
целый склад дорогостоящих деталей.

Какие еще преимущества сотрудничества с компа-
нией SIRENKO вы можете отметить? Осуществляете ли 
до- и послепродажный сервис?       

Мы даем гарантию на наши машины. На некоторые виды 
продукции она составляет уже два года. Мало того, с нами 
проще эти гарантийные ситуации решать. 

Наш большой козырь – это срок поставки. Что касается 
до- и послепродажного сервиса, предпродажная подготов-
ка – это стандартная процедура, думаю, она есть у любого 
производителя. Но в нашем случае машина уходит не про-
сто подготовленной, но и настроенной на тот вид продук-
ции, который планирует выпускать заказчик. 

С нашим оборудованием люди начинают 
производственную деятельность, 
регистрируют ИП. Слоган компании: 
«Помогаем создавать бизнес!»

Беседовала  
Марина  

МОСКАЛЕВА
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Также наша «фишка» – предоставление услуги обучения. 
В условиях кадрового голода, когда нельзя просто дать объ-
явление и получить с рынка человека с готовой квалифика-
цией, зачастую предприниматели вынуждены брать людей, 
готовых трудиться, но не имеющих нужных знаний. И эту про-
блему помогаем решить мы, организуя курс обучения спе-
циалистов. Также осуществляем пусконаладочные услуги по 
желанию заказчика и помогаем в инжиниринге технологий.

Глобализация присутствует во всех сферах, и гово-
рить о полном импортозамещении не приходится. Какое 
сейчас соотношение российских и импортных комплек-
тующих в оборудовании SIRENKO? Есть ли перспектива 
увеличения доли российских комплектующих?

Под глобализацию очень удобно подводить ситуацию, 
когда в стране просто нет того или иного производства. 
Было бы очень здорово элементарно приобретать подшип-
ники, приводные ремни, электронику отечественного про-
изводства. В этой истории мы являемся тем же получателем, 
для которого важны близость поставщика, его надежность, 
срок поставки. И мы бы с удовольствием выбрали россий-
ского производителя. Но пока такая возможность есть не 
для всех комплектующих.

Если оценивать в деньгах (а как по-другому?), получится, 
что 70 % оборудования SIRENKO составляют наши комплек-
тующие, 30 % – импортные. Все «железо» мы производим 
сами, а электроника на станки устанавливается импортная. 
Мы с нетерпением ждем новых производителей и предло-
жений, чтобы увеличить долю российских комплектующих.

Вы разрабатываете сложную технику силами своего 
предприятия или в коллаборации с НИИ, инжиниринго-
выми центрами и т. п.?  

Мы заказываем некоторые компоненты сторонним ор-
ганизациям, но в основном решаем задачи силами своего 
конструкторского бюро.

Пользуетесь ли господдержкой?   
Для решения ряда задач мы использовали меры под-

держки Министерства промышленности, ФРП и инжинирин-
гового центра Челябинской области. Особенно значимо это 
было в период пандемии, когда нужно было оснастить одно 
предприятие оборудованием для выпуска защитных средств. 
Количество мер господдержки постоянно прибывает, и это 
радует. Планируем использовать поддержку по НИОКР. 

А как же популярная программа поддержки лизин-
га оборудования?

Она на нас тоже сказывается, но мы являемся лизинго-
дателями. Когда будем обновлять свой производственный 
парк, попробуем себя в роли лизингополучателя. 

Вы также производите на ЧКВЗ (Челябинском канат-
но-веревочном заводе) готовую продукцию – канаты, 
шнуры различного назначения. Выпускаете их на сво-
ем оборудовании? Можно ли сказать, что на производ-
стве вы проводите апробацию машин?  

Да, в принципе, можно сказать, что мы используем эту 
площадку как испытательную. Доля нашего оборудования 
там составляет 40-50 %.

А кстати, есть планы осваивать выпуск оборудова-
ния, которое используется у вас, но которое вы пока не 
производите?

Конечно. Любое оборудование со временем изнашивает-
ся, требует замены, происходит расширение парка. Поэтому 
такие планы есть. По мере того, как будут устаревать станки, 
будем думать о том, чтобы изготовить замену своими сила-
ми, а затем предложить ее рынку.

Где можно увидеть ваши новые кольцекрутильные 
машины, о которых вы рассказывали, и вообще ознако-
миться с новым оборудованием? На выставке ИНЛЕГМАШ 
оно будет представлено? 

Да, планируем привезти такую машину на ИНЛЕГМАШ. Также 
всегда можно приехать к нам на предприятие в Челябинск, 
где мы покажем оборудование в действии. Кроме того, мы 
намерены разместить такую машину на площадке нашего 
представителя в г Егорьевск. 

Каковы дальнейшие планы по развитию линейки 
оборудования? 

На ближайшие 2-3 года мы планируем выпустить несколь-
ко модификаций кольцекрутильного оборудования и обно-
вить линейку шнуровязальных и перемоточных машин, вы-
пустить их модели следующего поколения.  � w

Для решения ряда задач мы использовали 
меры поддержки Минпрома, ФРП и 
инжинирингового центра Челябинской 
области

Александр, мы общались с вами года два назад. На тот 
момент предприятие выпускало нити для трикотажных, 
чулочно-носочных, лентоткацких производств, швей-
ные нитки, резинки для медицинских масок. Что изме-
нилось за это время? Какие виды продукции сейчас яв-
ляются основными? 

Изменения в жизни компании в целом можно условно раз-
делить на две части: бытовые и производственные. Бытовые 
связаны с нашим переездом из одного помещения в другое. 
Мы провели там ремонт, чтобы создать приемлемые условия 
труда для сотрудников. А что касается производственных изме-
нений, если не вдаваться в подробности, произошло перерас-
пределение загрузки мощностей. Что-то мы перестали выпу-
скать, где-то объемы уменьшились, а где-то, наоборот, выросли.

Мы и раньше работали по госзаказу, а сейчас в условиях 
проведения СВО объемы продукции, которую мы выпускаем 
по госзаказу, выросли в разы. В частности, это касается нитей 
для лентоткацких производств, выпускающих погонную лен-
ту. Также выросли объемы по крашению нитей для тормозных 
парашютов для самолетов. 

Растет запрос на производство негорючих материалов, 
мы это чувствуем по одному из наших заказчиков. Причина в 
том, что значительно увеличивается внимание к сохранению 

жизни и здоровья людей на производстве. Соответственно, 
у нас растут объемы по крашению негорючих материалов. 

Вырос и выпуск нитей для ткацких производств. Полностью 
у нас загружено оборудование по выпуску нитей под нашим 
брендом RC®, который является альтернативой американской 
нити CORDURA. 

Что касается пряжи для чулочно-носочных производств, 
здесь у нас объемы на минимуме. С одной стороны, с уходом 
европейских производств кажется, что рынок должен стать 
свободнее, но, с другой стороны, китайской продукции в стра-
ну ввозится все больше и больше. 

По швейным нитям у нас объем остается стабильным, зна-
чительный рост показали только нитки нашего бренда RC®.

Предприятие использует европейское оборудование. 
Как вы справляетесь сейчас? Нашли ли замену оборудо-
ванию и технологиям в других странах?

Технологию мы продолжаем использовать, модерниза-
ция у нас проводилась недавно, оборудование достаточно 
новое, пока новые закупки не нужны. Единственная пробле-
ма, которая возникает – это запчасти и комплектующие: рано 
или поздно возникает потребность в замене. Но, как прави-
ло, их можно подобрать в том же Китае. Да и вообще в Китае, 

АЛЕКСАНДР 
МУРАВЛЕВ:  
«ВЫПУСК 
ПРОДУКЦИИ  
ПО ГОСЗАКАЗАМ 
УВЕЛИЧИЛИ  
В РАЗЫ»

ООО «КОЛОРНИЛ» – компания, которая выпускает широкий спектр продукции, гибко 
ориентируясь в меняющемся мире, развивает технологии, выводит на рынок новинки, не 
уступающие мировым аналогам, а то и превосходящие их. Мы поговорили с генераль-
ным директором ООО «КОЛОРНИЛ» Александром Муравлевым о том, на чем сегодня 
делается акцент в ассортименте компании, как строится ее развитие.

info@tmsirenko.ru 
www.tmsirenko.ru 
+7-800-250-74-00 
+7-351-220-74-88

Беседовала  
Марина МОСКАЛЕВА
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Турции, Индии и других странах, которые не накладывали на 
Россию санкций, можно найти любое необходимое оборудо-
вание. Для нас это пока не актуально.

Сырье у нас практически полностью российское, так что 
здесь ничего не изменилось.

Расскажите поподробнее о линейке продуктов, кото-
рую вы запустили в 2020 году: нитях и пряже под собствен-
ным товарным знаком RC®. В чем их особенность, что но-
вого произошло с 2020 года? 

История этого бренда началась с того, что в один мо-
мент мы решили создать альтернативу американским 
нитям из PA 6.6, так называемым CORDURA, SPANDURA и 
SUPPLEX. Продукт из линейки RC® обладает лучшими фи-
зико-механическими показателями за счет использования 
другого сырья (РА 6.0). Ткани, полученные из этих нитей 
линейной плотности от 17 до 110 текс, используются для 
производства различных изделий – от легких курточных 
до тяжелых разгрузочных. 

В принципе с помощью этой нити можно полностью одеть 
человека – от трекинговых носков и термобелья до верхней 
одежды и снаряжения. Сейчас, с учетом ситуации, нить идет 
главным образом на ткани для обмундирования, снаряжения, 
на разгрузки, чехлы бронежилетов, рюкзаки. За полтора-два 
последних года производство выросло в разы. На этот год по 
нитям RC® для ткачества мы ожидаем, что также увеличим объ-
ем производства в два-три раза. Хотя тут многое зависит от 
наших заказчиков, так что загадывать не будем.

Швейные нити – аналоги Gutermann, Coats, изготовленные 
по технологии RC®, – это первые каркасные нити с оболочкой 
из микроволокна: никаких ворсинок, никакого трения, пре-
восходная гладкость и однородность поверхности. Нити RC® –  
это единственные каркасные нити, изготовленные из волокон, 
которые не прерываются по всей длине. Текстильная поверх-
ность выполнена из микропетель, что придает нитям RC® бо-
лее высокую механическую прочность, необыкновенную од-
нородность и шелковистый блеск.

С того момента, как мы вывели этот бренд на рынок, в тех-
нологии и составах ничего не поменялось, растут только объ-
емы производства. Изначально выводить на рынок новый 
продукт было непросто, сейчас он уже хорошо известен по-
требителем и востребован.

Вы разрабатываете по просьбе клиентов уникальные 
продукты, можете выполнить компьютерный подбор цве-
та. Какие еще опции доступны?

Да, действительно, у нас уникальный опыт крашения лю-
бых нитей и пряж, включая негорючие и смесовые составы. Мы 
красим как химические нити (полиамиды, полиэфиры, метаа-
рамидные), так и натуральные пряжи (хлопок, бамбук, виско-
зу). Так, для выполнения контрактов по ГОЗ мы выпускаем кра-
шеные полиамидные нити для изготовления погонной ленты, 
для парашютной ткани, а для вязания трикотажных изделий 
по заказу Росгвардии красим полиэфиры. 

По желанию клиента можем выполнить компьютерный 
подбор цвета по мировому Pantone, подобрать необходи-
мые пропитки.

Сейчас востребована такая услуга как разработка анало-
гов нитей, которые раньше поставлялись из Европы. У нас есть 
собственная лаборатория, которая исследует состав нитей и 
предложит вариант замены, исходя из наших возможностей. 

Также лаборатория проводит контроль качества на 
всех этапах производства и выдает паспорта качества на 
нити или пряжу.

На производстве вы используете нанесение пропиток. 
Какие пропитки требуются чаще всего, есть ли новинки?

На самом деле вариантов пропиток не так и много. Чаще все-
го используются водо- и масловодоотталкивающие пропитки. 

Оборудование по выпуску нитей под 
нашим брендом RC® у нас загружено 
полностью

Как я уже говорил, на рынке большой запрос на огнестойкие 
свойства материала, но они достигаются не пропитками, а под-
бором состава нити, чтобы полученный материал соответство-
вал определенному классу огнестойкости.

Во время пандемии коронавируса вы начали произ-
водить резинки для медицинских масок. Как сейчас чув-
ствует себя рынок медицинских СИЗ? Не пожалели, что 
занялись этим ассортиментом?

Во время пандемии, поскольку рынок по многим продук-
там серьезно просел, у нас была возможность наладить про-
изводство нового для нас вида продукции. Тогда это было вос-
требовано. Потом открылись границы, из Китая потекли рекой 
и готовые маски, и компоненты для них. Сейчас мы этим не за-
нимаемся, но если будет запрос от клиентов, можем изгото-
вить резинки для масок. 

Также в пандемию у нас был опыт вывода на рынок анти-
бактериальной ткани, которую из нашей нити изготавливал 
наш партнер. Ткань получилась очень неплохая по качеству. 
Но это достаточно дорогой продукт.

Есть ли планы по модернизации производства, осво-
ению новых ниш?

На третий-четвертый квартал 2024 года мы планируем 
закупку оборудования. Подбирать варианты будем в Китае, 
здесь альтернативы нет. О европейском оборудовании, к 
сожалению, надо забыть раз и навсегда. 

Также планируем увеличивать объемы выпуска продук-
ции – и по красильному, и по текстильному участку, что-
бы совместно с нашими заказчиками удовлетворять ра-
стущий спрос.  � w

Сейчас растут объемы производства 
нитей для погонных лент, снаряжения, 
огнестойких тканей

colornile.ru
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DURAK TEKSTIL: 

Основанная в Бурсе в 1972 году, компания Durak 
Tekstil является производителем промышленных швейных и 
вышивальных ниток, которые она разрабатывает и произво-
дит как внутри страны, так и за рубежом. Производственные 
мощности DurakTekstil расположены в Турции и Китае, а пред-
ставительства работают на зарубежных рынках по всему 
миру. Сотрудничая с мировыми брендами в стране и за ру-
бежом, компания удовлетворяет растущий спрос текстиль-
ной промышленности на качественную продукцию.

Отмечая свое 50-летие, компания в последние годы пред-
принимает успешные стратегические шаги в области экс-
порта, опираясь на свои прочные позиции на внутреннем 

рынке. В 2023 году компании удалось достичь своих целей 
несмотря на сложные производственные и рыночные усло-
вия. Еще в 2022 году компания расширила свою глобальную 
деятельность и мощь благодаря полученному сертификату 
Turquality и сосредоточилась на расширении узнаваемости 
своего бренда во всем мире с помощью специальных науч-
но-исследовательских решений.

Компания Durak Teksti, экспортирующая продукцию 
более чем в 77 стран, планирует увеличить свой оборот 
на 30 % в долларовом выражении к 2024 году, причем ос-
новная доля будет приходиться на продажи на зарубеж-
ных рынках. 

DURAK TEKSTIL:  
НИТИ, КОТОРЫЕ ВДОХНОВЛЯЮТ

Уход европейских компаний   с рынка легкой промышленности не привел к дефициту тка-
ней и материалов. Это касается и швейных ниток. На смену пришли или усилили свое при-
сутствие китайские и турецкие бренды. Один из них – турецкая компания DURAK TEXTIL, 
крупный производитель ниток для швейной промышленности и не только, уже хорошо за-
рекомендовал себя  и в России.

Широкая клиентская сеть, достигнутая благодаря ре-
путации бренда, основанной на качественном производ-
стве, дает преимущество в этих сложных рыночных усло-
виях. Член правления и директор по маркетингу Йигит 
Дюрак сообщил: «У Durak Tekstil есть десятки видов швей-
ных и вышивальных ниток, которые подходят для самых 
разных отраслей.  Компания не ограничивает себя какой-
либо одной сферой, способна переносить любое снижение 
продаж в одной сфере за счет продаж в других областях. 
Durak Tekstil предлагает производителям высококаче-
ственную, технически специализированную и экологич-
ную продукцию с лучшим сервисом. Таким образом, в те-
чение года она привлекла более десяти тысяч клиентов 
как на внутреннем, так и на внешнем рынках. Делая упор 
на свой бренд и дифференциацию качества промышлен-
ных нитей, Durak Tekstil стала более востребованным пар-
тнером на рынке. В долгосрочной перспективе это разви-
тие важнее, чем периодические показатели продаж. В 2023 
году компания выросла вопреки всему, и реальные пока-
затели, которых она достигла, дают очень оптимистичный 
прогноз на 2024 год».

В ПРИОРИТЕТЕ «УМНЫЙ ТЕКСТИЛЬ»  
И ТЕХНИЧЕСКИЕ НИТИ

Быстро развивающийся технический текстиль требует 
специальных нитей. Решения, разработанные компанией 
Durak Tekstil, пользуются все большим спросом благодаря 
своим функциональным особенностям, которые отвечают 
широкому спектру технических применений. 

Durak Tekstil ознакомила со своим ассортиментом ни-
тей технического назначения российских производителей, 
а также специалистов стран Азии, Беларуси на выставке 
Technotextil в сентябре 2023 года, где она представила свои 
специальные технические нити, созданные в результате ин-
тенсивных исследований и разработок. 

Расширив в последние годы ассортимент своей про-
дукции для традиционного шитья и вышивки нитками с 
техническими свойствами, Durak Tekstil показала на вы-
ставке Technotextil-2023 свои специальные нити, которые 
подходят для различных областей применения – от авто-
мобилестроения до производства матрасов, от медици-
ны до судостроения. На стенде были представлены нити 
Durak Duraless® и Durak Duma®, используемые во многих 
областях, а также огнестойкие нити Durak со структурой 
P-арамида и M-арамида, обладающие огнезащитными 

свойствами, и нити WR, которые обеспечивают водоне-
проницаемость швов в дополнение к токопроводящим 
нитям Durak SilverPro, которые позволяют создавать «ум-
ный текстиль», нитям Durak Reflective®, отражающим 
свет, устойчивым к ультрафиолетовому излучению, ни-
тям для вышивания Durak Milky Way®, светящимся в тем-
ноте. Среди прочих продуктов также были – устойчивая 
к порезам нить Durak Cut Safe®, разработанная для суро-
вых условий работы, и решения Durak Tekstil, используе-
мые в парусном спорте и наружной резьбе. Российские 
посетители выставки Technotextil убедились, что турец-
кая компания Durak Tekstil обладает богатым и всесто-
ронним ассортиментом продукции для технического 
применения и выделяется как надежный партнер в сфе-
ре обслуживания.

ОПТИМИСТИЧНЫЙ ПРОГНОЗ РАЗВИТИЯ
Йигит Дюрак заявил, что компания определила свои 

стратегические цели на мировом рынке и намерена актив-
но продвигать свой  бренд: Texprocess-2024 является важ-
ной платформой для нас, поскольку ее посещают ведущие 
игроки мирового рынка. Помимо нашего производствен-
ного потенциала у нас будет возможность продемонстри-
ровать профессионалам отрасли то, что мы являемся на-
дежным партнером. Выставка Texprocess, которая пройдет 
одновременно с выставкой технического текстиля Techtextil,  
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не оставит наших посетителей равнодушными. Мы нагляд-
но продемонстрируем, насколько разнообразны наши 
красочные нити для шитья и вышивки, и при этом, наря-
ду с текстилем и одеждой, как они используются в произ-
водстве самых разнообразных изделий – в яхтенной и су-
достроительной промышленности, автомобилестроении, 
производстве обуви и  в области охраны труда. Каждый, 
кто познакомится с продукцией Durak Tekstil, найдет для 
себя нечто вдохновляющее. Мы гордимся своими передо-
выми технологиями и рады представлять наш ассортимент 
на Texprocess». Помимо широчайшей цветовой гаммы, бу-
дут показаны уникальные решения, которые недавно раз-
работаны в рамках научных исследований.

На стенде G42 в зале 8.0 посетители смогут поближе по-
знакомиться с высококачественными продуктами для ши-
тья и вышивки, а также провести консультации с официаль-
ными лицами компании о всестороннем сотрудничестве. 
Среди нитей, которые будут представлены на стенде Durak 
Tekstil, много интересных разработок: высокопрочные Duma –  
Duraless и Durabobbins, токопроводящая Durak SilverPro, аро-
матизированная Durak Redolent, огнестойкая пожаробезо-
пасная арамидная, устойчивая к порезам нить, UV – WR – 
AS – ASK и OS, светящиеся в темноте, темная вышивальная 
нить Milky Way, а также нить со светоотражающими свой-
ствами, нити CFR, водорастворимые нити, используемые 
во временных швах, группа экологически чистых нитей Eco, 
нити Lyosense и Lyostitch, произведенные из волокна lyocell, 
Duracotton Bio – из органического хлопка.

Господин Дюрак заявил: «Мы понимаем, насколько важна 
цепочка поставок между глобальным и местными рынками. 
Производители всегда хотят получать качественные ма-
териалы при наилучших условиях поставок. В рамках это-
го процесса компания Durak Tekstil позиционирует себя как 
надежного партнера на каждом рынке. Мы предлагаем про-
дукцию, которая отвечает запросам клиентов, в макси-
мально сжатые сроки». 

Кроме того господин Дюрак отметил, что экологичные 
продукты – нити из переработанных и натуральных воло-
кон – также вызывают большой интерес. Компания полно-
стью поддерживает эту тенденцию завтрашнего дня и го-
това удовлетворять спрос потребителей на экологически 
чистые  и специальные нити для технического применения. 

Йигит Дюрак подчеркнул, что рост Durak Tekstil как на мест-
ном, так и на мировом рынках в последние годы был достиг-
нут за счет дифференциации в области технологий, искусства 
и устойчивого развития, а также организации процессов про-
изводства и продаж в этих рамках. Указывая на то, что они 
добились непрерывного роста даже в периоды пандемии и 
кризисов, он отметил, что это связано как с диверсификаци-
ей рынка, так и с расширением ассортимента продукции.  � w
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В этом году «Текстильлегпром» проходил в «Крокус Сити». 
Работа выставки строилась по салонам, что оказалось 

удобно и экспонентам, и посетителям. Стенд компании 
«Унтекс-Родники» сразу привлекал внимание посетителей 
своим расположением и разнообразием новинок.

НОВИНКИ ОТ «УНТЕКС-РОДНИКИ»
Как рассказал коммерческий директор «Унтекс Родники» 

Андрей Семенов, предприятие подготовило для выставки 
ряд новинок. 

«В связи с запросами клиентов мы начали выпускать по-
лотна повышенной плотности. Это, к примеру, кулирные гла-
ди плотностью от 200 до 280-300 г/м2, футера трехниточные 
с плотностными характеристиками от 320 до 450-500 г/м2. 
Также в новой коллекции есть полотна с эффектами Peach - 
дословно это «эффект персика», благодаря обработке ткань 
приобретает бархатистую и мягкую поверхность», – отме-
тил Андрей Семенов.

В числе новых разработок «Унтекс Родники» полотно, 
используемое в спортивных изделиях, комплектах для ко-
манд, и трикотаж с системой переплетения SELANIK, а так-
же ДАБЛФЕЙС хлопковый и хлопок смесовый, который под-
ходит для производства джемперов, спортивной одежды, 
детских вещей. 

Фабрика компании в городе Родники Ивановской обла-
сти оснащена новейшим оборудованием не только по рос-
сийским, но и по европейским меркам. Это дает возможность 
производить практически все возможные виды трикотаж-
ных полотен – футеры двухниточные и трехниточные (с на-
чесом и петельные), рибану, кашкорсе, пике, интерлок, ве-
люр, махру, кулирные глади. 

Линия по крашению пряжи, которая заработала на пред-
приятии не так давно, позволяет изготавливать пряжу для 
вязания хлопчатобумажных носков. Объемы производства 

сейчас составляют около 10-15 тонн в день. В цветовых ре-
шениях – от 150-200 кг на один цвет.

ОТТЕНКИ, РАДУЮЩИЕ ГЛАЗ
Мы не раз писали, что на фабрике работает собственный 

дизайнерский отдел. Сейчас при нем создан дополнитель-
ный отдел по инновациям. «Для того чтобы наши специали-
сты могли отслеживать тенденции не только российского, 
но и мирового рынка трикотажа, они регулярно посещают 
международные отраслевые выставки. В этом сезоне наши 
дизайнеры побывают на выставках в Турции (в Анталии и 
Стамбуле), а также в Испании. Цель в том, чтобы принести 
в Россию новые веяния по плетениям, цветовым решениям 
и дизайнам», – рассказал Андрей Семенов.

На предприятии запущены в работу коллекции цвето-
вых решений 2024-2025 года. На стенде компании «Унтекс-
Родники» на «Текстильлегпроме» представлен максимум 

Начинается новый выставочный сезон. Традиционно в рамках профильных выставок мож-
но увидеть все новейшие достижения российского легпрома. На ярмарке «Текстильлег-
пром» в работе международного салона трикотажных полотен приняла участие и компа-
ния «Унтекс-Родники», о которой мы не раз писали на страницах нашего журнала

одноцветных полотен и часть новых дизайнов 2024 года. 
От традиционно популярных у клиентов черных и серых до 
сочных новинок летнего сезона: нежно розового, сиренево-
го, желтого, изумрудно зеленого. Также в палитре есть отте-
нок зеленого – гуакамоле, оранжевый и персиковый, кото-
рый считается оттенком сезона по версии международного 
института цвета Pantone.

Также покупателям предлагается большой выбор полот-
на в полоску. «Это популярный рисунок, в новых летних кол-
лекциях производителей много моделей футболок, лонгсли-
вов, джемперов, платьев, стилизованных под тельняшки. На 
выставке эти полотна тоже вызывают закономерный интерес. 

Кроме того, мы предлагаем популярный сейчас горошек, 
цветочные рисунки», – подчеркивает представитель компа-
нии, работающий на стенде.  

ВЫСТАВКА – ВСТРЕЧА ДРУЗЕЙ И КОЛЛЕГ
На протяжении всех дней работы выставки стенд компа-

нии «Унтекс-Родники» привлекал действующих и потенциаль-
ных клиентов. Те, кто уже работает с компанией, были рады 
встретиться и поговорить: ведь за годы работы с покупате-
лями складываются дружеские отношения. «У нас постоянно 
идут переговоры. Уже есть и новые контракты на поставки. 
Производителей одежды из трикотажа в России становится 
все больше, мы это чувствуем по растущему спросу на нашу 
продукцию», – говорит Андрей Семенов.

Компания примет участие и в выставке «ИНТЕРТКАНЬ», 
которая пройдет 11-13 марта в Москве в ЦВК «Экспоцентр».

На выставках можно получить комплекты образцов про-
дукции, пообщаться с менеджерами по продажам из всех 
филиалов компании, узнать условия сотрудничества, обсу-
дить планы. 

«Также мы приглашаем клиентов в представительства ком-
пании. Три из них действуют уже давно – в Москве, Иванове 
и Пятигорске. Для удобства покупателей, чтобы быть бли-
же, в январе мы открыли представительство со складом в 
Краснодаре, а в феврале – в Новосибирске. Его специали-
сты будут работать с клиентами из Омска, Улан-Уде и далее –  
вплоть до Владивостока. Выбирайте, куда вам удобнее об-
ратиться! У нас единая ценовая политика – так что цена на 
полотно будет одинаково привлекательной в любом офисе. 
Будем рады принять вас и у себя на фабрике. Здесь можно оз-
накомиться с производственными процессами, впечатлить-
ся размерами нашего склада, пообщаться со специалистами.

Мы всегда рады гостям и всем, с кем сотрудничаем!» – 
подчеркивает Андрей Семенов. 

www.unteks.ru
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Компания OLDOS, являющаяся одним из лидеров российского рынка текстиля, уделя-
ет особое внимание изучению новинок, появляющихся на мировом рынке. Специали-
сты компании посещают ведущие международные текстильные выставки и мониторят 
тенденции развития модной индустрии, цветовые сочетания будущих сезонов, послед-
ние разработки тканей, чтобы постоянно радовать своих клиентов новыми актуальны-
ми поступлениями. Предлагаем ознакомиться с новинками, которые компания OLDOS 
подготовила этой весной.

OLDOS: ВЕСЕННИЕ 
НОВИНКИ ТКАНЕЙ ДЛЯ ВЕРХНЕЙ 
И СПОРТИВНОЙ ОДЕЖДЫ

СОФТШЕЛЛ DWR С ВЫСОКИМИ 
ПОКАЗАТЕЛЯМИ МЕМБРАНЫ

Сегодня практически у каждого производителя одеж-
ды для активного отдыха в каталоге есть раздел с вещами из 
cофтшелла, главной функцией которого является обеспече-
ние отведения от тела влаги, будучи при этом ветронепро-
ницаемым и водоотталкивающим материалом. Но, конечно, 
софт-шелл софт-шеллу рознь. На российском рынке в основ-
ном представлены материалы с минимальными показателя-
ми паропроницаемости и водонепроницаемости мембраны, 
как правило являющейся средним слоем софтшелла, или во-
обще без мембраны.

Главный плюс одежды из софтшелла – возможность носить 
изделие практически круглый год. Софтшелл – это проверен-
ный и надежный способ обеспечения комфорта человека во 
время активного отдыха, занятий спортом и в обычной жиз-
ни. Удобство такого простого решения заключается в возмож-
ности легко и оперативно менять количество слоев одежды в 
соответствии с уровнем активности и изменениями погоды. 

Каждый слой имеет свою функцию: базовый (который не-
посредственно контактирует с кожей человека) отвечает за 
регуляцию влажности; средний – защищает от холода; внеш-
ний – от ветра и дождя. Все, что нужно при таком подходе –  

просто добавлять или убирать слои одежды по мере необхо-
димости. Многослойность в одежде – это не только удобно, 
но также модно и экономично!

То есть, если носить одежду из софтшелла правильно, нуж-
но быть на 100 % уверенным, что мембрана будет работать 
так, как нужно. Под такие запросы компания OLDOS предла-
гает софтшелл с высокими показателями мембраны 15K/10K, 
характеристики которой означают, что ткань выдерживает до 
15 000 миллиметров водяного столба, и при этом каждый ква-
дратный метр материала способен отвести от горячего тела 
10 000 г воды в сутки. Кроме того, этот софтшелл имеет уси-
ленную водоотталкивающую пропитку DWR (durable water 
repellent), коэффициент водоотталкивания которой близок к 
100. Благодаря отделке вместе с водой в структуру ткани не про-
никают различные загрязнения, которые действуют как абра-
зив и снижают долговечность изделия. Пропитка DWR выдер-
живает более 20 стирок, но при этом позволяет реже стирать 
изделия, таким образом увеличивая и срок службы мембраны.

Верхняя одежда из софтшелла популярна у спортсменов, 
путешественников и у поклонников стиля «outdoor», ее ценят 
за высокие эксплуатационные характеристики, гарантирую-
щие комфорт в самую сильную непогоду. Также этот матери-
ал активно используется для пошива спецодежды.

ЭЛАСТИЧНЫЙ ФЛИС MILD
Флисовая одежда – это в первую очередь практичность 

и комфорт в движении. Однако, для более активных потре-
бителей также важна эластичность материала. Флис из 100 % 
полиэфира, являясь трикотажем, имеет небольшую растяжи-
мость в одном направлении, что накладывает определенные 
ограничения при создании одежды для активных движений.

В этом сезоне OLDOS представляет еще одну новинку – 
эластичный флис MILD 295 г/м2, растягивающийся в четы-
рех направлениях благодаря наличию в составе спандекса  
(92 % полиэстер, 8 % спандекс). Очень мягкий и приятный на 
ощупь флис MILD подходит для пошива толстовок, кофт, спор-
тивных и повседневных костюмов, шапок и других изделий.
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ТКАНИ СО СПАНДЕКСОМ «ВИВА» И «ФЛАКС»
Скоро лето, и самое время подумать о пошиве лёгких 

шортиков и спортивных костюмов. Именно для таких изде-
лий компания OLDOS предлагает новинки: 

– ткань «Вива» WR Rip/Stop, 88 % полиэфир, 12 % спан-
декс, 150 г/м2; 

– ткань «Флакс» WR, 88 % полиэфир,12 % спандекс, 145 г/м2.
Матовые, приятные на ощупь ткани гарантируют изде-

лиям из них стильный и дорогой внешний вид, а спандекс в 
составе материалов обеспечивает свободу движений. 

НОВЫЙ СПОРТИВНЫЙ ТРИКОТАЖ
Производители текстильной промышленности постоян-

но находятся в поисках новых решений, технологи разраба-
тывают синтетические полотна, по характеристикам значи-
тельно превышающие натуральные аналоги. Долговечность, 
эластичность, износостойкость – это далеко не полный пе-
речень преимуществ искусственных материалов. 

На протяжении многих лет компания OLDOS предлагает 
своим клиентам качественные ткани для спортивной одеж-
ды различного назначения: для производства игровой фор-
мы (футбол, баскетбол, волейбол, хоккей и т. д.), спортивных 
костюмов и т.д. Ежегодно ассортимент компании пополняет-
ся новинками. Весной 2024 года это: 

«Гарна» – спортивный трикотаж, очень похожий по фактуре 
на всем известную «Нику». Имеет вес 145 г/м2, состоит из 100 % 
полиэстера и представлен в белом цвете. Материал оптималь-
но подходит для пошива шорт, футболок, а также вставок и от-
дельных элементов на форме. Из этого трикотажа изготавливают 
баскетбольные, волейбольные, футбольные игровые костюмы;

«Гепард» – ложная сетка с ячеистой структурой. Вес – 145 г/м2,  
состоит из 100 % полиэстера, представлен в белом цвете. 
Материал широко применяется для производства самой 
разнообразной спортивной одежды: футбольной, баскет-
больной формы, футболок, элементов одежды.

«Марлин» – матовое, плотное трикотажное полотно, 
предназначенное для производства футболок и поло. Вес –  
185 г/м2, состоит из 100 % полиэстера. 

«Криста» – плотный эластичный спортивный трикотаж с 
небольшим начесом с изнаночной стороны, абсолютно глад-
кий и матовый, очень приятный на ощупь. Трикотаж отлич-
но тянется и легко восстанавливает первоначальную фор-
му. Вес – 300 г/м2, состав – 91 % полиэстер, 9 % спандекс. 
Предназначен для пошива спортивной одежды, кофт, брюк, 
также подходит для пошива лыжных брюк.

Компания OLDOS постоянно отслеживает передовые тен-
денции мирового рынка текстиля и ежегодно предлагает своим 
клиентам большое количество интересных новинок – различ-
ные ткани (курточные, подкладочные, эластичные, спортив-
ный трикотаж, флис, постельные ткани и т. д.) и швейную фур-
нитуру. Эксперты компании всегда готовы проконсультировать 
производителей текстильной продукции по любым вопросам. 

Компания OLDOS имеет филиалы в Москве, Санкт-
Петербурге, Екатеринбурге, Ростове-на-Дону, Иваново, 
Казани, Новосибирске, Уфе, Челябинске и Самаре, а также 
собственный офис в Китае. Складские площади компании 
OLDOS превышают 20 000 кв. м.

Специалисты компании проводят профессиональные 
консультации, помогают ориентироваться в новинках тек-
стильной индустрии, выбрать и изготовить ткани с раз-
личными характеристиками, учитывающими уникальные 
потребности клиента.    � w

Тел. +7 495 737-9262, 495 984-3100
www.oldos.ru
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ZELAL TEKSTIL – одна из лидирующих текстильных ком-
паний в Узбекистане, была основана в 2006 году в Ташкенте. 
Производственный комплекс расположен на площади 124 
тыс. кв. м., оснащен самым современным оборудованием 
для производства и отделки трикотажного полотна, благо-
даря чему фабрика может выпускать 70 тонн трикотажного 
полотна в день. Основными процессами трикотажного про-
изводства на предприятии являются: вязание, крашение, пе-
чать, дизайны. Ассортимент выпускаемой продукции состо-
ит из рибаны, кашкорсе, интерлока, пике и других. Годовой 
объем экспорта составляет 76 592 940,82 долл.

ZELAL TEKSTIL сегодня обладает обширной производ-
ственной базой, которая включает 200 вязальных машин и 
8 печатных, в том числе для цифровой печати. Компания по-
стоянно модернизирует производство, стремясь к увеличе-
нию производственных мощностей и оставаясь на передо-
вых позициях в текстильной индустрии.

Продукция ZELAL TEKSTIL соответствует мировым стан-
дартам качества. Благодаря стремлению к совершенству 
производственных процессов , начиная от тщательного вы-
бора сырья до внедрения самых современных технологий 
в производство, трикотажные полотна обладают высоким 

ZELAL TEKSTIL: 
РАЗВИТИЕ НА БЛАГО 
ОБЩЕСТВА 
Узбекские текстильные предприятия продолжают активно развиваться, занимая новые 
ниши. Это касается в первую очередь производства готовых изделий как для внутренне-
го, так и для внешнего рынков. Одно из таких передовых предприятий – Группа компаний 
ZELAL TEKSTIL, которую основал и возглавляет по сей день Фират Дениз. Благодаря его 
опыту и усилиям ZELAL TEKSTIL выросла из одной компании в группу компаний и продол-
жает свое развитие.

качеством , комфортны и износостойки. Политика продаж 
компании основана на оптимальном сочетании цены и ка-
чества. Постоянное обновление дизайна позволяет компа-
нии оставаться востребованной на рынке текстиля, предла-
гая клиентам разнообразие и широкий выбор продукции. 
Концепция ZELAL TEKSTIL также включает ответственное от-
ношение к экологии и устойчивому производству, так как 
предприятие активно внедряет инновации, направленные 
на снижение воздействия на окружающую среду, сохраняя 
при этом высокое качество товаров.

Команда ZELAL TEKSTIL продолжает стремиться к совер-
шенству, с уверенностью смотрит в будущее, удовлетворяя 
потребности клиентов и устанавливая высокую планку в ин-
дустрии текстиля. Группа компаний ZELAL TEKSTIL гордится 
разнообразием своих филиалов, предоставляя высококаче-
ственные текстильные решения по всему миру.

Одним из ключевых факторов успеха ZELAL TEKSTIL 
в России является российское дочернее производство 
под маркой MADIYO DEKNA, существующее более двух 
десятилетий. Продукция MADIYO DEKNA – это оптималь-
ное сочетание высокого качества продукции, доступ-
ных цен и широкого ассортимента трикотажного полот-
на. Постоянное обновление дизайна помогает компании 
удерживать лидерские позиции на рынке текстильной 
продукции России.

В Российской Федерации также есть филиалы в Москве, 
Иваново, Пятигорске и Новосибирске, которые дают воз-
можность российским клиентам приобретать доступную и 
разнообразную продукцию.

В Азербайджане (г. Баку), в Киргизии (г. Бишкек) филиа-
лы обеспечивают обширным ассортиментом полотен кли-
ентов в этих регионах.

ZELAL TEKSTIL также присутствует в Польше и Италии, 
укрепляя свое глобальное влияние и расширяя присутствие 
в Европе. Филиалы в этих странах являются важной частью 
цепи поставок, предлагая клиентам в этом регионе высоко-
качественные текстильные изделия.

 В 2022 году была основана компания ИП ООО «DENIZ 
TEKS», которая представляет собой молодое и амбициозное 
предприятие, специализирующееся на производстве швейных 
изделий, и входит в состав группы компаний ZELAL TEKSTIL.

Это стратегическое решение руководства, открыть 
швейное производство под названием DENIZ TEKS, является 

значимым шагом в создании полного цикла производства –  
от сырья до готовых изделий. Удовлетворяя потребно-
сти заказчиков из самых разных сфер деятельности – от 
производств до торговли – компания не только создает 
удобство для клиентов, но и внутреннюю вертикальную 
интеграцию, повышая свою эффективность и конкурен-
тоспособность.

DENIZ TEKS представляет собой одну из немногих швей-
ных фабрик в Узбекистане, где аккумулированы самые пере-
довые достижения современной техники. На сегодняшний 
день компания производит широкий ассортимент одежды 
для всей семьи и экспортирует свою продукцию в страны 
Европейского союза, Турции, России и СНГ.

Компания гордится тем, что создает качественную одеж-
ду, сочетающую в себе эстетику и практичность.

 Команда профессионалов тщательно следит за посто-
янным обновлением ассортимента, разработкой новых 
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моделей и технологий, а также информированием кли-
ентов о появлении новинок. Сотрудники проходят ком-
плексное обучение на специальных курсах, совершен-
ствуя свои навыки и знания, участвуют в тренингах, чтобы 
идти в ногу с современными тенденциями. Цель компании 
DENIZ TEKS заключается в постоянном развитии и повы-
шении качества продукции благодаря внедрению инно-
вационных технологий.

DENIZ TEKS является сертифицированным предприяти-
ем по стандартам OEKO-TEX STANDART 100, ISO 9001:2015, 
SEDEX, SMETA. Оборудование высокого класса, такое как 
JUKI, BROTHER для швейного производства и GERBER для 
раскройного цеха гарантирует качество и эффективность 
производственного процесса.

Производственная мощность DENIZ TEKS составляет в 
месяц: от 50 000 до 70 000 единиц базовых моделей и от  
10 000 до 15 000 единиц для сложных моделей. Компания 
работает как на собственном, так и на давальческом сы-
рье, а минимальная партия заказа стартует от 1000 единиц. 
Предоставляемые услуги, такие как подбор образцов изде-
лий и разработка лекал, делают DENIZ TEKS комплексным 
партнером для клиентов.

Один из последних проектов Фирата Дениза – Zilan 
Eversun Textile, фабрика в Киргизии, в городе Кара-Балта, ко-
торая откроется в апреле 2024 года. Новое предприятие бу-
дет специализироваться на производстве высококачествен-
ных материалов, таких как поларфлис, велсофт, интерлок из 
полиэстера и других самых разнообразных видов полотен. 
Подробнее об этом проекте можно будет узнать в № 3 жур-
нала «Легкая промышленность. Курьер».

 Руководитель группы вышеперечисленных компаний 
Фират Дениз и его команда продолжают внедрять инно-
вации, совершенствовать производственные процессы 
и оставаться на лидерских позициях текстильной инду-
стрии Узбекистана, тем самым продолжая писать исто-
рию успеха в мире производства трикотажного полот-
на. Впереди у Фирата Дениза амбициозные планы. Как 
инвестор, он предпринимает усилия, чтобы внести свой 
вклад для обеспечения людей рабочими местами и тем 
самым улучшая качество жизни населения. Его намере-
ние открывать фабрики в разных странах не только укре-
пит текстильную индустрию, но и будет способствовать 
развитию в самых различных сферах, повышая благосо-
стояние общества. � w

Компания ITC предлагает керамические изделия, изготовленные из оксида алюминия  
(содержание оксида алюминия до 99,9%), керамики из диоксида титана и циркония в ассортименте 
из более чем 3500 различных продуктов, компонентов и комплектующих деталей, состоящий 
из разнообразных инженерных керамических материалов, которые широко используются в 
различных областях перемотки, прядения, текстурирования

Компания INDIANA TECHNICAL CERAMICS

Представительство 
в Роcсии, Беларуси 

и Узбекистане:
+7 995 9160336, 

intorgsnab@yandex.ru

СО СТАРТА – СО СТАРТА – 
В ПРАВИЛЬНОМ НАПРАВЛЕНИИВ ПРАВИЛЬНОМ НАПРАВЛЕНИИ
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Рустам Владимирович, в предыдущем нашем интервью 
вы говорили о скором открытии нового швейного произ-
водства. Вы уже запустили проект?

Да, мы рады объявить о запуске проекта швейно-трикотаж-
ного предприятия! С этой целью мы открыли тренинг-центр, где 
ведем обучение сотрудников швейного производства.

Можете более подробно описать роль тренинг-центра и 
то, как его функции способствуют развитию вашего бизнеса?

Для создания нашей собственной продукции мы решили 
разделить процесс на два этапа.

На первом этапе – создание тренинг-центра, главная цель 
которого заключается в обучении персонала путем пошива 
простых образцов и небольших партий готовой продукции, 
а также в подготовке более квалифицированных специали-
стов. Мы разрабатываем индивидуальные планы обучения 

Узбекистан по итогам 2023 года является лидером по росту ВВП среди стран центрально-
азиатского региона. Существенный вклад в развитие и благосостояние страны привнесла и 
текстильная промышленность. Крупные предприятия полного цикла (хлопково-текстильные 
кластеры) стали драйверами отрасли. Начав с переработки хлопка и производства пряжи, 
они довольно быстро создали производства готовых тканей и трикотажных полотен, сейчас 
активно осваивают рынок готовых изделий – создают швейные производства. Одно из таких 
передовых предприятий – компания Global Textile, с которой мы уже знакомили наших чита-
телей. Мы поговорили с руководителем отдела контроля качества и стандартов Зуфаровым 
Рустамом Владимировичем, чтобы узнать, как реализовывались за прошедший год планы, 
в том числе и по созданию швейного производства и каковы дальнейшие перспективы.

Беседовала  
Ольга ЯКОВЕНКО

GLOBAL TEXTILE 
НАСТРОЕН НА ДОЛГОСРОЧНЫЕ 
ПЕРСПЕКТИВЫ

и проводим аттестацию каждого работника при посту-
плении на производство. Персонал приобретает навы-
ки работы с оборудованием и инструментами, оттачи-
вает свое мастерство и постепенно переходит к более 
сложным задачам.

Второй этап заключается в запуске самого швейного про-
изводства на 20 линиях. Наша высокая степень требователь-
ности к качеству продукции предполагает, чтобы персонал, 
приступающий к работе на этих линиях, уже обладал необ-
ходимыми навыками и умениями, что обеспечивает ста-
бильность производственных процессов при их введении 
в эксплуатацию.

Какие задачи и перспективы ставит перед собой 
тренинг-центр на долгосрочную перспективу? 

Тренинг-центр – это не временная мера, а долгосроч-
ная стратегия, направленная на развитие компании. Мы 
видим его как центр компетенций, который будет играть 
ключевую роль в формировании успешной и професси-
ональной команды. Во-первых, он обеспечит непрерыв-
ное обучение и развитие наших сотрудников, позволяя 
им осваивать новые навыки и технологии, необходимые 
для эффективной работы. Во-вторых, тренинг-центр бу-
дет активно внедрять инновационные технологии и ме-
тоды производства, что позволит нам оптимизировать 
процессы и повысить производительность. Кроме того, 
он будет служить площадкой для подготовки кадров для 
будущих фабрик, обеспечивая нам квалифицированный 
персонал и создавая фундамент для масштабирования 
нашего бизнеса. 

20 линий – это только начало. В наших планах создание 
нескольких фабрик, используя опыт и знания, накопленные 
на первом этапе. Мы стремимся к расширению и увеличе-
нию производственных мощностей с целью стать лидером 
в швейной индустрии, предлагая продукцию высочайше-
го качества. Мы уверены, что наше швейно-трикотажное 

производство станет образцом качества и профессиона-
лизма, а наш тренинг-центр сыграет важную роль в дости-
жении этой цели.

Каковы особенности технологических процессов ва-
шего швейного производства?

Наше швейно-трикотажное производство успешно ра-
ботает благодаря эффективному сотрудничеству с опыт-
ными специалистами из разных стран, таких как Турция, 
Индия, Швейцария и другие. Эти профессионалы облада-
ют обширным опытом в текстильной индустрии и владеют 
всеми аспектами швейного производства. Они занимают-
ся разработкой и оптимизацией технологических процес-
сов, учитывая передовые практики отрасли, обеспечивая 
высокое качество продукции на всех этапах производства. 
Кроме того, они осуществляют обучение персонала, акцен-
тируя внимание на новейших тенденциях и требованиях в 
швейно-трикотажной индустрии и модной сфере в целом.

Насколько я знаю, у вас вертикально интегрирован-
ная компания, то есть хлопково-текстильный кластер. 
Что это означает и каковы ваши конкурентные преи-
мущества? 

Хлопково-текстильный кластер означает совокупность 
предприятий, в нашем случае в радиусе 80-100 км с экоси-
стемным подходом к производству, включающим все эта-
пы: от культивации хлопка и его переработки в хлопковое 
волокно до прядения, вязания и крашения полотна, и за-
канчивая производством готовой текстильной продукции.

Благодаря вертикальной интеграции процессов от про-
изводства сырья до готовой продукции, мы можем гаран-
тировать высокий стандарт качества и контроль за всеми 
этапами производства. Это, в свою очередь, позволяет на-
шим партнерам быть уверенными в происхождении и ка-
честве продукции, а также в их соответствии всем необхо-
димым стандартам.
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Каким образом ведется контроль качества на про-
изводстве и как это сказывается на качестве готовой 
одежды? 

Безупречное качество – основа нашего успеха. В динамич-
ном мире текстильной промышленности, где конкуренция 
неустанно возрастает, а требования к продукции постоян-
но ужесточаются, обеспечение безупречного качества ста-
новится не просто задачей, а жизненно важной стратегией. 
Наша компания ставит его во главу угла при внедрении лю-
бых нововведений и технологических решений. Расскажем 
кратко о составляющих нашего успеха.

Передовые технологии: мы используем исключительно 
новейшее модернизированное оборудование на каждом эта-
пе производства, включая продукцию таких лидеров отрас-
ли как Rieter, Mayer&Cie, Thies, Ferraro, Santex, Mario Crosta, 
Juki, Pegasus и другие известные бренды. 

Собственные лаборатории: для обеспечения тоталь-
ного контроля качества мы располагаем собственными 
лабораториями, оснащенными высокотехнологичными 
приборами компаний James Heal, Uster, Orbitor, TruBurst, 
Rapid Color и других, а также полностью автоматизиро-
ванными системами подготовки и подачи химикатов и 
красителей.

Мы осуществляем комплексный контроль качества на всех 
технологических переходах и мероприятия по управлению ка-
чеством при производстве – от тщательной проверки хлоп-
ка-сырца до готовой продукции в рамках стандарта ISO 9001.

Наши продукты соответствуют сертификатам Oeko-Tex 
Standard 100 и Organic EU, что свидетельствует об исполь-
зовании органического хлопка и отсутствии вредных ве-
ществ при производстве. Это является дополнительным под-
тверждением нашего стремления к высочайшему качеству.

Современное высокотехнологичное оборудование, соб-
ственные лаборатории, многоуровневый контроль – все это 
служит гарантией того, что наша продукция неизменно бу-
дет соответствовать самым высоким стандартам.

Являясь компанией, инвестирующей в передовые тех-
нологии, мы считаем, что современное оборудование – это 
лишь инструмент в руках опытных специалистов. Поэтому 
мы придаем большое значение обучению и развитию наших 
сотрудников. У нас есть не только тренинговый центр, но и 
центр подготовки кадров, где мы обучаем специалистов по 
всем аспектам нашей деятельности. Благодаря такому под-
ходу к контролю качества и профессионализму сотрудни-
ков мы можем быть уверены в том, что наш продукт будет 
соответствовать самым высоким требованиям. � w 
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Сегодня можно с уверенностью сказать, что трикотажная подотрасль текстиль-
ной промышленности развивается активно, и российские компании и фирмы 
производят широкий ассортимент трикотажных полотен и изделий. Однако в 
последнее время отечественным предприятиям приходится работать в усло-
виях введения многочисленных санкций. Представляет интерес современное 
состояние динамики производства трикотажной продукции в этих условиях.

Людмила  
ФОМЧЕНКОВА, 
канд. техн. наук

ТРИКОТАЖНЫЕ ПОЛОТНА
Данные по производству трикотаж-

ных или вязаных полотен отечественны-
ми компаниями и фирмами в натураль-
ном выражении в 2023 г., по сравнению 
с 2022 г., в соответствии с классификато-
ром ОКПД 2, приведены в табл. 1. 

Из данных табл. 1 следует, что в 2023 г. по-
лотен трикотажных или вязаных в натураль-
ном выражении произведено 261,8 млн м2, 
 или 44199,1 тонн метрических, что несколь-
ко меньше по площади, на 2 % (на 5,3 млн 
м2), но больше по массе, на 4,5 %, или на  
1895,5 тонн метрических, по сравне-
нию с 2022 годом. При этом значитель-
но возросло, на 31,4 % (на 5 млн м2), 
или на 39,9 % (1219,6 тонн метриче-
ских) производство ворсовых трико-
тажных или вязаных полотен, и достигло  
20,9 млн м2, или 4275,5 тонн метрических. 
Выпуск полотен трикотажных или вязаных 
прочих понизился по площади на 4,1 %  
(на 10,3 млн м2), или повысился по массе 
на 1,7 % (675,9 тонн метрических) и со-
ставил 240,9 млн м2, или 39923,6 тонн ме-
трических. Следует отметить, что в 2023 г. 
основную долю выпуска, 92 % (или 240,9 
млн м2), составляют полотна трикотаж-
ные или вязаные прочие. Доля выпуска 
полотен ворсовых трикотажных или вя-
заных небольшая и составляет порядка 
8 % (20,9 млн м2). 

Трикотажные или вязаные полотна 
производятся отечественными компани-
ями и фирмами в различных федераль-
ных округах. Доли выпуска таких поло-
тен в натуральном выражении (млн м2) в 
федеральных округах в 2023 г. представ-
лены на рис. 1.  

В 2023 г. основной объём трикотаж-
ных или вязаных полотен, порядка 91 % 
(90,6 %), или порядка 237,3 млн м2 про-
изведен в Центральном федеральном 
округе. Далее следует Приволжский, в 
котором выпущено порядка 5 % (4,8 %), 
 или 12,5 млн м2, таких полотен.  
В Северо-Кавказском произведено бо-
лее 2 % (2,5 %), или 6,6 млн м2 трико-
тажных или вязаных полотен. В Южном 
и Сибирском округах выпуск таких по-
лотен небольшой и составляет соот-
ветственно: 1,2 % (3,3 млн м2) и поряд-
ка 1 % (1,6 млн м2). В Северо-Западном 
и Уральском произведено менее 1 % 
трикотажных или вязаных полотен, со-
ответственно: 430 тыс. м2 и 2,1 тыс. м2, 
поэтому данные федеральные округа 
на рис. 1 не приведены. 

Отечественные предприятия про-
изводят различные виды трикотажных 
или вязаных полотен: интерлок, кулир-
ную гладь, пике, футер, камуфляж и дру-
гие виды. Известными производителями 
широкого ассортимента являются ком-
пании: «Юникор», «Миртекс», «Баксан», 
Трикотажный комбинат «Парижская 
Коммуна» и другие фирмы. 

ТРИКОТАЖНЫЕ ИЗДЕЛИЯ
Данные, характеризующие произ-

водство трикотажных или вязаных из-
делий отечественными компаниями и 
фирмами в натуральном выражении в 
2023 г. по сравнению с 2022 г., в соответ-
ствии с классификатором ОКПД 2, при-
ведены в табл. 2.

В 2023 г. выпуск трикотажных или 
вязаных изделий в натуральном вы-
ражении составил 204 млн шт., то есть 
существенно увеличился, на 12,1 % 
(22,1 млн шт.) по сравнению с 2022 го- 
дом. При этом доля одежды верхней 
трикотажной или вязаной составляет 
33,5 %, а белья нательного трикотаж-
ного или вязаного – 27,1 % от обще-
российского выпуска изделий трико-
тажных или вязаных. В 2023 г. одежды 
верхней трикотажной или вязаной 
произведено 68,4 млн шт., что на 18,3 %  
(10,6 млн шт.) больше по отношению к 
2022 году. Отечественные компании и 
фирмы производят различные виды три-
котажной или вязаной верхней одежды 
для мужчин и мальчиков, женщин и де-
вочек. Доли различных видов трикотаж-
ной или вязаной верхней одежды для 

ТРИКОТАЖНАЯ 
ПРОДУКЦИЯ 
ОТЕЧЕСТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА  
В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ

Продукция 2023 г. 2022 г. 2023 г. в % 
к 2022 г.

Полотна трикотажные или вязаные, млн м2, 
тонна метрическая*

261,8
44199,1

267,1
42303,6

98
104,5

Полотна ворсовые трикотажные или вязаные, млн м2, 
тонна метрическая

20,9
4275,5

15,9
3055,9

131,4
139,9

Полотна трикотажные или вязаные прочие, млн м2, 
тонна метрическая

240,9
39923,6

251,2
39247,7

95,9
101,7

Таблица 1

* Тонна метрическая – единица измерения массы, равная 1000 кг.
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мужчин или мальчиков, женщин или девочек, произведен-
ной в 2023 г., представлены на рис. 2.  

 Наибольшая доля произведенной в 2023 г. трикотаж-
ной или вязаной верхней одежды, более 59 % (59,6 %), или  
40,8 млн шт. приходится на следующие виды одежды: костю-
мы, комплекты, жакеты, блейзеры, платья, юбки, юбки-брю-
ки, брюки, комбинезоны с нагрудниками и лямками, бриджи 
и шорты женские или для девочек. Объём производства та-
кой одежды повысился на 22,5 % (7,5 млн шт.) по сравнению 
с 2022 годом. Далее по объёму производства, с долей поряд-
ка 20 % (19,7 %, 13,5 млн шт.), следует одежда: костюмы, ком-
плекты, пиджаки, блейзеры, брюки, комбинезоны с нагрудни-
ками и лямками, бриджи и шорты мужские или для мальчиков. 
Выпуск таких видов одежды увеличился на 13,4 % (1,6 млн шт.) 
по отношению к 2022 году. Доля выпуска джемперов, пулове-
ров, кардиганов, жилетов и аналогичных изделий трикотажных 
или вязаных составляет порядка 19 % (18,7 %), или 12,8 млн  
штук. Объём производства данных изделий увеличился на  
8,5 % (на 1,0 млн шт.). Выпуск пальто, курток, плащей, плащей с 
капюшонами, анораков, ветровок, штормовок и аналогичных 
изделий мужских или для мальчиков, а также женских или для 
девочек небольшой и составляет 1 % (0,7 млн шт.) для мужчин 
или мальчиков, и порядка 1 % (0,6 млн шт.) для женщин или 
девочек. Одежда верхняя трикотажная или вязаная мужская 
или для мальчиков, женская или для девочек производится 
отечественными компаниями и фирмами в различных феде-
ральных округах. Доли выпуска одежды верхней трикотаж-
ной или вязаной (за исключением джемперов, пуловеров и 

аналогичных изделий) в различных федеральных округах в 
2023 г. представлены на рис. 3.

 В 2023 г. наибольший объём различных видов одежды 
верхней трикотажной или вязаной, порядка 71 % (39,4 млн 
шт.) произведен в Центральном федеральном округе. Далее 
следует Приволжский федеральный округ, в котором вы-
пущено более 12 % (12,4 %, или 6,9 млн шт.) такой одежды. 
Доля выпуска верхней одежды в Южном округе составляет 
порядка 9 % (8,6 %, или 4,8 млн шт.). В Сибирском округе та-
кой одежды выпущено порядка 4 % (3,8 %, или 2,1 млн шт.), 
в Северо-Кавказском – 2 % (1,1 млн шт.). В Северо-Западном 
округе выпуск верхней одежды небольшой, 1,4 % (0,8 млн шт.).  
В федеральных округах прочих, включающих Уральский и 
Дальневосточный, произведено порядка 1 % (0,5 млн шт.) 
одежды верхней трикотажной или вязаной. 

Отечественные компании и фирмы производят широ-
кий ассортимент бельевых трикотажных изделий. В 2023 г.  
белья нательного трикотажного или вязаного выпущено 55,3 
млн шт., что на 7,8 % (на 4,7 млн шт.) меньше по сравнению с 
2022 г. (60 млн шт.). При этом основную долю бельевых трико-
тажных изделий составляют футболки, майки и прочие ниж-
ние рубашки, порядка 80,3 %, или 44,4 млн шт., выпуск которых 
существенно увеличился, на 13,5 % (5,3 млн шт.) по отноше-
нию к 2022 г. (39,1 млн шт.). Бельевые трикотажные или вяза-
ные изделия производятся в различных федеральных окру-
гах, доли выпуска по округам в 2023 г. представлены на рис. 4. 

В 2023 г. более половины выпуска белья натель-
ного трикотажного или вязаного, 56 % (31,1 млн шт.), 

	 Рис. 1. Доли выпуска трикотажных или вязаных полотен 
в федеральных округах в 2023 г.

	 Рис. 2. Доли различных видов трикотажной или вязаной  
верхней одежды для мужчин или мальчиков, женщин или девочек, 
произведенной в 2023 г.

 Продукция 2023 г. 2022 г. 2023 г. в % 
к 2022 г.

Изделия трикотажные или вязаные, млн штук 204 181,9 112,1

Одежда верхняя трикотажная или вязаная, млн штук 68,4 57,8 118,3

Пальто, куртки, плащи, плащи с капюшонами, анораки, ветровки, штормовки и аналогичные изделия мужские или 
для мальчиков трикотажные или вязаные

0,7 0,5 140

Костюмы, комплекты, пиджаки, блейзеры, брюки, комбинезоны с нагрудниками и лямками, бриджи и шорты мужские или для маль-
чиков трикотажные или вязаные

13,5 11,9 113,4

Пальто, куртки, плащи, плащи с капюшонами, анораки, ветровки, штормовки и аналогичные изделия женские 
или для девочек трикотажные или вязаные

0,6 0,3 200

Костюмы, комплекты, жакеты, блейзеры, платья, юбки, юбки-брюки, брюки, комбинезоны с нагрудниками и лямками, 
бриджи и шорты женские или для девочек трикотажные или вязаные

40,8 33,3 122,5

Джемперы, пуловеры, кардиганы, жилеты и аналогичные изделия трикотажные или вязаные 12,8 11,8 108,5

Бельё нательное трикотажное или вязаное, млн штук 55,3 60 92,2

Футболки, майки и прочие нижние рубашки трикотажные или вязаные, млн. штук 44,4 39,1 113,5

Таблица 2
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Северо-Кавказский 
федеральный округ

2% Приволжский 
федеральный округ

5%

Южный 
федеральный округ

Сибирский 
федеральный округ

1%

1%

59%

Костюмы, 
комплекты, 
жакеты, платья, 
юбки и другие 
изделия для 
женщин или 
девочек

Джемперы, пуловеры, 
кардиганы, жилеты и 
аналогичные изделия

19%
Пальто, куртки, плащи, 
ветровки и другие изделия 
для мужчин или мальчиков

Костюмы, комплекты, 
пиджаки, брюки и другие 
изделия для мужчин или 
мальчиков

20%

1%

1% Пальто, куртки, плащи, 
ветровки и другие изделия 
для женщин или девочек

произведено в Центральном федеральном округе. Далее сле-
дует Приволжский, в котором выпущено порядка 16 % (8,8 млн шт.)  
бельевых трикотажных или вязаных изделий. В Южном окру-
ге произведено 9 % (5,1 млн шт.) таких изделий. Доля вы-
пуска в Северо-Кавказском округе составляет порядка 7 %  
(3,6 млн шт.). В Северо-Западном и Уральском округах произве-
дено по 4 % (по 2,4 млн шт.) бельевых изделий в каждом окру-
ге. В Сибирском округе выпуск составляет порядка 3 % (1,6 млн 
шт.), в Дальневосточном – порядка 1 % (0,3 млн шт.). 

Известными производителями различных видов трикотаж-
ных изделий являются компании: Ульяновская трикотажная 
фабрика «Русь», Ишимбайская фабрика трикотажных изделий 
(ИФТИ), Трикотажная фабрика «Тамбовчанка», группа компа-
ний «Апрель», Трикотажная фабрика «Радуга» и другие фирмы. 

Таким образом, даже введение санкций практически не 
оказало существенного влияния на производство трико-
тажной продукции отечественными компаниями. В 2023 г. 
полотен трикотажных или вязаных в натуральном выра-
жении произведено 261,8 млн м2, или 44199,1 тонн метриче-
ских, что несколько меньше по площади, на 2 % (5,3 млн м2),  
но больше по массе, на 4,5 % (1895,5 тонн метрических) по 
сравнению с 2022 годом. Одежды верхней трикотажной 
или вязаной выпущено 68,4 млн шт., или на 18,3 % (10,6 млн 
шт.) больше по отношению к 2022 году. Белья нательно-
го трикотажного или вязаного произведено 55,3 млн шт., 
что на 7,8 % (4,7 млн шт.) меньше по сравнению с 2022 годом. 
Основную долю бельевых трикотажных изделий составляют 
футболки, майки и прочие нижние рубашки, порядка 80,3 %  
(44,4 млн шт.), выпуск которых существенно увеличился, на 
13,5 % (5,3 млн шт.) по сравнению с 2022 годом.  � w

	 Рис. 3. Доли выпуска одежды верхней трикотажной или вязаной  
в различных федеральных округах в 2023 г.

	 Рис. 4. Доли выпуска белья нательного трикотажного или вязаного  
в федеральных округах в 2023 г.
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СОЧЕТАЕТ В СЕБЕ УДОБСТВО ЭКСПЛУАТАЦИИ  
И ВЫСОКУЮ ЭФФЕКТИВНОСТЬ

СУШИЛЬНО-ШИРИЛЬНАЯ МАШИНА

САМЫЙ МОЩНЫЙ  
И ЭФФЕКТИВНЫЙ ТАМБЛЕР  
НЕПРЕРЫВНОГО ДЕЙСТВИЯ

109428, Москва, Рязанский пр.,  
д. 10, стр. 18, офис 9.14

Тел.: +7 495 108 60 82 (офис),  
моб.: +7 985 766 70 45

E-mail:  
project@tl-tex.ru,  

golubeva@tl-tex.ru



AKBAS PLASTIK ПРОИЗВОДИТ: 
перфорированные и неперфорированные патроны, цилиндры, 
патроны и трубки для кольцевого прядения, тростильные 
катушки, бегунки, патроны для ровинга и различные 
специальные виды продукции, которые создаются с 
использованием передовых мировых технологий формования 
и производства пластмассовых изделий. 

Продукция компании AKBAS PLASTIK выпускается под 
торговой маркой TEKNOPLAST на производственном 
предприятии в Чаталджа, Стамбул.

Представительство в Роcсии, 
Беларуси и Узбекистане: 

intorgsnab@yandex.ru 
+7 995 9160336



ИДЕАЛЬНОЕ   
РЕШЕНИЕ  

ДЛЯ РАСКРОЙНОГО ЦЕХА 

АВТОМАТИЧЕСКАЯ ЗАГРУЗКА /  
РАЗГРУЗКА РУЛОНОВ ТКАНЕЙ  – 812 CHRONOS 

Роботизированная система  
для перемещения рулонов любого типа материалов.  
Может содержать от 10 до 20 рулонов ткани 
одновременно.  
Подходит для клиентов, которые  
в течение дня обрабатывают различные рулоны  
небольшого диаметра.

НАСТИЛОЧНАЯ МАШИНА – 
DUAL 

Две машины в одной, т.е. разматывающая 
машина для непрерывного настилания 
одного полотна и настилочная 
машина для настилания требуемого 
количества полотен. Высокая скорость 
и производительность в процессе 
настилания.

КОНВЕЙЕРНЫЙ 
НАСТИЛОЧНЫЙ СТОЛ

Стол составляется из разных 
модулей в соответствии 
с требованиями клиента. 
Автоматическое и синхронное 
перемещение полотна  
или настилов в раскройную 
машину.

ЭТИКЕТИРОВОЧНАЯ МАШИНА –  
908 POLARIS

Полностью цифровая, идеально 
подходит в тех случаях, где нанесение 
термотрансферных ярлыков на верхний 
слой настила не должно оставлять 
никаких отметок на ткани.

АВТОМАТИЧЕСКИЙ РАСКРОЙНЫЙ КОМПЛЕКС – 921.30  
Tempest Plus

Завершает процесс кроя.  
Настил толщиной до 3 см в сжатом виде.  
Обеспечивает высочайшую точность кроя,  
необходимую для всех видов тканей. 

www.imaitaly.it
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IMA CUTTING PROJECTION SYSTEM – это устройство, ко-
торое позволяет интерактивно размещать раскладку детали 
для кроя непосредственно на ткани. Для этих целей исполь-
зуется проектор с высоким разрешением, установленный 
на держателе прямо в зоне настила материала. Программа, 
управляющая проектором, способна передавать в интерак-
тивную раскладку обычные файлы кроя (ISO), управлять сво-
бодным размещением деталей на ткани и генерировать мо-
дифицированный новый файл кроя.

 Продукт находит применение во всех сферах швейной 
отрасли, особенно в производстве модной и спортивной 
одежды, где необходимо выполнять точное совмещение 
различных деталей с рисунком ткани (полосы, клетки, над-
писи и логотипы, рисунки и т. д.).

Это устройство с высоким разрешением и яркостью 
передает на материал интерактивные линии раскладки, 
которые видны на ткани даже в хорошо освещенных по-
мещениях. Оно оборудовано инструментами для геометри-
ческой и цветовой коррекции (яркость, контраст, оттенок 
и т. д.) изображения. Устанавливается на регулируемой вы-
соте, чтобы охватывать необходимую поверхность стола, 
и предусматривает определенное соотношение ширины 
и высоты проекции. 

Компания IMA также постоянно работает над улучше-
нием сервисного обслуживания, в том числе и в России. По 
официальному заявлению фирмы IMA, в декабре состоялось 
открытие склада запасных частей и расходных материалов 
в России в городе Иваново с закреплением за этим складом 
статуса местного дилера – компании ПРОМЭКСПЕРТ по те-
кущему обслуживанию и монтажу новых линий. 

Этот важный шаг сделан для улучшения технического 
обслуживания и повышения уровня сервиса у существую-
щих и потенциально новых клиентов. Также планируется 
обучение персонала компаний клиентов работе на обору-
довании и специфике технического обслуживания нового 
оборудования совместными силами IMA и местного техно-
логического дилера. Клиент, в зависимости от вопроса или 
проблемы, будет получать либо дистанционное сервисное 
обслуживание со стороны фирмы IMA, либо сервис по ре-
монту и дополнительному обучению правилам текущего и 
планового обслуживания, которое организовано со сторо-
ны местного квалифицированного сервиса.

На выставке ИНЛЕГМАШ специалисты IMA предоставят 
всю необходимую информацию и познакомят со своими ин-
новационными решениями.  

По всем вопросам, касающимся более подробного опи-
сания оборудования, можно обращаться в компанию IMA.

IMA:  
ИННОВАЦИИ  
И СЕРВИС

Итальянский производитель автоматизированных настилочно-раскройных комплексов ком-
пания IMA постоянно совершенствует свои продукты, а также выводит на рынок швейных 
технологий новые. Одним из новейших продуктов, разработанных отделом ПО IMA, явля-
ется IMA CUTTING PROJECTION SYSTEM.

Текстильные тренды, равно как и вестиментарная мода, вплоть до по-
следнего времени создавались таким образом, чтобы удовлетворять различ-
ные группы потребителей и разные рынки. Эффект глобализации первых двух 
десятилетий XXI века привел к унификации моды. Однако вскоре оказалось, что 
отказ от этнических кодов и специфической национальной культуры повсед-
невности, выражавшихся в однообразии информации и развлечений, пищи и 
одежды, способен лишь временно привлекать и очаровывать людей. Еще до 
пандемии наметился тренд на культурное обособление, поиск идентичности, 
связанной с подлинными или выдуманными корнями. Поскольку реальные 
связи «поколения Z» с истоками национальных культур в ряде случаев оказа-
лись разорваны, они начали создавать новые мистифицированные, фантазий-
ные или личные интерпретации истории, активно внедряя их в свою жизнь и 
дизайн окружающей среды. Таким образом, маркетинговые приемы сторител-
линга проникли в существо дизайна эпохи глокализации. Не будучи специали-
стами в вопросах рынка, молодые дизайнеры интуитивно чувствуют и прора-
батывают формирующийся тренд.

СТИЛИСТИКА  
И ДИЗАЙН  
ТЕКСТИЛЯ В ЭПОХУ 
ГЛОКАЛИЗАЦИИ
С 2020 года мы наблюдаем постепенное формирование нового мира, в котором пере-
сматриваются не только реальные границы, но и отношение к ценностям глобальной 
культуры. Этот процесс так или иначе захватывает все сферы жизни и деятельности 
людей. Наиболее ярко формирующийся тренд можно отследить в работах молодых, так 
как они, будучи не всегда готовыми «выдавать» коммерческий продукт, работают на 
уровне большей искренности. Своими работами молодые дизайнеры отвечают на мен-
тальный запрос общества

Майя Кузнецова,  
дизайнер, художник-модельер, кандидат 

искусствоведения, доцент, член Санкт-Петербургского 
Союза дизайнеров, Академик Национальной Академии 

Индустрии Моды, доцент СПбГУПТД

Алена Харламова (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия). 

IMA SPA – Via Piantada 9/A – 25036 Palazzolo s/O – Brescia – Italy
info@imaitaly.it
www.imaitaly.ru
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Комментирует Максим Крылов, дизайнер ТМ «Ночь 
Нежна», «Luisa de Rizzo» и крупных федеральных сетей, 
эксперт арт-кластера «Таврида», член экспертного сове-
та «Росмолодежь», доцент кафедры Дизайн костюма и 
текстиля им. Н. Г. Мизоновой ИВГПУ:

«Интересно разворачиваются события и меняется 
взгляд на источники дизайна. Вспомним коллекции Джона 
Гальяно с его индейскими, китайскими, японскими реми-
нисценциями (причем – всё в одном), египетскую коллек-
цию – сейчас ведь это вообще невозможно, сразу начнутся 
скандалы вокруг «культурной апроприации». В то же вре-
мя ситуация немного напоминает рубеж XIX–XX вв., когда 
в Европе возник национальный романтизм со всеми эти-
ми народными мотивами. И он тоже был связан с инте-
ресом к прошлому и национальным подъемом».

В последние годы, особенно после пандемии, отчетливо 
наблюдается обращение зумеров к этническим источникам 
вдохновения в вестиментарной моде и текстильном дизай-
не. Встречая в высших учебных заведениях сверстников из 
других этнических групп, молодые дизайнеры лучше осоз-
нают свою идентичность, задумываются об уникальности 
рода и национальной культуры. Это дает им возможность 
определить себя, найти свою тему. Кроме этого, общенаци-
ональная история в сознании молодых дизайнеров часто 
преломляется через призму личной истории их семей, и, в 
частности, бабушек, чью жизнь они воспринимают как нечто 
принадлежавшее миру до интернета и вместе с тем – осяза-
емо близкое, родное, индивидуальное и всеобъемлющее.

Комментирует Максим Крылов:
«Еще интересно отметить, что зачастую студенты, 

приехавшие из других регионов, даже не являясь представи-
телями коренных народов, всё равно транслируют куль-
туру места, в котором они выросли. В больших городах, 
в Москве и Санкт-Петербурге, конечно, это лучше можно 
проследить, поскольку иногородних студентов больше».

Этнические мотивы нередко выбираются в качестве ос-
новы дипломных проектов, что дает молодым возможность 
поработать над художественным решением совместно с 
опытными наставниками. И в то же время – предложить соб-
ственное прочтение: неформальное, часто основанное на 

истории собственной семьи. Так формируется первый уро-
вень нового тренда, который находит отклик в среде по-
требителей. 

Важная особенность этнического тренда настоящего вре-
мени в том, что он базируется на локальных историях, обра-
батывается людьми, не знакомыми с клише прошлых поко-
лений и тем самым выявляет нечто действительно ценное 
в истории, соединяя это с новыми техниками рисования и 
цифровыми технологиями. Некоторые молодые дизайнеры 
в дополнение к ручному рисованию применяют ИИ.

Настоящий тренд характерен для дизайна различных 
стран. Например, абсолютным победителем премии за ин-
новации в дизайне текстиля Loughborough University стала 
Вайолет Родлифф (Violet Rodliff) с проектом «Дом – это не 
место». Вайолет посвятила свой проект миграции бабуш-
ки из Белиза (до июня 1973 г. носил название Британский 
Гондурас) в Великобританию в 1960 году. В основу легли эле-
менты локальной культуры Брикстона, где проживает сооб-
щество, которое пытается сохранить карибский культурный 

	 Вайолет Родлифф. Шелковый атласный шарф «We Flourish»  
в честь бабушки Ирен, украшенный смесью элементов ручной 
росписи и фото. Цифровая печать 

Текстиль Вайолет Родлифф (Loughborough University, Великобритания). Сублимационная и цифровая печать

опыт в лоне Лондона. Яркие цвета витрин, особенно тех, где 
продаются экзотические фрукты, вдохновили цветовую па-
литру коллекции. Важно, что Вайолет изобразила именно те 
цветы и фрукты, которые связаны с ее историей. Еще одним 
источником вдохновения были яркие оттенки ткани мадра-
са, которая имеет богатую историю в культурах Карибского 
бассейна. Мадрас, являющийся основным продуктом кариб-
ской диаспоры в Лондоне, был создан для того, чтобы люди 
почувствовали себя как дома, привнося цвет и тепло в свой 
быт, помогая забыть о холодных серых зимах.  

 «Я обнаружила, что и мода, и миграция являются от-
личными катализаторами перемен, и что со временем 
разнообразие, которое приносит перемещение людей, по-
могло сформировать наше общество таким, каким оно 
стало, как индивидуально, так и в отношении наций». 
(https://sdcashow2023.lboro.ac.uk/student/peace-violet-rodliff/). 
 
Бернадета Ольшта (Bernadeta Olszta) также обратилась 

к истории своей страны при выполнении набивных тканей 
для дипломного проекта «Молодая Польша» в Loughborough 
University. 

«Мой проект черпает вдохновение из моего культур-
ного происхождения и воспитания. Выросшая в Англии, в 
ее музеях я познакомилась с британскими художниками 
и дизайнерами. В то же время у меня была сильная связь с 
польской культурой, сообществом и традициями. Это со-
четание влияний сформировало тему моего проекта, вдох-
новленного Движением искусств и ремесел и включающего 
в себя символику и мотивы, мифы и легенды, которые рас-
сказывают историю и отражают самобытность Польши.  
Я прославляю традиционные ремесла и текстиль, которые 

являются частью польского фольклора. В этой коллекции я 
стремлюсь воплотить в жизнь богатое культурное насле-
дие и художественные традиции Польши с помощью моего 
индивидуального стиля рисования» (https://sdcashow2023.
lboro.ac.uk/student/bernadeta-olszta/). Графическая проработ-
ка мотивов навеяна работами Уильяма Мориса, но также 
имеет сходство с историческими чертами «закопанского 
декоративного искусства» и традиционной резьбы по дере-
ву. Дизайнер населяет свои рисунки мифологизированными 
животными и отдает дань подсолнуху («słonecznik»), столь 
значимому символу «Молодой Польши».

  Для молодых дизайнеров текстиля в нашей стране ис-
точником вдохновения становятся традиции их малой роди-
ны. Елизавета Александрова (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, 
руководители М. И. Ермолаева, Н. М. Дземабак) обратилась 
к башкирским нагрудникам (значимому элементу женско-
го национального костюма) с тем, чтобы положить их ритм 
в основу дизайна столового текстиля и перенести обереж-
ную функцию на весь дом. Авторский проект направлен на 
укрепление памяти о традиционном художественном твор-
честве этноса в его современной обработке. На данный мо-
мент традиционный башкирский орнамент утратил свое са-
кральное значение, люди перестали ценить его защитную 
функцию, но историческая и культурная составляющие та-
ких узоров колоссальны, потому что они помогают моло-
дым перекинуть мост из мифического прошлого в реаль-
ность XXI века.

 Юлия Голованева (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, руководи-
тели М. И. Ермолаева, Н. М. Дземабак) обратилась к изучению 

	 Интерьерный текстиль Бернадеты Ольшты (Loughborough University, Великобритания). 
Трафаретная печать с использованием пигмента на смеси льна

	 Столовый текстиль Елизаветы Александровой (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия). Прямая печать сублимационными чернилами

	 Сказочный букет. Чехол на подушку. 
Трафаретная печать с использованием 
пигмента на смеси льна 
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орнамента Чувашии для создания коллекции текстильных 
аксессуаров. Юлия хотела ретранслировать культурное 
наследие Чувашии с целью восстановить «связь времен», 
внести свой вклад в решение проблемы взаимодействия 
традиций и современности. Мифологические персонажи 
чувашских языческих верований, отражавшие магическое 
мышление народа и его художественно-эстетические вку-
сы, были воссозданы молодым дизайнером с обновленным 
пониманием их сути. Автору удалось адаптировать культо-
вые образы и символы согласно современным тенденциям, 
сохранив при этом культурный код чувашского народа, све-
сти к единому графическому языку разнообразные техники 
выполнения традиционного орнамента. Повторяющимися 
во всех композициях элементами стали зигзагообразные 
линии и треугольники.

Очень важно, что интерес молодых дизайнеров к эт-
ническим корням не прерывается после окончания вузов. 
Например, Елена Губина (СПГХПА им. А. Л. Штиглица) с 2016 
года развивает свой бренд Mojd (в переводе с языка коми 
означает «сказка»). Ткани Елены действительно способны на-
полнить дом волшебством северных сказаний и подарить 
немного защитной магии в виде шали или платка. Кроме 
того, это пример отличного дизайна, который может легко 
применяться в изделиях различного масштаба и назначе-
ния: от твилли до светильников и обоев.

Еще один бренд, родившийся в 2016 году – «Полярная 
Ива», также связан с северными традициями нашей стра-
ны. Дизайнер Анастасия Герасимова из Марий Эл успешно 
окончила СГХПА им. А. Л. Штиглица, успев поучаствовать и 
победить в ряде конкурсов, пройдя стажировку в Solstudio. 

В 2023 году Анастасия еще раз подтвердила свой уровень 
победой в конкурсе «Культурный код». В ее портфолио ра-
боты для Газпромбанка, Музея Фаберже, Мэрикей, в по-
следнее время дизайнер работает с локальными бренда-
ми «Алтай Традиция», Variso, Kochetkova, Татьяна Кузнецова, 
Madina Khat и др. Настины рисунки, как она их называет - 
«ботанические иллюстрации с животными» - совмещают на 
пространстве ткани инжир с грузинской птицей щуркой или 
полярные ягоды с крабами и ракушками – целые вселенные 
с историями. Важно, что это не экзотические мотивы, а ху-
дожественные записки о путешествиях. «Такие принты по-
зволяют взять с собой природу разных стран: отправить-
ся в путь с кусочком чего-то родного (если запечатлеть на 
ткани что-то, что связано с домом и детством) или напом-
нить себе о путешествии, из которого вы только что верну-
лись…» (https://vk.com/polyarnayaiva). 

В графике Анастасии Герасимовой четко просматривается 
влияние северное природы и «мухинской школы». В ее твор-
честве сочетаются два важных качества: виртуозная графи-
ка и чисто северная сдержанность в выборе мотивов и вы-
разительных средств. И они точно отражают второй тренд, 
который можно назвать «родная природа».

Известно, что природные и особенно флоральные моти-
вы составляют коммерческую базу текстильного дизайна. Но 
в настоящее время тема природы осознается и интерпрети-
руется молодыми дизайнерами по-новому. Они обращают 
большое внимание на уникальность природных ресурсов, на 

	 Коллекция аксессуаров «Три мира» Юлии Голованевой 
(СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия). Цифровая печать

	 Принты и изделия семейной мастерской Mojd (Россия). 
Цифровая печать активными чернилами на водной основе

	 Плательный текстиль бренда «Полярная Ива» 
(Россия). Цифровая печать

	 Свитшоты бренда «Полярная Ива» (Россия). 
Цифровая печать на трикотаже

разнообразие флоры и фауны разных территорий. Молодые 
осознают природу как ценность, связывают ее с местом оби-
тания. Таким образом, в этой теме также проступают мотивы 
национальной идентификации. Они соединяются с той харак-
терной манерой рисования и художественным уровнем подго-
товки, который доступен и присутствует в конкретных условиях.

Говоря о тенденциях развития современного текстильно-
го дизайна, можно отметить, что в нем сосуществуют два на-
правления. Первое – применение различных цифровых техно-
логий, которые практически подменяют или замещают собой 
традиционную графику. Второе – это довольно наивные моти-
вы с простейшим раппортом, которые возникли в результате 
общего снижения уровня рисования в мире под воздействи-
ем целого ряда факторов, среди которых не последнее место 
занимают возможность продвижения самодеятельных дизай-
неров и Болонская система, вынудившая отказаться от шести-
летнего обучения специалистов художественного профиля. 
Некоторое обособление дизайнеров в настоящих условиях 
может стать толчком к тому, что национальные школы будут 
больше опираться на свои художественные традиции, нахо-
дить и развивать свои сильные стороны.

Комментирует Максим Крылов: 
«Про наивность раппортов очень верно подмечено!  

В последнее время в них появились чрезмерная простота 
и даже схематичность. Стараюсь добиваться от своих 
студентов большего разнообразия и изобретательности. 
И еще есть проблема с колоритами: студенты исполь-
зуют примитивные цвета, не понимают и не замечают 

трендов. Разбираю с ними примеры дизайна больших брен-
дов, просто берем в Photoshop пипеткой цвет и состав-
ляем палитры, чтобы освоить колористику».

В текстильных рисунках отечественных дизайнеров осо-
бое место занимает ручное рисование. Получая художе-
ственное образование, зумеры успешно применяют свои 
навыки и могут создать этим серьезную конкуренцию ми-
ровым коллегам. 

Интересными примерами являются работы конкурсан-
тов Textile Design Talents 2024. (https://award.solstudiodesign.
com/participants/). Александра Крамаренко, представляю-
щая США, соединила в своих кроках цветы и традиционный 
для Америки деним. Работы Yun-Jung из Тайваня с восточны-
ми растениями напоминают рисунки наивных художников.  
В работах Карины Петросян (Россия) «звучат» южный темпе-
рамент и характерное изящество линий кавказского искусства.

Рогозина Елизавета (Россия) выставила на конкурс но-
вую версию хохломского рисунка и калейдоскоп-пэчворк 
из ивановских ситцев. Юлия Штетендер (Россия) создала 
рисунок с использованием «нежных цветов Подмосковья, 
цветовой гаммы русского поля и русского леса». Такие же 
характерные для средней полосы России цветы и травы вдох-
новили Марию Матвееву, Анастасию Дерий и Маргариту 
Тимину (Россия). 

Не только мотивы, но сама техника рисования и изыскан-
ная цветовая гамма отличают работы российских молодых ди-
зайнеров. Среди наиболее ярких интерпретаций природной 

Рогозина Елизавета (Россия) Юлия Штетендер (Россия) Мария Матвеева (Россия)

Екатерина Нино (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия) Екатерина Маслова (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия).
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тематики – работы молодых дизайнеров из СПГХПА им. А. Л. 
Штиглица Екатерины Нино, Игнатьковой Ангелины, Алены 
Харламовой, Ксении Масловой, Анастасии Виноградовой 
(руководители Л. В. Михайлова, А. А. Семенова, Н. Н. Цветкова, 
Н. М. Дзембак). Большая часть их посвящена родной флоре 
или интерпретирует ее в традициях отечественной рисоваль-
ной школы. Навык ручного рисования и опора на традиции 
важны для самобытности текстильного дизайна, востребо-
ванного в настоящем и имеющего перспективы в будущем. 

Комментирует Максим Крылов:
«В работах студентов Академии им. Штиглица я 

вижу одну школу: очень плотный раппорт, который сей-
час не совсем в тренде, такую плотную композицию, при 
том что работы очень хорошие, сильные. Еще их конеч-
но же объединяет схожая стилизация мотивов, можно 
похвалить кафедру за такой яркий почерк. Можно пред-
положить, поскольку сам работаю в производстве, что 
стилизация и особенности композиции выбраны ввиду 
технических ограничений и рамок производства и тем 
вполне оправданы».

Ивановский Политех традиционно готовит дизайнеров 
в лоне текстильного региона России. И в работах выпускни-
ков кафедры им. Н. Г. Мизоновой 2021 года можно увидеть 
обращение к упомянутым темам. Северная природа, пред-
ставленная в монохроме и деликатно обработанная в циф-
ре, подкупает своей художественной выразительностью 
и актуальностью рисунка. Дизайн Людмилы Завьяловой 

(рук. С. И. Кузьмичева) рассчитан на применение в каче-
стве интерьерных и постельных тканей. В тканях Татьяны 
Крыловой (рук. С. И. Кузьмичева) традиционные мотивы 
ситцев сильно переработаны в стиле современного рисо-
вания с упрощением графики и цветового решения, дове-
дены практически до знаков, кодов культуры (https://vk.com/
album-15896033_282364162).

Комментирует Максим Крылов:
«Студенты ИВГПУ любят традиционные ивановские 

ситцы, текстиль 1920-1930-х, но не могут понять их фи-
лософию, когда авангард был в содержании. Дети XXI века 
просто копируют те же поезда... Добавить туда айфо-
ны и прочие атрибуты современности они не догадыва-
ются, тем более это развить дальше».

Работы молодых свидетельствуют о наличии уникальных 
локальных дизайнов в текстиле, стилистически и менталь-
но связанных с традициями территорий, имеющих прямое 
отношение к авторам. По этому пути идут дизайнеры сосед-
них с Россией азиатских стран, умело и деликатно развиваю-
щие традиционные вышивки, орнаменты, техники для того, 
чтобы превратить их в национальные бренды.

Важно отметить, что в настоящее время сохраняется дав-
ление коммерческих концернов, которое способно пода-
влять локальные тренды, однако желание людей быть осо-
бенными и гордиться своей культурой способствует успеху 
самобытной моды и находит выражение в текстильном ди-
зайне. Что будет дальше? Зависит от нас.    � w

Анастасия Виноградова (СПГХПА им. А. Л. Штиглица, Россия)

Людмила Завьялова (ИВГПУ, Россия) Татьяна Крылова (ИВГПУ, Россия)

Карина Петросян (Россия)

– Функциональность: в условиях современного мегапо-
лиса, где пространство ограничено, потребители предпо-
читают одежду и текстиль, которые выполняют несколько 
функций. Например, одежда, которая может быть использо-
вана как для работы, так и для отдыха, или домашний тек-
стиль, который одновременно может быть использован как 
одеяло и плед.

– Удобство: в этих же условиях время ограничено и име-
ет высокую ценность, и поэтому потребители предпочитают 
одежду и текстиль, которые удобны и легки в использовании. 

– Стиль: в городской среде, где люди часто встречаются 
и взаимодействуют друг с другом, одежда должна отражать 
их индивидуальность и стиль.

– Экологичность: окружающая среда большинства насе-
лённых пунктов загрязнена, поэтому наблюдается тяга на-
селения к вещам, которые произведены из экологически 
чистых материалов и не наносят вреда окружающей среде. 

– Технологичность: там, где технологии играют важную 
роль, потребители акцентируют своё внимание на продук-
тах, использующих новейшие технологии. Например, одеж-
да с встроенными датчиками или текстиль с использовани-
ем «умных» материалов.

Для того чтобы соответствовать ожиданиям потребите-
лей, производители одежды и домашнего текстиля вынуж-
дены внимательно относиться ко всем основным предпо-
чтениям потребителей и соответствовать им. 

Так, например, производители одежды все больше 
обращают внимание на экологические аспекты произ-
водства. Они используют экологически чистые материа-
лы, такие как органический хлопок, переработанные ма-
териалы и биоразлагаемые ткани. Также они стремятся к 
сокращению отходов и снижению выбросов вредных ве-
ществ. Все больше обращают внимание на устойчивость 
своего производства и используют технологические ме-
тоды, которые не наносят вреда окружающей среде и не 
истощают природные ресурсы, стремятся к использова-
нию возобновляемых источников энергии и к снижению 
потребления воды и энергии.

Также производители делают акцент на индивидуаль-
ность и комфорт потребителей. Они предлагают одежду с 
уникальным дизайном и персонализацией, чтобы удовлет-
ворить потребности каждого клиента. Используют новые 
технологии, такие как 3D-печать и цифровая печать, чтобы 
создавать индивидуальные дизайны и яркие принты, «ум-
ные» материалы, чтобы обеспечить комфорт и удобство при 
носке. Предлагают одежду, которая легка в использовании, 
не требует сложного ухода или глажки, или текстиль, кото-
рый легко стирается и быстро сохнет. Всё больше уделяется 
внимание использованию новейших технологий, таких как 
3D-сканирование, виртуальная реальность и искусственный 
интеллект, чтобы создавать одежду, которая соответствует 
потребностям и предпочтениям каждого.

ТРАНСФОРМАЦИЯ 
ПОТРЕБИТЕЛЬСКИХ 
ПРЕДПОЧТЕНИЙ

Максим Максимов
глава текстильного департамента компании 
Konica Minolta Business Solutions Russia

Рост урбанизации привел к значительным 
изменениям в потребительских предпочте-
ниях, особенно – в одежде и домашнем тек-
стиле по всему миру, и Россия, в данном слу-
чае, не является исключением. Вот некото-
рые из этих изменений и трендов:



54     �     ЛЕГКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ    К У Р Ь Е Р    2    2024 2024    2    К У Р Ь Е Р    ЛЕГКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ    �      55    ЭКСПЕРТ � ЭКСПЕРТ  

На этом фоне российские производители одежды 
активно ищут надежные источники производства и постав-
ки материалов. Наш обзор выявил ключевые тенденции в 
поставках натуральных хлопковых тканей и трикотажных 
полотен, некоторых синтетических и смесовых тканей, ко-
торые широко применяются в производстве одежды, а так-
же специфику размещения контрактного производства в 
России, Узбекистане, Киргизии и Турции.

Качество сырья критически важно для производства одеж-
ды, влияя на ее внешний вид и функциональные свойства. 
Российские компании и бренды стремятся удовлетворить 
существующий спрос на экологичную, удобную и доступ-
ную одежду, и, конечно, охватить товарные ниши ушедших 
иностранных брендов.

Ткани и полотна из хлопка остаются популярными за счет 
своих натуральных и гипоаллергенных свойств, но вопросы 
устойчивости его выращивания из-за большого потребле-
ния воды становятся все более актуальными.

Турция и Узбекистан являются основными поставщиками 
хлопковых тканей и полотен, причем Узбекистан за послед-
ние два года увеличил объемы поставок и серьезно конку-
рирует с турецкими производителями по качеству и цене.

Основные позиции в ассортименте тканей относитель-
но постоянны - это кулирка качества пенье или компакт-
пенье, и особенно кулирка с плотностью 200 г/м², которая 
широко применяется в сегменте оверсайз, футер-двухнит-
ка 200 г/м² из 100 % хлопка в основном для первого слоя и 
футер-трехнитка 340 г/м² и выше в составе 80/20 хлопок/

ПЕРЕЗАГРУЗКА 
РОССИЙСКОГО  
ТЕКСТИЛЯ: 
В ПОИСКАХ КАЧЕСТВЕННОГО СЫРЬЯ  
И КОНТРАКТНЫХ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ

Билгин Халилов,  
руководитель проекта Gettex

За последние два года сфера онлайн-про-
даж одежды в России переживает бум, осо-
бенно после ухода международных брендов 
с рынка в 2022 году. Это способствует ро-
сту отечественных модных марок и разви-
тию местного производства. Результаты это-
го всплеска заметны по увеличению продаж 
швейного оборудования, нехватке професси-
оналов в отрасли и росту зарплат, особенно 
в регионах с высокой концентрацией швей-
ных производств.

Ещё один важный драйвер изменений потребительских 
привычек – развитие электронной коммерции. С одной сто-
роны, растёт доверие потребителей к игрокам e-commerce, с 
другой – привычка покупать онлайн. Для миллениалов и зу-
меров интернет-покупки – родная стихия. По данным анали-
тического центра НАФИ, более двух третей россиян делали 
покупки на маркетплейсах за последний квартал. Покупка 
одежды в маркетплейсах стала выгоднее, чем в магазинах 
офлайн, по следующим причинам:

– Широкий выбор: маркетплейсы предлагают выбор одеж-
ды от различных производителей и брендов. Это позволя-
ет покупателям найти именно то, что они ищут, и сравнить 
цены и качество разных товаров. 

– Низкие цены: маркетплейсы часто предлагают товары 
по более низким ценам, чем в магазинах офлайн. Это связано 
с тем, что они не несут затрат на аренду торговых площадей 
и не имеют большого количества персонала. Маркетплейсы 
по объему выручки догоняют ключевых офлайн-игроков. 
Сотрудничество с ними для магазинов уже стало необхо-
димым условием развития бизнеса.

– Удобство: покупка одежды в маркетплейсах удобна, 
так как покупатели могут делать покупки в любое время 
и из любого места, где есть доступ к интернету. Они также 
могут легко сравнивать цены и характеристики товаров, не 
выходя из дома. Важным аспектом, влияющим на выбор то-
вара, являются опубликованные отзывы о данном товаре 
других покупателей.

– Быстрая доставка: многие маркетплейсы предлагают 
быструю доставку товаров, что позволяет покупателям по-
лучить свою одежду в кратчайшие сроки. Один из мотивов 
перехода на онлайн-формат покупок – экономия времени 
и топлива, отсутствие расходов на транспорт.

– Возможность возврата: многие маркетплейсы предла-
гают возможность возврата товара, если он не соответству-
ет ожиданиям покупателя. Это позволяет покупателям быть 
уверенными в том, что они получают качественный товар. 

Обратная сторона возможности возврата состоит в том, 
что некачественный товар увеличивает количество повтор-
ных логистических цепочек (многие товары проезжают туда-
обратно сотни километров), затаривание складов и создает 
ещё большую нагрузку на экологическую безопасность (ки-
тайские производители уже давно сообразили, что возврат 
и утилизация некачественных товаров обходится дороже, 
чем его безвозмездная передача заказчику). Схожая ситуа-
ция уже давно наблюдается в магазинах офлайн и связана 
с тем, что большинство крупных сетевых ритейлеров в по-
гоне за сокращением издержек размещают заказы на про-
изводство дешевой и однотипной продукции (как правило, 
с использованием гладкого крашения или ротационной пе-
чати) из низкокачественных материалов, не пригодных для 
длительного использования.

А так как потребитель «голосует рублём» в пользу каче-
ственного текстиля, то производитель должен очень чут-
ко реагировать на изменения рынка и подстраивать свои 
производственные процессы под эти требования, в свою 
очередь это гарантирует ему устойчивость на рынке и не-
плохую прибыль. Для того чтобы соответствовать запросам 
покупателей, необходимо хотя бы попытаться разобраться 
в предъявляемых требованиях. 

По данным, собранным в ходе мониторинга отзывов за-
казчиков на маркетплейсах, «качественная одежда с уни-
кальным дизайном» должна соответствовать нескольким 
требованиям:

– Материал должен быть высокого качества, чтобы обе-
спечить долговечность и комфорт при носке. Он должен 
быть прочным, мягким и приятным наощупь.

– Красители, используемые для печати, должны быть 
стойкими и не выцветать со временем. Они также долж-
ны быть безопасными для кожи и не вызывать аллергиче-
ских реакций.

– Цифровая печать должна быть чёткой и яркой, чтобы 
дизайн был хорошо виден на ткани. Важно также, чтобы пе-
чать была равномерной и не имела дефектов.

– Швы на одежде должны быть аккуратными и прочны-
ми, чтобы обеспечить долговечность изделия.

– Отделка одежды, такая как молнии, пуговицы и другие 
детали, должна быть качественной и надежной.

– Одежда должна быть устойчивой к стирке, чтобы дизайн 
не выцветал и не терял чёткость после нескольких стирок.

– Одежда должна быть удобной и комфортной при но-
ске, чтобы не вызывать дискомфорта или раздражения кожи.

Если обобщить все вышесказанное, то качественная 
одежда с уникальным дизайном и цифровой печатью долж-
на быть прочной, безопасной, долговечной и удобной в но-
ске. В приоритете – соотношение цены-качества, бренду пока 
внимания уделяется меньше. Совершая покупки, потребите-
ли ищут позитивных эмоций, жизнеутверждающих историй, 
дружелюбия, расслабления, уюта, элементов игры, проявле-
ния в одежде – яркие цвета и необычный крой.

Если говорить про ситуацию в России, то можно сказать, 
что потребитель адаптировался к изменению структуры 
представленности брендов на рынке, готов пробовать но-
вые продукты и замещать ушедшие товары. Однако ожида-
ния от новых брендов в контексте соотношения «цена-ка-
чество» и коммуникаций с потребителем высоки. Трат на 
покупки становится больше. Прослеживается корреляция 
с уверенностью в будущем (43 % работающих россиян уве-
рены в том, что не потеряют работу в ближайшее время). 
В предыдущие годы потребители экономили на сегменте 
покупок «для души», сейчас их совершают чаще. Это также 
свидетельствует о психологической адаптации к новым ус-
ловиям и большей уверенности в будущем. Многие игроки 
рынка также настроены оптимистично, ожидая в 2024 году 
роста выручки.

По данным аналитического центра НАФИ, на начало 2023 
года 85 % россиян ждали появления сильных отечествен-
ных брендов, в первую очередь производителей товаров 
повседневного спроса.

Однако на данный момент импортозамещение не удов-
летворяет спроса ни в плане количества, ни в плане каче-
ства товаров. Азиатские аналоги ушедших товаров заполня-
ют рынок, но самыми популярными у россиян по-прежнему 
остаются многие европейские бренды.*  � w

*В статье использованы внутренние данные Konica 
Minolta и данные из исследования аналитического центра 
НАФИ «100 трендов 2024: куда двигаться бизнесу?»
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Современные запросы текстильных предприя-
тий в значительной степени изменились под воздействи-
ем развития технологий, изменений в модных тенденци-
ях и требований к экологичности и качеству продукции. 
В настоящее время, одним из наиболее востребованных 
направлений для текстильных предприятий является про-
изводство высококачественных и инновационных тканей 
и трикотажных полотен. Это связано с растущим спросом 
на индивидуальные дизайнерские решения, удобство и 
функциональность одежды, а также повышенными тре-
бованиями к экологической безопасности производства. 
Для отделки трикотажных полотен и тканей текстильные 
предприятия активно используют современное оборудо-
вание, способное обеспечить высокое качество и точность 

исполнения. Процессы отделки играют важную роль в соз-
дании конечного продукта, поэтому у предприятий есть 
потребность в многофункциональном оборудовании, спо-
собном выполнять различные операции: начиная от нане-
сения принтов и вышивки до обработки краев и создания 
декоративных элементов. 

Важным направлением, которое также находится в цен-
тре внимания текстильных предприятий, является внедре-
ние инновационных технологий в процессы отделки и об-
работки материалов. Использование новейших методов 
позволяет снизить потребление ресурсов, повысить произ-
водительность и улучшить качество продукции, что в свою 
очередь способствует увеличению конкурентоспособности 
предприятия на рынке.

«МАШТЕКСИМПЭКС» – 
КОМПАНИЯ, КОТОРОЙ ДОВЕРЯЮТ 
ПРОФЕССИОНАЛЫ
За последние 2 года в России наблюдается рост строительства новых текстильных пред-
приятий и модернизации старых. Этот процесс требует высоких компетенций как со сто-
роны руководителей предприятий, так и компаний, поставляющих высокотехнологичное 
оборудование. Российских поставщиков оборудования, которые принимают участие в 
реализации проектов по созданию текстильных фабрик, поставляют технологии и обо-
рудование, имеют при этом опыт и безупречную репутацию, осталось немного. Один из 
них – компания «Маштексимпэкс».

ОАО «РУЧАЙКА», г. Кобрин, Республика Беларусь – поставка оборудования для производства тентов и баннеров

полиэстер для второго слоя одежды. Также в младенческих 
и детских коллекциях широко применяется интерлок. Растет 
популярность кашкорсе с лайкрой, преимущественно для 
летних коллекций женской одежды. Стабильный спрос на 
пике, особенно для производителей промо-одежды и ри-
бана для производителей детского белья. Относительно 
небольшой спрос на велюр 80/20 в составе хлопок/полиэ-
стер, который в последнее время замещается более деше-
вым синтетическим велюром.

В зимних коллекциях, особенно во втором слое, приме-
няются популярные материалы: вельсофт, флис, для замены 
обычного футера-трёхнитки пользуется спросом материал 
интерсофт составом 60 % хлопок и 40 % полиэстер, называ-
емый в народе «футер с начесом барашек».

Смешанные полотна, объединяющие хлопок и синте-
тические волокна, позволяют расширить возможности ди-
зайна и функциональности одежды. Особенно популярен 
футер двухниточный (80 % хлопка и 20 % полиэстера) для 
производства спортивных костюмов, которые использу-
ются не только в спортивном сегменте, но и в повседнев-
ной жизни.

Также популярны смешанные ткани из вискозы или лио-
целла и полиэстера в разных пропорциях, – объединенные 
под общим названием поливискоза, – из-за более доступ-
ной цены с сохранением свойств и преимуществ вискозы. 
Крупнейшим поставщиком вискозных тканей остается Китай.

С ростом популярности цифровой печати на тканях и 
из-за ее доступности, новых моделей более совершенных 
и производительных принтеров (в том числе с однопро-
ходной системой печати, позволяющих заменить традици-
онные аналоговые способы печати), постоянного падения 
цен на красители, растет спрос на отбеленные ткани и по-
лотна с пропиткой под печать.

В небольших партиях до 500 кг на принт цифровая пе-
чать безапелляционно конкурирует с ротационной печатью 
по цене, скорости и уникальности принта, так как ротаци-
онная печать ограничена в симметрии рисунка и ширине 
раппорта вала.

Контрактное производство играет ключевую роль в 
стратегии брендов. Российские производители привлека-
ют возможностями контроля качества и скорости выпол-
нения заказов, Узбекистан предлагает выгодные условия 
на больших партиях, Киргизия выделяется низкими за-
тратами на труд и членством в ЕврАзЭС, а Турция извест-
на высоким качеством и широким ассортиментом произ-
водимой продукции.

Выбор места для контрактного производства и постав-
щика тканей требует внимательного анализа множества 
факторов, включая стоимость, качество производства, сро-
ки доставки, возможности маркировки и упаковки, включая 
«Честный знак», а также методы и условия оплаты, особен-
но учитывая реалии после 2022 года. Для небольших брен-
дов и стартапов локальные производства в РФ могут быть 
оптимальным выбором, поскольку они способны произ-
водить от 50 до 100 единиц продукции за короткий срок - 
обычно до 14 дней.

Для брендов, способных заказать от 100 единиц и выше, 
и особенно для тех, кто применяет вискозу и синтетические 
ткани, производственная площадка в Киргизии может стать 
удачным выбором. Эта страна обладает двумя дополнитель-
ными преимуществами: большими поставками ткани из 

Китая и членством в ЕврАзЭС, что позволяет работать в ру-
блях и избежать необходимости таможенного оформления.

Для брендов, продажи которых превышают 1000 еди-
ниц на артикул, а сроки производства и поставки не менее 
40 дней, и это в основном хлопковый трикотаж, однознач-
ный выбор – Узбекистан. Здесь всегда можно окрасить ткани 
или полотна в уникальный цвет, что невозможно в Киргизии 
и сложно в РФ.

Здесь необходимо упомянуть, что в Узбекистане за по-
следние два года идет процесс расширения производимо-
го товарного ассортимента в сторону производства костю-
мов и брюк, джинсовых изделий на базе местного сырья, 
махровых изделий, рубашек из импортных тканей турец-
кого производства.

Узбекистан обладает развитой текстильной промышлен-
ностью и обширными плантациями хлопка, что позволяет 
местным производителям контролировать весь процесс 
производства – от выращивания и сбора хлопка до оконча-
тельной обработки тканей и шитья готовой продукции. Это 
обеспечивает высокое качество их продукции.

В то же время, Турция, благодаря своему географиче-
скому положению и богатой истории текстильной промыш-
ленности, стала крупнейшей площадкой для производства 
одежды в Европе после слома мировой морской логистики 
последних лет. Турецкие производители предлагают широ-
кий ассортимент тканей высокого качества, включая хлопок, 
вискозу, полиэстер, джинсовые ткани и др. Турция также из-
вестна своими инновациями в области текстильного дизай-
на и производства, но, к сожалению, последние несколько 
месяцев поставщики и заказчики испытывают трудности в 
оплате своих заказов и поставкой из Турции.

Российские бренды имеют большой выбор стратегий и 
возможностей для развития своего производства. Однако, 
необходимо помнить о том, что успех любого бизнеса в сфе-
ре производства одежды во многом зависит от правильно-
го выбора поставщиков сырья и контрактных производите-
лей, а также от умения среагировать на изменения на рынке 
и потребительские предпочтения. 

К счастью, сегодня сервисы аналитики маркетплейсов 
позволяют сделать подробный анализ продаж как конкрет-
ных брендов, так и анализ товарных сегментов и ниш в ди-
намике по времени, по регионам и по ценовым сегментам, 
это позволяет понимать динамику трендов и своевремен-
но реагировать на изменения. 

И всё-таки, несмотря на большой потенциал, рынок оста-
ется сложным и требующим глубокого понимания его меха-
низмов и особенностей. Это касается как выбора поставщи-
ков и контрактных производителей, так и стратегии продаж, 
ценообразования, маркетинга и управления брендом, осо-
бенно на маркетплейсах, где оферты и правила ранжирова-
ния в поиске меняются ежедневно. 

Для успешного ведения бизнеса в области производства 
и продажи одежды важно придерживаться стратегии, кото-
рая учитывает специфику рынка, потребности целевой ау-
дитории и возможности компании. Важно также учитывать, 
что рынок быстро меняется, поэтому бренды должны быть 
готовы к быстрой адаптации и изменениям. В любом слу-
чае, решение о входе на рынок или его расширении долж-
но быть основано на тщательном анализе и глубоком по-
нимании всех его особенностей. Только так можно достичь 
успеха и стать лидером в своем сегменте.   � w
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Завоевание доверия предприятий России, Беларуси, 
Узбекистана – вот главная цель, которую компания 
«Маштексимпэкс» ставит перед собой в своей профессио-
нальной деятельности. Обширный опыт и экспертное зна-
ние в области подбора технологий и оборудования позволя-
ют компании успешно участвовать в создании производств, 
которые в полной мере отражают все преимущества и ка-
чества, требуемые рынком.

Одним из ключевых аспектов, которые способствуют за-
воеванию доверия, является правильный подбор техноло-
гий и оборудования. «Маштексимпэкс» и представляемые 
ей компании всегда стремятся найти оптимальные реше-
ния, которые наиболее эффективно соответствуют потреб-
ностям каждого предприятия. Благодаря глубокой экспер-
тизе и анализу задач, «Маштексимпэкс» помогает сделать 
правильный выбор, чтобы обеспечить успешное внедрение 
и долгосрочную работу технологического оборудования.

Своевременные поставки – еще один важный фактор, 
который «Маштексимпэкс» учитывает в своей работе, по-
нимая, что для предприятий время – это деньги, и поэтому 
«Маштексимпэкс» старается обеспечить быстрые и эффек-
тивные поставки необходимого оборудования, в том числе 
и в непростых сегодняшних условиях. 

«Маштексимпэкс» большое внимание уделает обеспече-
нию технической и технологической поддержки заказчиков, 

реализует послепродажный сервис. «Маштексимпэкс» всег-
да готова предложить свою помощь и поддержку после вы-
полнения проекта. Ее обязательство – обеспечить беспере-
бойную работу оборудования и решить любые возникающие 
проблемы в кратчайшие сроки.

В итоге, благодаря правильному подбору технологий и 
оборудования, своевременным поставкам, качественному 
монтажу и послепродажному сервису, «Маштексимпэкс» га-
рантирует построение доверительных отношений со свои-
ми клиентами, а также контрагентами.

На сегодняшний день системные ошибки предприя-
тий являются важной проблемой, которая может серьез-
но повлиять на эффективность и успешность бизнеса. Эти 
ошибки связаны с неправильной работой информацион-
ных систем, недостаточной безопасностью данных, неэф-
фективными процессами и несовершенными, устаревши-
ми технологиями.

Неэффективные бизнес-процессы также могут стать при-
чиной системных ошибок предприятий. Неправильная ор-
ганизация рабочих процессов, перегруженность персона-
ла и отсутствие автоматизации могут привести к ошибкам 
в технологии производства, увеличению времени выполне-
ния задач и снижению производительности.

Несовершенные технологии также могут стать причиной 
системных ошибок предприятий. Устаревшее программное 
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ОАО «РУЧАЙКА», г. Кобрин, Республика Беларусь – поставка ткацких рапирных станков

СТАЛО

ОАО «КАМВОЛЬ», г.Минск, Республика Беларусь – поставка оборудования по проекту модернизации отделочного производства

обеспечение или неподходящее оборудование могут при-
вести к сбоям, замедлению работы систем и потере данных. 
Компании должны постоянно следить за новыми техноло-
гическими решениями и вовремя их внедрять, чтобы мини-
мизировать риск возникновения ошибок.

В целом, системные ошибки предприятий могут иметь 
серьезные последствия для бизнеса. Снижение произ-
водительности и репутационные проблемы могут при-
вести к финансовым потерям и потере доверия клиен-
тов. Чтобы избежать таких ошибок, компании должны 
уделять должное внимание стратегической архитектуре 
производства, процессам и используемым технологиям. 
Только таким образом предприятия смогут достичь оп-
тимальных результатов.

За последние годы мир стал свидетелем множества из-
менений в геополитической обстановке, которые повлияли 
на поставки товаров и услуг. Различные конфликты и кризи-
сы, такие как военные действия, пандемия, стали вызовом 
не только для государств, но и для бизнеса.

Однако, несмотря на сложности и экстремальные усло-
вия, многие компании продолжают успешно выполнять свои 
обязательства перед партнерами и клиентами. Среди них и 
компания «Маштексимпэкс». Это связано с тем, что совре-
менные технологии и методы управления позволяют эффек-
тивно организовывать поставки, адаптироваться к изменя-
ющимся условиям и минимизировать риски.

Важным аспектом успешного выполнения обязательств 
является понимание основных трендов в мировой эконо-
мике и политике, а также разработка гибких стратегий и 
планов действий. Компании, которые способны быстро ре-
агировать на изменения в геополитической обстановке, 
оставаться гибкими и реагировать на вызовы времени, мо-
гут выйти победителями даже в самых сложных условиях.

Современные запросы текстильных предприятий в зна-
чительной степени изменились под воздействием развития 
технологий, изменений в модных тенденциях и требований 
к экологичности и качеству продукции. В настоящее время 
одним из наиболее востребованных направлений является 
производство высококачественных и инновационных тка-
ней и трикотажных полотен. Это связано с растущим спро-
сом на индивидуальные дизайнерские решения, удобство 
и функциональность одежды, а также повышенными тре-
бованиями к экологической безопасности производства.

Для отделки трикотажных полотен и тканей текстильные 
предприятия активно используют современное оборудова-
ние, способное обеспечить высокое качество и точность ис-
полнения. Процессы отделки играют важную роль в создании 
конечного продукта, поэтому у предприятий есть потребность 
в многофункциональном оборудовании, способном выполнять 
различные операции: начиная от нанесения принтов и вышив-
ки до обработки краев и создания декоративных элементов.

Важным направлением является внедрение инноваци-
онных технологий в процессы отделки и обработки матери-
алов. Использование новейших методов позволяет снизить 
потребление ресурсов, повысить производительность и улуч-
шить качество продукции, что в свою очередь способствует 
увеличению конкурентоспособности предприятия на рынке.

Подводя итоги, можно суверенностью сказать, что со-
временные запросы текстильных предприятий определя-
ются стремлением к производству высококачественной, 
инновационной и креативной продукции. Направлениями, 
наиболее востребованными в данной индустрии, являют-
ся производство индивидуальных дизайнов, использова-
ние современного оборудования для отделки и обработки 
тканей, внедрение цифровых технологий и инновационных 
методов работы. Эффективное сочетание этих факторов по-
зволяет текстильным предприятиям успешно развиваться 
и удовлетворять потребности рынка.

«Маштексимпэкс» – компания, которая является надежным 
поставщиком технологий  и оборудования для переработки всех 
видов сырья (стек ло, базальт, углерод, арамид, полиэфир), хлоп-
чатобумажного сырья для технических тканей и т. д., а также тра-
ди ционных натуральных волокон (хлопок, лен, шерсть, шелк, 
конопля и другие), включая технологическое сопровождение 
и передачу ноу-хау, и предлагает оборудование для крашения 
ткани, пряжи и волокна, мотальные машины, приготовительное 
и отделочное оборудование, в том числе сушильно-ширильные 
машины, ткацкие рапирные станки, системы кондиционирова-
ния и системы очистки стоков, вспомогательное оборудование 
для текстильных производств, а также весь  спектр машин и ли-
ний по изготовлению технического текстиля — основовязаль-
ные машины, машины для нанесения  покрытий и многое дру-
гое, а также различные машины специального назначения.    �w

	 АО «ЭНЕРГОКОНТРАКТ, Томилино, Московская область, Россия –  
поставка сушильно-ширильной машины

	 ОАО «Донецкая Мануфактура М», Ростовская область, Россия – 
поставка красильного оборудования

mashteximpex@mail.ru
+7 916 6830336
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Сегодня ситуация закономерно складывается та-
ким образом, что для того, чтобы успешно конкурировать 
и завоевывать внимание современного, уже пристрастно-
го потребителя, абсолютно необходимо предоставлять ему 
продукцию не только по доступным ценам, но и высокого ка-
чества. Поэтому, если речь идет о текстильных принтерах, то 
в интересах любого поставщика – обеспечение производств 
оборудованием, по качеству печати, производительности и 
функциональным возможностям не уступающим ушедшим 
из России авторитетным брендам. 

Примером серьезного производителя текстильных прин-
теров из КНР, несомненно, является компания GongZheng, 
с 1997 года занимающаяся разработкой и производством 
широкоформатного печатного оборудования. Для дости-
жения высокой планки качества/надежности и успешного 
выхода на международный рынок в этой компании был соз-
дан собственный мощный отдел НИОКР с высококлассны-
ми специалистами, результатом работы которых стали бо-
лее 50 патентов на изобретения. Сегодня завод GongZheng 

располагает гигантскими производственными мощностями, 
размещенными на крупных площадках в двух провинциях 
Китая, и является лидером национальной отрасли, задаю-
щим высочайшие производственные стандарты. Принтеры 
GongZheng поставляются в более чем 60 стран мира всех 
континентов, причем доля экспорта компании составляет 
внушительные 50 %.   

В прошлом году официальным дистрибьютором тек-
стильных принтеров GongZheng в России стала компания 
«Смарт-Т», входящая в число лидеров отечественного рынка 
цифровой текстильной печати. Компания активно продви-
гает этот бренд: в демонстрационном зале (одном из круп-
нейших в Европе) на постоянной основе проводятся демон-
страции принтеров, опытные специалисты дают развернутые 
консультации, на всех ведущих отраслевых мероприятиях 
в рамках профессиональных встреч ведется популяриза-
ция этой техники. Результатом подобной деятельности дис-
трибьютора стало активное внедрение текстильных прин-
теров на российских текстильных предприятиях. Об этом 

ПРАКТИКА ВНЕДРЕНИЯ  
ПРИНТЕРОВ GONGZHENG  
НА ШВЕЙНЫХ ПРЕДПРИЯТИЯХ

Наблюдая не прекращающийся рост продаж текстильных принтеров на российском рын-
ке, можно констатировать факт: российские поставщики печатного оборудования успешно 
адаптировались к переменам, связанным с санкционным уходом японских и западных про-
изводителей, и смогли предложить швейным и текстильным предприятиям достойные аль-
тернативы техники китайского производства. В свою очередь, отечественным фабрикам 
разных масштабов и направлений деятельности, понимающим все преимущества цифровой 
печати на текстиле и заботящимся о своем дальнейшем стабильном развитии, ничего дру-
гого не оставалось, как воспользоваться новыми решениями, и они не были разочарованы.

свидетельствует значительное увеличение числа инстал-
ляций сублимационных принтеров, в особенности модели 
Apsaras G4-H с рабочим столом шириной 1,95 м, оснащен-
ной печатающими головками последнего поколения Epson 
i3200, печатающей со скоростью до 168 кв. м/час и имею-
щей широчайший современный функционал.    

Запуск сублимационных принтеров GongZheng сегодня 
идет по всей стране. Несколько примеров последних инстал-
ляций подтверждают рост их популярности. 

Текстильный принтер GongZheng Apsaras G4-H был уста-
новлен в Волгодонске на швейной фабрике Kimura по про-
изводству спортивной одежды для различных видов едино-
борств – дзюдо, самбо, рестлинга, бокса, рукопашного боя.

Kimura – это молодое, но уже хорошо известное современ-
ное предприятие, созданное профессиональным спортсме-
ном, отлично знающим специфику спортивной экипировки 
и сегодняшние требования к этой продукции. Изначально 
бренд Kimura развивался в направлении детской одежды 
для тренировок и соревнований, однако в настоящее вре-
мя реализуются грандиозные планы по расширению ассор-
тимента и активно внедряются в производство спортивные 
и повседневные модели для взрослых.     

Одежда фабрики Kimura отличается великолепной по-
садкой, яркостью расцветок, высоким качеством матери-
алов. Креативные дизайнеры компании разрабатывают 
оригинальные и практичные модели, следуя в фарватере 
актуальных тенденций спортивной моды. 

Несмотря на то, что фабрика Kimura была создана не 
так давно, она может похвалиться своими продвинутыми 
производственными мощностями, разнообразием высо-
коклассного оборудования и высоким уровнем автомати-
зации. Предметом особой гордости предприятия всегда 
являлся участок сублимационной печати. В связи с расту-
щим спросом на одежду Kimura, которая, в частности, реа-
лизуется через маркетплейсы OZON, Wildberries и Lamoda, 
возникла острая необходимость приобретения скоростно-
го промышленного станка для термотрансферной субли-
мации. GongZheng Apsaras G4-H в этой компании запущен 
в конфигурации CMYK+CMYK и использует прекрасно себя 
зарекомендовавшие чернила Artix Sublim.

Еще одной компанией со специализацией «спортивная 
одежда», которая пополнила свой парк оборудования субли-
мационным принтером GongZheng Apsaras G4-H на четырех 

печатающих головках, стала фабрика «ФАНАТ» из Можги 
(Удмуртия). Это предприятие, созданное в 2000 году, зани-
мается производством спортивной одежды для тренировок 
и соревнований и предлагает широкий ассортимент прак-
тичной и стильной экипировки для любителей и профес-
сионалов индивидуальных и командных видов спорта. Под 
брендом FANAT предлагаются: форма для футбола, хоккея, 
регби, легкой атлетики, волейбола и баскетбола, комбине-
зоны для лыжных и велогонок, борцовские трико, утеплен-
ные и парадные спортивные костюмы, одежда для тренер-
ского и судейского состава. Изделия этого производителя 
отличаются высоким качеством пошива, хорошей посадкой 
по фигуре, удобством в носке и современным дизайном. 

«ФАНАТ» является постоянным участником специализи-
рованных выставок, где демонстрирует свои достижения в 
области производства одежды для спорта. Клиентами фабри-
ки являются спортивные клубы и федерации, региональные 
команды и детские спортивные школы; продукция FANAT из-
вестна далеко за пределами Удмуртии.  

Компания имеет большой опыт в области цифровой тек-
стильной печати. Она располагает солидным текстильным 
комплексом, состоящим из одного сублимационного прин-
тера Mimaki TS100-1600, двух принтеров Mimaki TS300Р-1800 
и каландрового термопресса TitanJet RTX34 с маслонапол-
ненным барабаном. 

Важным преимуществом нового принтера Apsaras G4-H 
для компании «ФАНАТ» стали не только высокая произ-
водительность и возможность использования недорогих 
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сублимационных бумаг и чернил, но и постоянное наличие 
запчастей на складе поставщика и его оперативная высоко-
классная техподдержка.

Другой принтер GongZheng Apsaras G4‑H трудится в ком-
пании «Черногоров Хоум» в Нижнем Тагиле. «Черногоров 
Хоум» – это крупный интернет-магазин штор с собственны-
ми печатным и швейным производством и дизайнерским от-
делом, выросший из небольшого семейного ателье и пол-
ноценно заработавший в 2007 году. 

Сегодня это предприятие является одним из крупней-
ших в России производителей авторских рулонных тка-
ней и штор с фотопечатью, обеспечивающих тысячи поку-
пателей из разных уголков страны и ближнего зарубежья 
качественным, нарядным и недорогим оконным тексти-
лем. За время работы этой компанией было изготовлено 
более 20 тыс. единиц принтованного тюля, фотоштор и 
готовых комплектов. В ассортименте компании – множе-
ство самых разнообразных готовых решений для оформ-
ления спален, гостиных, детских и кухонь, в которых при-
менены самые трендовые цветовые сочетания. Фабрике 
«Черногоров Хоум» неоднократно было доверено выпол-
нение сложных масштабных проектов и госзаказов на 
оформление театральных, цирковых площадок и образо-
вательных учреждений.   

Предприятие оснащено самым современным оборудо-
ванием от ведущих мировых производителей. Решение об 
открытии собственного цифрового печатного участка было 
принято после того, как выяснилось, что дизайнерский тек-
стиль европейского производства в России не всем досту-
пен, а выбор недорогих импортных материалов оказался 
недостаточным. Внедрение сублимационной технологии 
позволило «Черногоров Хоум» стать полноценной фабри-
кой по изготовлению штор из тканей с рисунками собствен-
ного нанесения.  

В печатном цехе успешно работают сублимационные 
принтеры Mimaki – принтер JV300 и два JV150. Новая ма-
шина GongZheng Apsaras G4-H, по производительности 
равная всем этим трем станкам и нисколько не уступаю-
щая в качестве печати, значительно расширила мощно-
сти производства и позволила обеспечивать рынок уни-
кальными шторами и текстилем в еще большем объеме и 
разнообразии.

В Краснодаре, на швейной фабрике «Швейка23» рабо-
тает сублимационный комплекс, состоящий из принтера 

Gongzheng Apsaras G4-H и промышленного каландрового 
термопресса HOTA HT 220-1700 Plus с маслонаполненным 
барабаном и верхней загрузкой для работы с рулонами и 
готовым кроем.

Это предприятие занимается пошивом оптовых пар-
тий женской, мужской и детской одежды для собственных  
30-ти розничных магазинов, открытых по всей России, 
маркетплейсов Wildberries и OZON, а также изготовлением 
малых и средних тиражей изделий на заказ. Ассортимент 
фабрики включает: трикотажные костюмы, футболки, блу-
зы и рубашки, платья, брюки, головные уборы и верхнюю 
одежду – куртки и пальто. 

До 2020 пандемийного года компания отдавала заказы 
на пошив коллекций за рубеж – на фабрики Китая и Индии, 
но в связи с возникшими трудностями логистики и контро-
ля качества сначала было принято решение о размещении 
заказов на территории РФ, в Краснодаре. Однако устарев-
шие оборудование и технологии, применяемые тогда на 
местных предприятиях, не позволили получить желаемое 
качество, что и стало определяющим фактором для созда-
ния собственного швейного и печатного цехов. 

В производстве одежды компании «Швейка23» уже ис-
пользуются технологии DTF, шелкографии и машинной вы-
шивки, а с внедрением сублимационной текстильной печати 
его возможности существенно расширились за счет предло-
жений одежды с принтами уникального дизайна и быстро-
го воплощения дизайнерских идей, даже самых сложных 
по рисунку и колористике. Плюс к этому, внедрение совре-
менного сублимационного комплекса позволило ускорить 
развитие таких направлений фабрики, как производство 
дизайнерских интерьерных тканей, домашнего текстиля, 
спортивной одежды и существенно нарастить объемы вы-
пуска этих изделий.

Сублимационный принтер GongZheng Apsaras G4-H 
с четырьмя головками Epson i3200-A1 установлен также 
на швейной фабрике «Швейные технологии» в Нижнем 
Новгороде. 

Это предприятие уже имеет достаточный опыт рабо-
ты с подобным оборудованием, и внедрение именно этой 
модели (которая была выбрана в рамках расширения про-
изводственных мощностей по совокупности достоинств и 
привлекательной цены) демонстрирует уверенность спе-
циалистов фабрики в высоком и стабильном результате, ко-
торый они получат.

В 2022 году компания «Швейные технологии» приобрела 
сублимационный комплекс, состоящий из инновационного 
принтера Mimaki TS100-1600 и каландрового термопресса 
с маслонаполненным барабаном TitanJet RTX34 для работы 
с рулонными тканями/трикотажем и готовым кроем. К тому 
моменту на производственной площадке уже работали два 
сублимационных принтера Epson F6300 и F9400.   

Изначально GongZheng Apsaras G4-H предполагалось ис-
пользовать в комплексе с оборудованием Epson, чтобы обе-
спечить единообразные качество печати и цветовые харак-
теристики отпечатков. Но по результатам предварительной 
печати выяснилось, что качество изображений оказалось 
аналогичным, а цвет у Apsaras – насыщенней и ярче. Кроме 
того, по скорости принтер GongZheng превзошел Epson бо-
лее чем в два раза, поэтому в итоге все большие заказы сра-
зу были перенесены на новый Apsaras.  

Компания «Швейные технологии» занимается изготовле-
нием различной одежды – легинсов, детских платьев, спор-
тивных детских костюмов, шорт и футболок, а также ветровок, 
теплых демисезонных курток, бейсболок и детских рюкза-
ков. Кроме того, коллекции фабрики включают коврики для 
мышек, ковры с рисунками, пледы, большие ростовые «по-
душки-обнимашки» (дакимакуры) с фотопринтами различ-
ных японских и корейских певцов, что сейчас – очень мод-
ная тематика. Ассортимент продукции «Швейных технологий» 
сегодня насчитывает несколько сотен ходовых позиций, с 
которыми в полной мере можно ознакомиться на постоян-
но действующей корпоративной выставке предприятия.  

Новейший сублимационный принтер GongZheng Apsaras 
G5 шириной печати 1,95 м на восьми печатающих головках 
Epson i3200 был запущен на фабрике игрушек MEGA TOYS 
в Белгороде. 

Это предприятие полного цикла уже 15 лет поставляет 
на российский рынок и в страны ближнего зарубежья ши-
рочайший ассортимент товаров для детей. В ее ассортимент, 
насчитывающий более 400 номенклатурных единиц, входят: 
мебель для детских комнат, качели, настольные игры, раз-
вивающие игрушки, конструкторы, игрушки «антистресс», 
костюмы профессий, одежда для кукол, спортивные това-
ры и многое другое. 

В категориях «Детская мебель», «Настольные игры» и не-
которых других фабрика устойчиво занимает более 30 % оте-
чественного рынка. Масштабы производства по-настоящему 
впечатляют: ежегодно «с конвейера» MEGA TOYS выходит  

5 млн детских товаров. Предприятие предлагает не только 
собственные модели, но и может изготовить игрушки ин-
дивидуального дизайна под брендом заказчика. Фабрика 
сотрудничает с более чем шестьюстами крупнооптовыми 
компаниями и реализует свою продукцию через собствен-
ный интернет-магазин и маркетплейсы OZON, Wildberries и 
«Детский мир». 

Все изделия этого бренда изготавливаются только из без-
опасных качественных материалов, отличаются удобством 
использования, соответствуют всем требованиям между-
народных стандартов и сертифицированы в соответствии с 
российскими ГОСТ. Их производство осуществляется в хо-
рошо оснащенных цехах деревообработки, роботизирован-
ной окраски, печати, пошива, лазерной резки и гравировки.  

Компания MEGA TOYS стала одним из брендов Белгородской 
области, представленным в губернаторском проекте «Ты в 
деле» для молодых предпринимателей, она также является 
постоянным участником московской международной вы-
ставки «Мир детства». 

Сублимационный принтер GongZheng Apsaras G5 со ско-
ростью печати до 363 кв. м/час вместе с каландром HOTA 
HT420-1900 с маслонаполненным барабаном составляют вы-
сокопроизводительный текстильный комплекс, использую-
щийся в производстве декоративных подушек, набирающих 
популярность ростовых подушек дакимакура, мягких изде-
лий «антистресс» и игровых наборов для бокса.

Несомненно, у принтеров GongZheng очень многообе-
щающие перспективы. Все больше текстильных предприя-
тий знакомятся с этим оборудованием и приобретают опыт 
работы с ним. Сегодня на российском рынке GongZheng – 
это одно из лучших аппаратных решений, которое способ-
но удовлетворить запросы производственников швейной и 
текстильной отрасли на высокую производительность пе-
чатного оборудования, качество печати, простоту и эконо-
мичность его эксплуатации, гибкость в отношении расход-
ных материалов и ценовую доступность.  � w

www. smart-t.ru
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На фоне произошедших за последние 2 года изменений в 
российском легпроме наметились определенные тенденции. 
Одна из таких тенденций – развивать и продвигать собствен-
ные бренды, при этом не теряя в качестве, к которому уже 
привыкли многие заказчики и партнеры. Решить эту задачу 
в полной мере удалось компании РУССКОМ. Ответы на во-
просы, которые волнуют многих на рынке цифровой печати 
по ткани, нам дал Сергей Головченко, директор по прода-
жам РУССКОМ-ГРАФИКС.

ВЫХОДИМ ИЗ КРИЗИСА ВМЕСТЕ 
С ШИРОКОФОРМАТНЫМИ 

ПРИНТЕРАМИ 

GO!DIGITAL
Беседовала  
Ольга ЯКОВЕНКО

Как обстоят дела на рынке в связи с уходом извест-
ных брендов из РФ?

Уже идет и будет продолжаться в ближайшие год-два 
переходный период для всей отрасли: компании и про-
изводства присматриваются к новым видам и моделям 
оборудования, поставщики и производители подбирают, 
тестируют новые решения и знакомят с ними рынок, по-
степенно формируя свежий пласт технико-технологиче-
ских предложений. 

Как это повлияло на компанию РУССКОМ? С какими 
трудностями вы столкнулись?

Полагаю, что лекала проблем компаний, долгое время 
работавших с определенными брендами, у всех примерно 
одинаковые. Компании РУССКОМ, как и практически всем, 
пришлось быстро перестраиваться. Получилось это сде-
лать с минимальными потерями, поскольку РУССКОМ име-
ет длительную историю, более 30 лет работая на рынке РФ. 
За этот срок компания успешно преодолела все тяготы и 

сложности различных периодов нашей страны, накопив 
огромный опыт и научившись заблаговременно быть гото-
выми к различного рода потрясениям. Нынешняя ситуация 
не стала исключением. Сложности объединяют и укрепля-
ют, мы продолжаем двигаться, достигая поставленные цели 
и с позитивом смотря в будущее.  

Почему было принято решение развивать свой соб-
ственный бренд?

Длительная работа и развитие иностранных брендов, а 
также полученный по итогу результат зародили мысль, что 
продвижение собственного бренда компании, без оглядки 
на иностранных партнеров, усилит позиции по всем пред-
лагаемым продуктам компании РУССКОМ, поскольку ответ-
ственность за него будет нести непосредственно российская 
компания, в нашем случае отличающаяся огромным техни-
ческим опытом, большим товарным портфолио, одними из 
крупнейших демонстрационных залов и сервисной служ-
бой в стране, тактикой работы обширной складской про-
граммы и высокими стандартами ведения партнерских биз-
нес-отношений. 

Как создавался бренд GO!Digital?
Мы давно готовили проект альтернативных производи-

телей, подходя к этому вопросу весьма серьезно, так как 

основной объем заказчиков и партнеров компании име-
ют высокие требования как к компании-поставщику, так и 
к его продуктам и услугам. Это потребовало максимального 
внимания к деталям: знакомство с производствами потен-
циальных партнеров и их командами, инвестиции в тести-
рование, мониторинг и аналитику рынка и многое другое. 
Череда уходов иностранных брендов застигла этот проект 
на 90% готовности. Остальное не заняло много времени, и 
уже к выставке Printech мы предоставили линейку новых 
машин под основные задачи.

Как осуществлялся выбор поставщика оборудования 
и формировалась линейка сублимационных принтеров?

Как я уже говорил, основной нашей задачей было со-
хранение доверия к компании и предлагаемым ей продук-
там со стороны наших партнеров. Исходя из этой цели мы 
искали компанию, основным рынком сбыта для которой 
являлись бы страны Европы и Северной Америки, так как 
потребители этих стран имеют довольно высокие требо-
вания к качеству. Также нас интересовал партнер, кото-
рый будет близок к философии компании РУССКОМ, ко-
торая основана на доверии, открытости и порядочности. 
Нам удалось найти такую компанию, хотя это был тяжелый 
путь, который занял основное время проекта. Мы разде-
лили продуктовую линейку на несколько этапов: станки 
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начального уровня, профессиональные модели и высо-
коскоростные производственные машины. Первые два 
этапа уже пройдены. 

Можно ли сказать, что сублимационные принтеры 
GO!Digital – это замена ушедшим брендам?

В этом ключе придется принять, что станки от новых 
производителей – не то же самое, это другая техника со 
своими плюсами и минусами. Что можно сказать точно – 
машины не хуже, а по некоторым показателем намного 
лучше, плюс имеют ряд технологических преимуществ, 
которые раньше не присутствовали на станках ушедших 
брендов. Осознание необходимости смены парадигмы – 
ключевой момент для продолжения успешной работы как 
поставщиками, так и заказчикам, поскольку становление 
новых машин потребует времени и определенных усилий. 
Мы заново проходим путь, который начинали в начале ну-
левых–десятых годов.

Как вы позиционируете данное оборудование? 
Состоялись ли инсталляции и есть ли уже отзывы кли-
ентов о сублимационных принтерах GO!Digital?

Описывая продукт, мы используем новые возможно-
сти станков, их высокие технические характеристики и 
открытость архитектуры, а также другие достоинства, 
не сравнивая с ушедшими брендами. Но, по отзывам 
пользователей, которые прошли с нами первые два эта-
па введения модельного ряда, машины имеют ряд преи-
муществ, хотя и не лишены недостатков по сравнению с 

ушедшими брендами, однако это различие нивелирует 
стоимость новых станков, ресурсных материалов и чер-
нил, а главное – их доступность.

Есть ли планы по расширению или обновлению ас-
сортимента сублимационных принтеров GO!Digital по-
сле получения обратной связи от клиентов? 

Мы уже получаем обратную связь, поэтому анонсиро-
вали несколько новых моделей третьего этапа расшире-
ния ассортимента. Это сублимационные машины шириной 
3,2 м, имеющие опцию для печати на двух рулонах бума-
ги одновременно - GO!Digital WJ-1260S/Pro с 2 и 3 ПГ со-
ответственно и WJ-3200S с 4 ПГ, а также сверхскоростная 
модель WJ-1800S шириной 1,8 м с производственным ре-
жимом до 100 м2/ч.       � w
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Уважаемый господин Беркай, рада  нашей встре-
че. Ваша компания Karya Dijital,  присутствует на рын-
ке России с 2019 года. Сначала без официального пред-
ставителя, а с 2022 года принтеры TRUJET продвигает 
компания «Текстиль и Технологии». Что такого есть у 
вашей компании, чего нет у других? Как чем вы выде-
ляетесь среди большого количества других компаний, 
в частности китайских?

Для того чтобы российские клиенты понимали, что пред-
ставляет собой наш бренд, хотел бы дать небольшую исто-
рическую справку. Первую компанию Бекир Арас основал в 
1990 году, это была Brode Art. В составе оборудования были 
трафаретные машины для печати графики и текстиля. К сло-
ву, несколько производственных подразделений существу-
ют в составе группы компаний и по сей день, мы не теряем 
связь с печатью и производством продукции. Компания Karya 
была создана в 1994, поставляла на рынок Турции краски 

для текстильной ротационной печати и добилась серьез-
ных успехов в этой отрасли. С появлением цифровой печа-
ти по ткани мы заинтересовались этим перспективным сег-
ментом рынка. В 2010 появилась Karya Dijital, мы заключили 
контрактные соглашения с итальянскими производителями 
чернил для сублимационных принтеров и начали поставку 
для первых принтеров в Турции. Буквально в течение двух 
лет мы уже стали поставлять чернила в соседние страны. Чуть 
позже мы создали собственный участок печати. В 2015 году 
я перешел в Karya Dijital, ранее много лет работал с Konica 
Minolta. На тот момент у меня был большой опыт работы как 
с большими текстильными компаниями, так и с малым биз-
несом. В том же 2015 году мы стали дилером Mimaki, тогда 
это был сильный и успешный игрок в Турции с самой боль-
шой инсталлированной базой оборудования. Одновременно 
с этим наши специалисты продолжали оказывать поддерж-
ку принтерам марок MUTOH и ROLAND. 

БЕРКАЙ 
АЛПЕР:  
«МЫ  ВИДИМ 

ВОЗМОЖНОСТЬ 
ЗАНЯТЬ МЕСТО 

ЛИДЕРОВ 
РЫНКА»

Компания «Текстиль и Технологии» (Т&Т), основанная в 2014 году, хорошо из-
вестна на российском рынке текстильной промышленности как поставщик 
оборудования для цифровой печати. Учитывая текущую геополитическую 
обстановку, Т&Т вышла на турецких производителей, и одна из таких фирм –  
Karya Dijital. Данная компания занимается цифровой печатью последние  
15 лет, поставляет чернила для сублимации и прямой печати, печатные ма-
шины и сублимационную бумагу. На наши вопросы ответил Беркай Алпер, 
директор по развитию продаж компании Karya Dijital. 

Рынок рос, для обеспечения правильных действий по 
замене оригинальных чернил на заменяемые итальянские 
мы обучили наших инженеров. К 2015 году в Турции были 
установлены сублимационные принтеры четырех японских 
компаний: Mimaki, Epson, Roland, Mutoch. Мы подготовили 
инженеров на все эти марки. Продажи чернил каждый год 
показывали уверенный рост. 

Для принтеров каких марок вы поставляли чернила? 
На тот момент – для всех японских брендов: Mimaki, 

Epson, Roland, Mutoch. Это были большие объемы. Наши 
специалисты постоянно общались с пользователями обо-
рудования, постепенно у нас накапливалась и база кли-
ентов, и база отказов оборудования Стоит отметить, что в 
Турции с 2012 по 2020 год было установлено большое ко-
личество промышленных цифровых печатных машин MS 
Printing Solution и Reggiani – если не ошибаюсь, то поряд-
ка 200 штук. Эти промышленные принтеры покупались 
владельцами комбинатов, крупных текстильных компа-
ний. На тот момент мы тоже имели с ними контакты, так 
как поставляли в эти компании традиционные красители 
и пигменты для ротационных машин. 

Количество небольших принтеров в Турции постоянно 
увеличивалось, достаточно быстро общая инсталлирован-
ная база превысила тысячу единиц, потом и вторую тыся-
чу. Но увеличивалось и количество нареканий от клиентов.  
К 2017 году проявила себя ситуация с отсутствием предло-
жения со стороны производителей принтеров в наиболее 
востребованном сегменте.

Не совсем понятно, о чем вы говорите. Уточните, по-
жалуйста, для наших читателей.

Существовало предложение от MS и Reggiani на промыш-
ленные принтеры с рабочей скоростью около 100–120 ме-
тров в час, это были хорошие, надежные и дорогие машины, 
с ценой от 150000 евро. С другой стороны, было предложе-
ние от Epson, Mimaki и Roland на сублимационные принте-
ры с двумя печатными головками. Цена – от 20,000 евро, но 
скорость составляла 25–30 метров в час. Наши клиенты ис-
кали принтер со рабочей скоростью 50-70 метров по цене 
как минимум вдвое ниже чем принтер Reggiani. 

Появилось предложение от MUTOH на принтер с 4 печат-
ными головками, и оно было очень многообещающим. Но 
в ходе эксплуатации подавляющее большинство клиентов 
признали эту модель как неудачную. Постоянные поломки и 
частый выход из строя печатных головок полностью остано-
вили спрос на эту модель MUTOH в Турции. На нашем скла-
де сейчас лежит порядка 50 принтеров MUTOH, которые мы 
забирали по Trade-in, но так и не смогли реализовать. 

Для понимания – мы продавали и продаем в Турции су-
блимационные чернила сотнями тонн, мы видели запро-
сы на оборудование от клиентов, имели широчайшую базу 
уникальных потребителей. Многие клиенты хотели вырасти, 
но принтеры MS и Reggiani были для них слишком дороги. 

У нас возникла идея предложить нашим клиентам прин-
тер с теми характеристиками, который они хотели бы купить, 
за те деньги, которые они были готовы заплатить. Весьма ам-
бициозная цель, как оказалось, намного более сложная, чем 
мы думали поначалу Наши инженеры обратили внимание на 
печатные головки Epson серии 5113, они были ощутимо луч-
ше и быстрее серий DX5 и DX7, имели лучшие характеристики. 
В 2017 году мы собрали опытную партию принтеров из дета-
лей европейского и азиатского производства, пробовали кон-
струкции на разное количество печатных головок, от одной до Беседовала  

Ольга  
ЯКОВЕНКО
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четырех. Консультации с потенциальными покупателями выя-
вили максимальный интерес к принтеру с четырьмя печатны-
ми головками. В 2018 году мы показали клиентам несколько 
пробных принтеров М4 на головках 5113. Эти принтеры были 
установлены на действующих производствах, на протяжении 
6 месяцев мы собирали данные об их работе, разговаривали 
с руководителями печатных цехов и выясняли, что их устраи-
вает, а что они хотели бы изменить. Не вдаваясь в детали, со-
временный принтер М4 – это уже пятая ревизия, от первого 
прототипа он отличается кардинально. У одного нашего кли-
ента в г. Бурса в одном помещении стоит семь принтеров се-
рии М4 пяти разных поколений, первые два -еще с декодера-
ми на головках 5113. Все семь принтеров в рабочем состоянии, 
мы продолжаем собирать информацию о работоспособности 
разных модулей, это помогает выбирать наилучшие решения. 

Можете ли вы рассказать о конструктивных измене-
ниях? С чем они были связаны? 

Приведу пример развития принтера М4. За время выпуска 
этой модели мы изменили расположение подмотки, поначалу 
она располагалась спереди, как и на всех принтерах Epson и 
Mimaki. Но более высокая скорость печати требовала более 
производительной сушки, для нее не было места. Намотка 
переехала на заднюю часть принтера, тем самым освободив 
пространство для вертикальной сушки большей производи-
тельности. В Турции повсеместно используют сублимацион-
ную бумагу китайского производства. Она дешевая и имеет 
посредственное и временами отвратительное качество по-
крытия. Наши клиенты хотели использовать дешевую бумагу 
плотностью от 25 до 100 г/м2. Для высыхания более плотной 
бумаги мы установили вторую горизонтальную сушку в ниж-
ней части принтера. Обратите внимание, мы установили не ма-
ленькую сушку, а полноценный сушильный модуль. Каждый 
модуль имеет ИК лампы с регулировкой и вентиляторы обду-
ва. Изменения тракта проводки для тонкой бумаги потребова-
ли изменения конструкции балансирных валов. Практически 
все конкуренты используют либо свободный вал диаметром 
100–120 мм, висящий на бумажной петле (MS и Reggiani), либо 
балансирный вал диаметром 30–50 мм на двух коромыслах. 
В первых принтерах М4 был установлен фронтальный балан-
сирный вал на коромыслах, как это было у принтеров Mimaki. 
Это простое и рабочее решение, но оно не подходит для тон-
кой бумаги, на это нам указали наши клиенты. Третья ревизия 

тракта проводки бумаги привела к использованию решения как 
в итальянских каландровых термопрессах Монти Антонио, па-
тентное право на такой тип подвеса закончилось ввиду срока 
давности. Суть изобретения в том, что вал имеет мелкозубые 
шестерни с обоих концов, которые находятся в зацеплении с 
зубчатыми рейками. Таким образом вал может перемещать-
ся только параллельно плоскости печатного стола, что обе-
спечивает точное перемещение сублимационной бумаги без 
перекосов, препятствует появлению волн на печатном столе. 
Это далеко не все отличия наших принтеров от конкурентов. 
Мы постоянно ищем оптимальные конструктивные решения, 
прикладываем усилия для максимального соответствия ожи-
даниям клиентов. 

Вы рассказали о начале производства, точнее, о вы-
пуске прототипов и тестовой партии. Что было дальше?

Как вы понимаете, изготавливать небольшие партии 
принтеров в Турции вполне возможно. Но если вы хотите 
получить массовый продукт нужного вам качества с конку-
рентной себестоимостью, вам необходимо найти контракт-
ное производство для ваших принтеров в Китае. Поиск под-
рядчика – это отдельная история объемом на целую статью. 

В чем сложность? Для большой производственной ком-
пании, которая делает 10 тысяч принтеров в год, заказ на 500 
принтеров в год не интересен. И даже если вы договоритесь, 
то вряд ли добьётесь внесения изменений в конструкцию если 
в ходе эксплуатации будет выявлено слабое место и найде-
но более оптимальное решение. С другой стороны, малень-
кая компания не сможет обеспечить вам должное качество и 
сроки. Нам была нужна производственная компания средних 
размеров, желательно с опытом сборки принтеров. Не вда-
ваясь в детали, на поиск правильного подрядчика ушло 2,5 
года. Найденная нами компания производила компоненты 
для сборки принтеров другими компаниями, но сама на тот 
момент принтеры не производила. И тут наш опыт и знания 
пришлись очень кстати. Наши специалисты показали схемо-
технику прототипов принтеров, объяснили детали техниче-
ского задания. Дело в том, что принтер (и не только принтер) 
можно собрать из очень разных по качеству деталей и ком-
понентов. И от этого напрямую зависит цена принтера и его 
потребительские свойства. Не бывает ничего абсолютно уни-
версального, в каждом регионе есть свои традиции и пред-
почтения, как по железу, так и по программам управления. 

Китайские принтеры для китайского рынка зачастую даже не 
имеют верхних крышек, торчащие провода никого не удивля-
ют, не прикрытые кожухами вращающиеся части приводов – 
в порядке вещей. Китайские производители для китайского 
рынка производят дешевые и, фактически, одноразовые прин-
теры. Заявленный срок эксплуатации от года до двух. Потом 
принтер несут на свалку и покупают новый.  Мы объяснили 
подрядчику, что такой подход не приемлем ни в Турции, ни 
в Европе. Наш рынок устроен по-другому, клиенты ожидают 
получить надежное оборудование, которое должно беспро-
блемно отработать 5-7 лет, клиенты рассчитывают на достой-
ное качество сервисного обслуживания. В итоге мы получили 
именно тот функционал и то качество сборки, что нам были 
необходимы. Сравните то, что мы предлагаем в Европе с про-
дукцией континентального Китая, и вы увидите много отличий. 
Покупка части китайской компании окончательно закрепила 
наши долгосрочные отношения. 

Вы говорите про поставки ваших принтеров в Европу. 
Каковы ваши успехи в этих странах?

Рынок сублимационной печати растет постоянно и не 
только в Турции, сейчас мы поставляем наши принтеры в  
28 стран, это Европа, в основном Восточная и Ближний 
восток. В последнее время мы продаем наши принтеры в 
Испанию, Португалию и Францию. Для стран с более раз-
витой текстильной промышленностью базовым является 
принтер М8 с восемью печатными головками, для менее раз-
витых – М4 с четырьмя головками. Мы поддерживаем про-
изводство принтеров М3 с тремя головками для клиентов 
начального уровня, модели М1 и М2 мы не выпускаем уже 
достаточно давно. Они слишком медленные, в сложивших-
ся условиях мы не видим экономического смысла в покуп-
ке принтера с количеством печатных головок менее трех. 

Чувствует ли ваша компания изменения? Что меня-
ется и куда идет рынок сублимационной печати?

Пандемия Ковид-19 принесла резкие изменения. Любое 
оборудование требует обслуживания, и чем оно сложнее, тем 
более высокую квалификацию и опыт должен иметь сервисный 
инженер. Итальянские производители оборудования в 2020 го- 
ду не смогли обеспечить выезды инженеров к турецким клиен-
там в должном объеме, вследствие этого часть оборудования 
утратила работоспособность. Такое положение дел не устро-
ило владельцев оборудования и вызвало крайне негативную 

реакцию. Но эта же ситуация дала нам возможность зайти к 
тем клиентам, которые ранее покупали исключительно ита-
льянские промышленные принтеры. Мы изучили спрос и на-
чали разработку принтера с 16 печатными головками i3200 и 
внешним модулем подачи и приемки бумаги с возможностью 
установки рулонов длиной до 10000 метров. Первый принтер 
М16 мы установили в Турции в 2022 году. В 2023 году была 
закончена разработка и прошло тестирование принтера с  
20 печатными головками, несколько таких машин (модель G20) 
уже работает у турецких клиентов. Сейчас доступна модель 
с тридцатью печатными головками и рабочей скоростью бо-
лее 600 погонных метров в час. 

Очень интересно. Кроме технических особенностей, 
в чем еще вы видите ценность вашего оборудования 
для клиентов?

Наше главное преимущество – постоянная связь с кли-
ентами во всех странах. Мы владеем ситуацией, собираем 
обратную связь, вносим изменения в конструкцию разных 
блоков, работаем над повышением ресурса как принтера в 
целом, так и его отдельных частей. 

Второй краеугольный камень – сервисная поддержка во 
всех регионах, где мы продаем принтеры. Мы имеем большой 
штат сервисных инженеров, все свободно общаются на ан-
глийском языке и могут включиться в решение вопроса мак-
симально быстро. Мы тщательно выбираем представителя в 
регионе, в обязанности которого входит не просто продажа, а 
полное поддержание оборудования в рабочем состоянии, бы-
страя реакция на запрос клиента, наличие склада запчастей. 
Россия и Турция находятся в одном часовом поясе, то есть кли-
енты в РФ работают по тому же графику что и наша компания. 
В России сейчас работает большое количество иностранных 
текстильных компаний, в том числе турецких. Эти клиенты ча-
сто выбирают принтеры TRUJET, если бы принтеры не удовлет-
воряли их запросам, они бы их не покупали. 

Довольны ли вы работой вашего представителя, ком-
пании «Текстиль и Технологии»?

Да, мы довольны. Эта компания давно работает на рос-
сийском рынке, знает клиентов, имеет штат инженеров. 
«Текстиль и Технологии» далеко не первый год и вполне 
успешно взаимодействует с рядом итальянских компаний, 
они используют похожие протоколы коммуникации, нам 
было легко настроить нашу совместную работу. Удобно, 
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что для инженеров российской компании не нужны визы в 
Турцию, наши инженеры всегда готовы прилететь в Москву 
и помочь в случае необходимости. 

Часто турецкие специалисты прилетали на помощь?
За два года такого еще не было, инженеры Т&Т справля-

ются самостоятельно. 

На ваши принтеры в России распространяется га-
рантия?

Да, заводская гарантия 12 месяцев распространяется на 
все принтеры, поставляемые в РФ. Одно условие – принте-
ры должны работать на рекомендованных нами и постав-
ляемых официально сублимационных чернилах Сакура. 
Эти чернила производит для нас одна химическая компа-
ния на Тайване. Мы давно с ними работаем и уверены в ка-
честве их продукции. 

Поставки чернил Сакура – это обязанность ваше-
го представителя? Клиент может сам купить чернила и 
остаться на гарантии?

Начну со второй части. Вполне вероятно, что в мире суще-
ствует достаточно производителей качественных чернил, ко-
торые будут отлично работать в наших принтерах. Но мы не 
такая большая компания, чтобы проводить тесты всех воз-
можных вариантов чернил, нам это не по карману. Мы точно 
знаем, что чернила Сакура идеально подходят к нашим прин-
терам. Мы проводили большое количество тестов и выбрали 
именно этого производителя исходя из баланса качества и 
цены. Может ли клиент купить такие чернила и привезти их в 
РФ? Наверное, может, но по цене это будет явно дороже, чем 
покупать у нашего представителя в России. 

И да, поставки чернил – это обязанность «Текстиль и 
Технологии». Большое значение имеет поддержание склад-
ского объема в нужном количестве. Чернила для нас произ-
водит крупная компания на Тайване, которая ранее имела 
тесные отношения с одним из итальянских производителем 
чернил. Контракт с итальянцами закончился, культура произ-
водства, базовые рецептуры и высокое качество продукции 
остались. Стабильные характеристики чернил имеют для нас 
важнейшее значение, мы не предлагаем чернила из серии «де-
шевле дешёвого». Нет, это не наш подход. Мы предоставляем 
год гарантии на все части принтера, включая и печатные го-
ловки. Цвета чернил Сакура всегда одинаковые и не зависят 

от партии к партии. Сейчас палитра насчитывает 13 цветов су-
блимационных чернил для головок Epson i3200, хотя многие 
наши клиенты используют Сакура и для головок Epson других 
серий, для сублимационных принтеров Epson и Mimaki, на-
пример. Еще со времен работы с итальянцами, на выходном 
контроле несколько ящиков помещают в барокамеру и про-
веряют герметичность банок при пониженном атмосферном 
давлении. Это важно если вы перемещаете чернила самоле-
том. Однажды при перегрузке в аэропорту грузчики положили 
большое количество ящиков в верх дном. И часть банок потек-
ла. Теперь чернила Сакура проверяют на заводе в барокаме-
ре в перевернутом состоянии. Могу сказать, что далеко не все 
упаковки чернил от конкурентов выдержат такую проверку. 

Как вы видите будущее своей компании? Какие пер-
спективы роста?

Сейчас мы нацелены на промышленный сегмент, мы ви-
дим возможность занять место лидеров рынка, таких как MS 
и Reggiani. В данный момент у нас сформирован широкий мо-
дельный ряд, мы видим позитивную динамику спроса на наши 
принтеры, мы с уверенностью смотрим в будущее. Мы возлага-
ем большие надежды на рынок России. В РФ высокий базовый 
уровень технического образования. Мы общались с пользова-
телями принтеров TRUJET в России, в сравнении с клиентами 
некоторых восточноевропейских и ближневосточных стран (не 
буду уточнять каких именно, чтобы никого не обидеть) ваши 
люди имеют намного больший опыт и знания в теме сублима-
ционной печати. И у ваших людей больше ответственности, 
бережливости. Кое-где сотрудникам совершенно безразли-
чен результат их труда. В вашей стране мы такого не замечали. 

Чтобы вы хотели бы сказать в заключение? 
У вас большая прекрасная страна, где все есть, у вас мас-

са возможностей. Если вы хотите хорошо жить, надо много и 
упорно трудиться, и все получится. Посмотрите на Турцию се-
годня и 40 лет назад. Мы сами строим свое будущее. Именно 
это я хочу пожелать нашим существующим и потенциальным 
клиентам – создавайте свое будущее сами и сейчас.  � w 

+7 (499) 390 28 85
Sale@t-textile.com

www.t-textile.ru

Учитывая это, известный бренд швейного обору-
дования BRUCE большое внимание уделяет поставкам ком-
плектного оборудования. Рассмотрим озвученное положе-
ние на примере очень популярного сейчас ассортимента 
изделий из трикотажа. 

Для шитья трикотажных полотен достаточно двух основ-
ных групп машин: обметочных и плоскошовных. Остальное 
оборудование определяется конкретными видами ассорти-
мента и модельными особенностями изделий. 

Современная скоростная четырехниточная машина 
B6000-4-M03/333 (рис. 1) оснащена прямым сервоприводом, 
микропроцессорной системой управления и набором авто-
матических устройств: датчиками начала и конца обрабаты-
ваемого полуфабриката, гильотинным ножом для обрезки 
цепочки ниток, электромагнитным подъемом прижимной 
лапки, плавной регулировкой высоты подъема нижнего 
дифференциального двигателя материала. Максимальная 
скорость машины – 7000 ст./мин. Оператору требуется ми-
нимальное время для освоения этой машины, а ее приме-
нение обеспечивает рост производительности труда на об-
щих операциях обметки края до 15-17 %. 

Дальнейшее развитие этой группы машин идет в двух на-
правлениях: стабилизация перемещения трудно транспор-
тируемых полуфабрикатов, например, полотен с эластаном 

и другими упругими волокнами, и упрощение обработки ци-
линдрических деталей, таких как горловины и рукава изделий. 

Усиленное продвижение полуфабриката обеспечивается 
применением верхнего транспортера. Машина B5T-4-03/333 
шьет на скорости до 6000 ст./мин и имеет полный набор авто-
матических функций и встроенный сервопривод. Сочетание 
дифференциального нижнего и управляемого верхнего 
транспортеров позволяет обеспечить стабильное переме-
щение деталей из полотен с синтетическими волокнами. 

Для обработки низа манжет и втачивания воротника 
в горловину можно использовать оверлок с цилиндриче-
ской платформой и верхним двигателем материала BRC-
5114TD-M03/333. У него встроенный серводвигатель с плав-
ной регулировкой скорости. Цилиндрическая платформа 
позволяет надеть на нее горловину или рукав, что упроща-
ет оператору подачу полуфабриката к шьющим органам.  

В программе BRUCE имеются и варианты автоматизиро-
ванных рабочих мест (АРМ) для втачивания воротника фут-
болки на основе той же шьющей головки. Наиболее совер-
шенное АРМ – это оборудование BRUCE 5114TD-M03/333/KS/
FR06 (рис. 2). АРМ снабжено тремя растягивающими роли-
ками с пневматическим приводом, на которые надевается 
воротник, предварительно стачанный в кольцо. В АРМ име-
ется направитель воротника, пневматическое устройство 

В настоящее время для конечного потребителя особое значение име-
ет не поставка отдельных видов оборудования, а комплектная постав-
ка, увязанная по технологии, производительности, производственным 
маршрутам, готовности к работе. Словом, расставь машины, посади за 
них швей и выпускай продукцию.

ОБОРУДОВАНИЕ 
BRUCE 
ДЛЯ ШИТЬЯ 
ТРИКОТАЖНЫХ 
ИЗДЕЛИЙ

А. А. Ганулич,  
канд. техн. наук, 

ООО «Фирма ШВЕЙМАШ»

	 Рис. 1. Оверлок B6000-4-M03/333  
с автоматизацией вспомогательных функций
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автоматической обрезки цепочки ниток и отсос обрези ниток и края. 
Оператор подкладывает горловину под иглу и выполняет процесс 
притачивания воротника. Верхний двигатель материала обеспечи-
вает стабильное продвижение пакета полуфабрикатов. В конце опе-
рации нитки автоматически обрезаются, оператор укладывает по-
луфабрикат в пачку. 

В программе BRUCE богатый выбор машин плоского цепного 
стежка с разными видами платформы и степенью автоматизации и 
набором дополнительных устройств. В качестве примера рассмо-
трим BRUCE V6000-UT-01GB*356/HG (рис. 3) с пневматическим устрой-
ством подгибки края. Машина имеет цилиндрическую платформу и 
богатый набор автоматических устройств: обрезку верхней и ниж-
ней нити пневматического типа, пневматический подъем лапки, ав-
томатическое устройство заправки нитей. Машина предназначена, 
в основном, для подгибки нижнего среза различных трикотажных 
изделий. Она относится к новому поколению швейного оборудова-
ния, в частности, очень быстро набирает максимальную скорость –  
до 6000 ст./мин разгоняется всего за 0,18 секунды. Машина имеет 
платформу укороченного размера: расстояние от ее края до иглы 
составляет всего 20 мм, а это облегчает манипуляции, связанные с 
установкой полуфабриката на рабочую позицию и его снятие после 
шитья и обрезки ниток. 

Машина BRUCE V5000-UT-01GB*356/PL-S2/Z предназначена для 
прокладывания строчек по швам подгибки с вложенной резинкой - 
такие операции как обработка пояса трусов, кальсон. В ней для ста-
билизации перемещения полуфабриката предусмотрен пуллер, рас-
положенный непосредственно за лапкой. Она имеет набор устройств 
автоматизации, аналогичный описанному выше, шьет на скорости 
5500 ст./мин, причем разгоняется до максимальной скорости также 
всего за 0,18 секунды.  

Из других машин для изготовления трикотажных изделий раз-
личного назначения нужно отметить BRUCE 264G-01CB*356/UT с уз-
кой цилиндрической платформой с окружностью всего 180 мм для 
притачивания манжет к рукавам. Автоматическая обрезка ниток су-
щественно упрощает выполнение этой операции. В машине BRUCE 
BRC-1500C-156L-UT (рис. 4) цилиндрический рукав направлен к опе-
ратору. Такая конструкция облегчает выполнение распошивочных 
операций после обработки швов на оверлоке. В качестве примера 
можно привести такие изделия как лосины, лонгсливы, боксеры, 
термобелье. На ней удобно обрабатывать плечевые швы футболок, 
включая заднюю часть горловины. 

Очень ограниченное число машиностроительных фирм вы-
пускают машины «флетлок», или они страдают пониженным каче-
ством. Машина BRUCE BRC-740C-460-02AH-UT-AW2S-T1 удачно со-
четает доступную цену и высокое качество выполнения операции.  
В ней выполнены ножи, подрезающие края наложенных друг на 
друга частей детали, что в результате обеспечивает отличное каче-
ство плоского шва. 

Наконец, нельзя не отметить наличие в программе значительно-
го числа модификаций многоигольных машин цепного стежка с про-
дольным расположением петлителей и дополнительными пуллера-
ми. Машины используются прежде всего для изготовления поясов.  
В качестве примера можно указать BRUCE 009DII -12064P/UTL. Машина 
снабжена устройством обрезки ниток, наличие 12 игл позволяет пу-
тем съема части из них обеспечить необходимую ширину пояса.  

Все описанные в статье машины имеются на складе в Москве. 
Фирма «Швеймаш» приглашает всех желающих посетить ее демон-
страционный зал и опробовать оборудование в действии с мате-
риалами и нитками потенциальных заказчиков. Мы уверены, что 
они окажутся полностью удовлетворенными полученным каче-
ством обработки.  � w

	 Рис. 4. Машина BRUCE BRC-1500C-156L-UT  
для распошивания обметочных строчек 

	 Рис. 2. Автоматизированное рабочее место 
BRUCE 5114TD-M03/333/KS/FR06 для втачивания 
воротника футболки

	 Рис. 3. Плоскошовная машина  
BRUCE V6000-UT-01GB*356/HG с пневматической 
подгибкой края изделия
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Существенный ресурс для обеспечения качества 
швейных изделий, рационального использования матери-
алов, экономии трудовых ресурсов сосредоточен в рас-
кройном цехе швейного предприятия и заключается в 
автоматизации технологических операций. Инвестиции в 
автоматизацию позволят швейным предприятиям в крат-
чайшие сроки перейти на уровень высокотехнологичных 
процессов, отличительным свойством продукции которых 
является её стабильно высокое качество. 

Компания «Трансметалл» является поставщиком высоко-
качественного промышленного швейного, вышивального, 
раскройного оборудования, а также оборудования для ВТО, 
запчастей и комплектующих от ведущих мировых производи-
телей: JACK, Siruba, JUKI, Red Shark, Bieffe, Comel, SunSure, Groz-
Beckert, Brother, OROX, Ozbilim, Weideshi, Richpeace и других.

На протяжении длительного времени «Трансметалл» за-
нимается автоматизацией швейных предприятий и накопила 

существенный опыт автоматизации раскройных цехов.
Мы работаем с передовыми производителями автомати-

ческих настилочных и раскройных комплексов: OROX GROUP 
S.r.l., JACK TECHNOLOGY CO. LTD, RED SHARK, LTD., Ozbilim 
Tekstil Mak. San.Tic, Ltd.

 Автоматические настилочные комплексы применяются 
для формирования многослойных настилов из различных 
видов текстильных материалов, совмещая в себе функции 
разматывания и настилания полотен. 

 Настилочный комплекс включает в себя настилочный 
стол, автоматическую настилочную каретку и направля-
ющие для перемещения раскройного модуля между не-
сколькими настилочными столами для обслуживания 
несколько настилочных столов одной автоматической 
раскройной машиной.  

Характеристики настилочных комплексов различных 
брендов представлены в таблице 1.

АВТОМАТИЗАЦИЯ 
РАСКРОЙНОГО ЦЕХА –  
ВАЖНЕЙШИЙ РЕСУРС РАЗВИТИЯ 
ШВЕЙНОГО ПРОИЗВОДСТВА
В настоящее время наблюдается устойчивый тренд на повышение требований к качеству 
продукции швейного производства со стороны потребителей. Формирование необходи-
мого уровня качества швейных изделий осуществляется на всех этапах производства, на-
чиная от создания модели и заканчивая передачей их конечному потребителю. При этом 
важно обеспечить и сохранность качественных показателей изделий в течение установ-
ленного срока эксплуатации.

Отличительной особенностью Ozbilim P5ADD-TT явля-
ется поворотная каретка, позволяющая разворачивать по-
лотно при настилании «лицо с лицом». 

Каждый из представленных настилочных комплексов 
имеет электронное управление, которое позволяет контро-
лировать процесс настилания в режиме реального времени: 

– настилать полотна с определенной скоростью;
– регулировать натяжение материала;
– выравнивать кромки с точностью 0,5 мм;
– подсчитывать количество настилаемых полотен;
– вовремя завершить процесс в соответствии с установ-

ленной высотой настила и количеством полотен;
– выполнять настилание различными способами: «ли-

цом вниз/вверх», «лицо с лицом»;
– останавливать работу при окончании рулона. 
При настилании автоматически выполняется отреза-

ние верхнего полотна дисковым ножом, оснащенного си-
стемой самозаточки, скорость движения которого и длина 
разреза устанавливаются в зависимости от свойств мате-
риалов. Полотна на переднем конце настила прижимают-
ся специальным автоматическим прижимом, что исключа-
ет смещение слоёв и обеспечивает сокращение концевых 
остатков. Электронная регулировка высоты подъема при-
жима позволяет учесть свойства настилаемых материалов. 
Усилие натяжения полотен при настилании устанавлива-
ется для каждого вида материала и должно быть таким, 
чтобы полотна в настиле не были растянуты или лежали 
с наплывами. 

Автоматическое настилание обеспечивает одинаковые ус-
ловия настилания всех полотен в настиле, что в дальнейшем 
повлияет и на качество кроя, и на качество готовых изделий, а 
также обеспечивает высокую производительность настилания. 

Автоматизация настилания является одним из условий 
комплексной автоматизации раскройного цеха, обязатель-
ной частью которой является автоматизация раскроя с 
применением автоматического раскройного комплекса – 
АРК, состоящего из раскройного стола, транспортера, рас-
кройной головы и рабочей станции с монитором.

Компания «Трансметалл» предлагает своим клиентам 
различные варианты АРК от ведущих мировых производи-
телей. Все они сочетают в себе максимальную эффективность 
раскроя и точность выкраиваемых деталей, рассчитаны на 
длительный срок эксплуатации и надежную работу, сводя к 
минимуму время простоя, исключая воздействие «челове-
ческого фактора» и риск возникновения ошибок. АРК сво-
евременно обеспечивают пошивочные цеха кроем высо-
чайшего качества. 

Технические характеристики различных моделей автома-
тических раскройных комплексов представлены в таблице 2.

Для всех приведенных моделей автоматических рас-
кройных комплексов характерны некоторые общие свой-
ства конструкции. 

В каждой модели АРК раскройный стол установлен на 
прочную и устойчивую сварную станину, что исключает ви-
брации даже при больших скоростях перемещения рас-
кройной головки.  

Технические 
характеристики

OROX iRun 
180

Ozbilim P5ADD-TT Ozbilim 
P4ADD-J

Jack PZ5-2100 Jack PZ5-1900

Максимальная ширина настила 1800 мм 2000 мм 1800 мм 2100 мм 1900 мм

Ширина стола 2000 мм 2200 мм 2000 мм 2230 мм 2130 мм

Максимальная высота настила:

«лицом вниз/вверх» 250 мм 220 мм

«лицо с лицом» 180 мм 150 мм

Максимальный диаметр рулона 500 мм 700 мм 450 мм

Максимальная масса рулона 75 кг 300 кг 60 кг

Максимальная скорость настилания 100 м/мин 110 м/мин

Габариты 1900 мм×900мм×2900мм 2070мм×1000мм×2830мм 1970мм×1000мм×2830мм

Мощность электродвигателя 3 кВт 5 кВт 3,5 кВт 3,3 кВт

Напряжение электрической сети 220 В

Нетто/брутто 585/875 кг 652/985 кг 585/875 кг

Таблица 1
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Раскройный стол представляет собой неподвижную ка-
меру, в которой находится уплотнённый вакуумом настил из 
полотен. Перед уплотнением настил покрывают воздухоне-
проницаемой пленкой, которая сохраняет настил в сжатом 
состоянии. Вакуумная система с регулировкой силы всасы-
вания подключена к раскройному столу, на нём же установ-
лено устройство подачи воздухонепроницаемой пленки, 
которая не только обеспечивает стабильность вакуумно-
го сжатия настила, но и защищает воздух рабочего поме-
щения от запыления.

Поверхность любого раскройного стола покрыта специ-
альной нейлоновой щетиной высотой 40 мм, необходимой 
для свободного прохода ножа при раскрое.

Раскройная голова – главный инструментальный модуль 
любого АРК, внутри которого размещен режущий инстру-
мент – высокопроизводительный и долговечный осцилли-
рующий нож, выполняющий вертикальные возвратно-по-
ступательные движения и имеющий возможность поворота. 
Скорость ножа и скорость перемещения раскройной голо-
вы регулируются и зависят от свойств раскраиваемых ма-
териалов и высоты настила. 

Интеллектуальная технология ножа, заявленная про-
изводителем, означает следующее: режущая головка осна-
щена датчиком, который определяет отклонение лезвия в 
процессе резки и корректирует угол резания в режиме ре-
ального времени в соответствии с сигналом отклонения, что 
существенно повышает точность резки и позволяет осущест-
влять вырезание сложных по геометрии деталей с высокой 
точностью и аккуратностью среза. 

Прижимной диск раскройной головы состоит из двух 
частей разного диаметра. Внешний диск используется для 
прижима ткани, а во внутреннем диске закреплен нож. 
Благодаря такой конструкции исключено замятие ткани 
при повороте ножа. 

В каждом раскройном комплексе имеется система авто-
матической заточки ножа. Частота заточки – регулируемый 
параметр, зависит от свойств раскраиваемых материалов.  

В качестве дополнительной опции может быть установ-
лена система охлаждения ножа воздухом, что крайне важно 
при раскрое синтетических, мембранных материалов и мате-
риалов с отделками.   

Разметка вытачек, карманов, выполнение отверстий под 
фурнитуру выполняется с помощью специальных пробойни-
ков разного диаметра, установленных в инструментальном 
модуле (дополнительная опция).

Автоматическая смазка экономит время на ежедневную 
смазку и продлевает срок службы деталей. 

Автоматическая система очистки удаляет во время движе-
ния конвейера ворс и обрезь со щеток.

Каждый АРК комплектуется своим программным обеспе-
чением, которое позволяет выбирать рабочий инструмент 
(нож, пробойник), задавать последовательность его исполь-
зования, работать с контурами, восстановить раскладку после 
аварийного завершения работы программы. Возможно также 
выполнение раскладки в автоматическом режиме на экране 
монитора, просмотр выполненных ранее заданий, извлече-
ние архивной информации, мониторинг траектории резки, 
контроль выполнения задания, повторный старт раскроя при 
возникновении системной ошибки. Встроенная функция па-
мяти автоматически сохраняет алгоритм раскроя. 

Существенным преимуществом внедрения АНРК явля-
ется снижение зависимости от персонала. При примене-
нии АНРК высвобождается в раскройном цехе четыре рас-
кройщика и два настильщика, что позволяет существенно 
экономить на заработной плате. Если одна раскройная ма-
шина обслуживает два настилочных стола, то высвобожда-
ются два настильщика и восемь раскройщиков. Экономия 
заработной платы на настилании и раскрое увеличивает-
ся ещё на 67 %.

Таким образом, автоматизация процессов раскройного 
цеха позволяет значительно сократить длительность произ-
водственного цикла, стоимость изготовления изделий при 
обеспечении высокого качества кроя.     � w
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Ширина рабочего поля 225 см 180 см 200 см 180 см 170 см

Скорость движения ножа 5000 об/мин 4000 об/мин

Длина рабочего поля 175 см 200 см 250 см 180 см 200 см 220 см 250 см

Максимальная скорость резки 120 м/мин 60 м/мин

Максимальная высота настила после сжатия вакуумом 80 мм 70 мм

Потребляемая мощность 4 кВт

Потребляемая мощность вакуума 18 кВт 12 кВт

Таблица 2
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В  1997 году, когда китайская швейная промышлен-
ность переживала заключительную стадию развития, ком-
пания SHUNFA вступила на сцену с простой целью: объеди-
нить доступную швейную технику и создать надёжный бренд. 
Даже незначительные изменения в отрасли могут консо-
лидироваться в большие перемены в индустрии швейно-
го оборудования, вынуждая компании бороться за выжи-
вание в трудные времена.

После реформ китайская швейная индустрия пережи-
ла серию колебаний, известных как «трёхкратный бум и 

трёхкратный спад». SHUNFA, имея уже значительные техни-
ческие преимущества, вступила в стратегические партнёр-
ства с ведущими компаниями отрасли, преодолевая ком-
мерческие препятствия, успешно закрепившись на рынке 
и вступив в фазу стремительного роста.

Благодаря инновациям и целеустремленности SHUNFA 
постоянно ставит перед собой новые задачи, преодолевая 
трудности. Осознавая переход в эру интеллектуальных тех-
нологий, компания интегрирует передовые решения в свой 
бренд. SHUNFA модернизирует и разрабатывает широкий 

БРЕНД,  
КОТОРЫЙ ВЫБИРАЮТ ВО ВСЁМ МИРЕ

Философия бренда SHUNFA заключена в идее, что «традиционные швейные машины не 
только отражают истинные чувства жизни, любви и тепла мира, но также создают луч-
шую жизнь». Господин Хуан Чжэнфа, основатель SHUNFA, воплотил эту идею в жизнь, 
стремясь к совершенству, и компания следует этому пути, находясь в авангарде передо-
вых технологий.

спектр продукции, включая прямострочные машины, оверлоки, пло-
скошовные машины, ножи для раскроя, пуговичные и петельные маши-
ны, и многое другое.

В китайской швейной индустрии компания SHUNFA активно разви-
вает производственные процессы и стремится к разработке новых тех-
нологий. Переместив и расширив свои производственные мощности, 
SHUNFA повышает устойчивость своего бренда. В мире швейных ма-
шин SHUNFA не только представляет передовые технологии и иннова-
ции, но и занимает заслуженное место как один из лидеров глобальной 
швейной индустрии.

За долгую историю компания заслужила множество наград, вклю-
чая «Топ-10 предприятий швейного оборудования в легкой промыш-
ленности Китая», «Национальное высокотехнологичное предприятие» 
и многие другие. Благодаря постоянной работе над технологическими 
решениями, обеспечению качества продукции, развитию корпоратив-
ной культуры и информатизации, компания стремится стать ведущей 
научно-исследовательской и производственной базой в отрасли швей-
ных машин в Китае.

На данный момент ассортимент продукции компании SHUNFA вклю-
чает в себя широкий спектр оборудования для производства одежды, 
трикотажных изделий, вышивки, мебели, кожгалантереи и других отрас-
лей. Неустанно развиваясь, SHUNFA продолжает расширять свою линейку 
машин, добавляя модели различных классов и назначений, чтобы удов-
летворить потребности разнообразных производственных процессов.

В модельной линейке представлен широкий выбор одноигольных 
швейных машин с челночным стежком и прямым приводом, предна-
значенных для различных видов ткани, как с автоматическими функци-
ями, так и без них. Одним из примеров таких машин является модель 
SHUNFA S610.

При использовании электронного продвижения очень важной осо-
бенностью является возможность установки точечных закрепок в нача-
ле и в конце шитья, что помогает избежать проблемы «птичьего гнезда» 
или «грязной закрепки». Еще одним устройством, влияющим на чистоту 
и аккуратность закрепки, является магнитный прижим игольной нити, 
размещенный на передней части головки машины.

Система обрезки на машине SHUNFA S610 выполнена в роторном 
типе, где подвижный нож совершает колебательные движения. Эта си-
стема обеспечивает автоматическую обрезку ниток, экономя их расход 
и обеспечивая более короткую обрезку по сравнению со стандартной 
системой обрезки ниток за счет расположения ножей ближе к иголь-
ной пластине.

Машина поставляется с функцией автоматического подъема лапки 
и механическим коленоподъемником. Она также оснащена ЖК сенсор-
ной операционной панелью, которая блокируется автоматически после 
заданного интервала времени, чтобы предотвратить случайное измене-
ние параметров. Промышленная швейная машина SHUNFA S610 предла-
гает ряд автоматических функций, таких как обрезка нити (используется 
система двойных ножей для максимальной чистоты обрезки), автомати-
ческая смазка, регулировка скорости шитья, электронный контроль при 
обрыве нити, возможность работы в обратном направлении с сохране-
нием длины стежка, а также встроенные специальные образцы строчек.

Применение прямого привода во всей линейке швейного оборудо-
вания SHUNFA помогло обеспечить уменьшение шума во время работы 
машины, снижение вибрации и потребления электроэнергии. Для бо-
лее комфортной работы машина комплектуется яркой светодиодной 
подсветкой с возможностью регулировки интенсивности освещения.

Оверлоки SHUNFA обладают уникальной функцией – установлены 
три сенсора, которые помогают оператору работать в различных режи-
мах шитья. Это делает работу на машине более удобной и эффективной.

Первый режим – автоматический, позволяет оператору запустить 
машину без нажатия на педаль. Это особенно удобно для работы стоя.
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Второй режим – полуавтоматический, машина управля-
ется педалью в процессе шитья, но такие функции, как ав-
томатическая обрезка нити и подъем прижимной лапки 
включаются автоматически, что делает его подходящим для 
операторов с низкой квалификацией.

Третий режим – произвольный, сенсорные датчики отклю-
чены, и шитье происходит без автоматических помощников.

Чтобы обеспечить безопасность и удобство работы, 
оверлок SHUNFA оснащен гильотинным автоматическим 
обрезчиком для обрезки цепочки ниток. Датчик распо-
ложен вблизи ножа, что предотвращает ошибки при об-
резке материала.

Машина также оборудована двумя датчиками безопасно-
сти на прижимной лапке и боковой откидной крышке, кото-
рые предотвращают случайный запуск машины при заправ-
ке ниток или замене игл.

Механизм регулировки наклона зубчатой рейки помо-
гает улучшить захват материала и предотвратить неравно-
мерную подачу материала.

Для предотвращения обрыва нити из-за нагрева игл 
при трении о ткань машина оснащена системой масляного 

охлаждения игл, что делает работу на высоких скоростях 
более эффективной и надежной.

Ассортимент машин SHUNFA включает в себя разноо-
бразные плоскошовные модели с верхним и нижним за-
стилом, а также с цилиндрической платформой. Все маши-
ны оснащены системой автоматической обрезки ниток и 
подъемом прижимной лапки, что обеспечивает удобство и 
эффективность работы. Благодаря широкому выбору моде-
лей в линейке машин SHUNFA пользователи могут выбрать 
подходящую по функционалу и цене модель, наиболее со-
ответствующую их требованиям.

Линейка оборудования от SHUNFA постоянно пополня-
ется новыми моделями, которые отвечают актуальным по-
требностям рынка. Подтверждением этому служат поло-
жительные отзывы от реальных российских покупателей, 
которые отмечают успех машин нового бренда JIN на ми-
ровых фабриках одежды. 

Бренд SHUNFA открывает новую главу в индустрии обо-
рудования, предлагая региональным производителям, моло-
дым компаниям, ателье и швейным стартапам лучшие реше-
ния. Мы уверены, что это идеальный выбор для успешного 
развития бизнеса в России.

Компания «ЭЛФОРТ» представляет себя как надежный и 
проверенный официальный дилер бренда SHUNFA на рос-
сийском рынке. Ассортимент соответствует требованиям 
рынка и способен удовлетворить разнообразные запросы 
потребителей. Постоянным покупателям компании предо-
ставляется поддержка в виде обучений и консультаций, что 
помогает использовать продукцию максимально эффектив-
но. Наличие авторизованных сервисных центров в различ-
ных городах России обеспечивает быстрое и качественное 
обслуживание техники, включая гарантийные, послегаран-
тийные и профилактические работы.

 «ЭЛФОРТ» активно развивает дилерские отношения и 
предлагает выгодные цены для оптовых покупателей, стре-
мясь обеспечить клиентов качественными продуктами, сер-
висом и привлекательными условиями сотрудничества, что 
делает их важным игроком на российском рынке.  � w





    ВЫСТАВКИ � ВЫСТАВКИ   86     �     ЛЕГКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ    К У Р Ь Е Р    2    2024 2024    2    К У Р Ь Е Р    ЛЕГКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ    �      87

В этот раз «ТЕКСТИЛЬЛЕГПРОМ» проходила на площад-
ке Международного выставочного центра «Крокус Экспо» –  
впервые за 30 лет существования ярмарки. Сменить пло-
щадку организаторы решили в связи с тем, что на ВДНХ с 
ноября 2023 года по сентябрь 2024 года проходит гранди-
озная выставка-форум «Россия», организованная по ука-
зу Президента РФ. Впрочем, смена локации не повлияла на 
интерес к отраслевому мероприятию. Более того: благода-
ря особенностям МВЦ «Крокус Экспо» удалось собрать все 
компании-участницы в одном павильоне. По отзывам посе-
тителей, это сделало более комфортным взаимодействие с 
экспонентами и дало более широкие возможности обще-
ния с потенциальными партнерами.

Традиционно в рамках «ТЕКСТИЛЬЛЕГПРОМ» была 
представлена вся технологическая цепочка текстильной 
и легкой промышленности - от сырья и оборудования до 
готовой продукции и сопутствующих услуг. Большой ин-
терес привлек салон оборудования и технологий для тек-
стильной и легкой промышленности TEXTILLEGMASH, где 
было представлено более 80 брендов оборудования для 
текстильного, трикотажного и швейного производства, 

всех видов печати по текстилю, технологии для текстиль-
ной и легкой промышленности и многое другое. И это не 
удивительно: с одной стороны, в нашей стране сохраня-
ется тренд на создание новых предприятий и производ-
ственных площадок именно в легпроме, а значит, необ-
ходимо постоянно повышать конкурентоспособность, 
в том числе, за счет использования новых технологиче-
ских разработок, появляющихся на рынке, и проводить 
переоснащение производства. С другой стороны, коли-
чество экспонентов салона TEXTILLEGMASH заметно вы-
росло даже по сравнению с осенней ярмаркой. А значит, 
гости «ТЕКСТИЛЬЛЕГПРОМА» получали более широкие 
возможности сделать оптимальный выбор, изучив весь 
спектр рыночных предложений.

Среди тех, кто посетил в эти дни экспозицию салона обо-
рудования, были специалисты практически всех текстиль-
ных и швейных предприятий из России и стран СНГ. 

С каждым годом все более насыщенной становится ин-
формационная составляющая салона. Не секрет, что один 
из принципов его организаторов – это создание для экспо-
нентов максимально благоприятных условий. 

«ТЕКСТИЛЬЛЕГПРОМ»: 
ВСЁ ДЛЯ ЛЕГПРОМА  
В ОДНОМ МЕСТЕ!
61-я Федеральная оптовая ярмарка товаров и оборудования текстильной и легкой промыш-
ленности «ТЕКСТИЛЬЛЕГПРОМ», проходившая с 27 февраля по 1 марта 2024 года, пока-
зала, что отрасль сохраняет огромный потенциал для развития, а рост числа участников 
и посетителей говорит о том, что ярмарка по-прежнему является одной из самых эффек-
тивных площадок для взаимодействия игроков этого рынка.

И все же большинство гостей в качестве главного пре-
имущества салона TEXTILLEGMASH в первую очередь отме-
чали тот факт, что здесь был представлен широкий спектр 
оборудования. Независимо от того, в какой подотрасли ра-
ботает то или иное предприятие – производит фурнитуру, 
домашний текстиль, обувь или спецодежду – его предста-
вители могли найти интересующее их оборудование, про-
дукцию или услугу.

Одной из заметных тенденций салона TEXTILLEGMASH 
можно назвать увеличение числа участников, представля-
ющих оборудование для швейной отрасли и цифровой пе-
чати. Очевидно, что это обусловлено в первую очередь ро-
стом отечественного рынка одежды, увеличением числа 
отечественных швейных компаний, которые стремятся вы-
пускать качественную продукцию на новом современном 
оборудовании. Отдельно стоит отметить появление отече-
ственных разработок и оборудования под собственными 
торговыми марками российских компаний.

Компания «Смарт-Т» представила сразу семь единиц 
оборудования для печати и раскроя, среди которых две рос-
сийские премьеры. Центральное место стенда было отда-
но под автоматизированный комплекс для раскроя насти-
ла iECHO GLSA-2516. Рядом с ним расположился лазерный 
раскройный аппарат PHOTONIM P1812 Scan Pro с функцией 
автоматического распознавания контуров напечатанного 
кроя. Впервые в России был показан новейший текстиль-
ный принтер GongZheng Apsaras G2 – доступный широко-
форматный сублимационный принтер начального уровня с 
шириной рабочего поля 1600 мм и двумя печатающими го-
ловками Epson i3200. Второй представленной новинкой стал 
инженерный рулонный принтер Han-Bond H9 с интегриро-
ванной функцией контурной резки, предназначенный для 
печати и кроя швейных лекал. 

Посетители салона могли протестировать работу стан-
ков для набивки игрушек и подушек, которые разработало 
и производит ООО «Гамма-инструмент». Эта же компания 
представила интересное решение по обращению с отхода-
ми производства – шарикоформовочные машины для син-
тетических волокон, позволяющие работать с холлофайбе-
ром, синтепоном, шерстепоном, синтепластом, синтепухом 
и прочими схожими по свойствам материалами, а также из-
мельчители тканных и нетканых материалов. Таким образом 
оборудование отечественного производителя дает возмож-
ность сделать производство почти безотходным.

Еще одну российскую марку можно было увидеть на 
стенде компании «РУССКОМ»: оборудование для DTF и DTG-
печати под собственной торговой маркой GO!Digital, режу-
щие плоттеры MasterCutter и термопрессы Lopo. Среди но-
винок – DTF-принтер GO!Digital DTF-400D шириной 40 см 
и DTG-принтер TP300D для прямой печати на футболках 
с опцией автоматического нанесения праймера. Это обо-
рудование востребовано в индустрии персонализирован-
ной одежды, позволяет переносить полноцветные изобра-
жения и принты, логотипы, фотографии, надписи на любые 
текстильные изделия. 

Компания «ВЕЛЛЕС», которая более 30 лет занимается 
поставками оборудования для текстильной и швейной от-
расли, активно развивает направление Velles Digital и вслед 
за DTF-комплексами вывела на российский рынок субли-
мационные принтеры серии iStream VDS под собственной 
торговой маркой VELLES. Также VELLES Digital представи-
ла оборудование для лазерного и механического раскроя 
бренда GBOS Laser.

И, безусловно, немалый интерес посетителей вызвало 
оборудование ведущих мировых производителей, также ши-
роко представленное экспонентами салона TEXTILLEGMASH.

С работой автоматических настилочно-раскройных ком-
плексов OROX (Италия) можно было познакомиться на стен-
де компании «ТРАНСМЕТАЛЛ». Резаки OROX серии iCut 
сочетают в себе новейшие технологии, обеспечивающие 
высокую производительность и качество резки. Новое по-
коление двигателей 2G, система «Умный нож», электронное 
управление давлением прижимной чаши, широкие возмож-
ности настройки вакуума и технология River System (систе-
ма непрерывной резки) обеспечивают идеальное качество 
реза различных тканей – от самых мягких и эластичных до 
самых тяжелых.

На стенде компании «ПРОМЭКСПЕРТ» были представле-
ны известные бренды промышленного швейного, раскрой-
ного и ВТО оборудования: JACK, JUKI, Kansai Special, VMA, 
Batistella, Bieffe и HOFFMAN. Были продемонстрированы но-
винки для швейного рынка. Особый интерес вызвал доклад 
спикера деловой программы о раскройных комплексах ита-
льянского бренда IMA.

Компания «FABREEX», официальный дилер одного из круп-
нейших китайских производителей цифровых широкофор-
матных плоттеров и сопутствующих расходных материалов 



Площадь – около 11 000 кв.м  
Количество участников – более 350 компаний 
Количество стран участников – 15 стран мира
Национальные экспозиции – Турция, Китай, Индия
Количество посетителей – более 19000 специалистов
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